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Актуально

Через два с половиной года после приобретения
TRW Automotive в мае 2015 года ZF Friedrichshafen
AG практически завершил ее интеграцию с опереже�
нием графика и уже позиционирует себя как единую
компанию. С новым слоганом "see. think. act.", теперь
ZF предлагает широкий ассортимент интеллектуаль�
ных механических систем, отвечающих требованиям
будущих трендов, включая цифровые технологии,
электромобильность и автономное вождение. 

"В самом начале мы рассчитывали, что интегра�
ция будет завершена через три�пять лет, и мы рады,
что работы идут с опережением графика", � расска�
зывает глава концерна ZF д�р Штефан Зоммер. Он
подчеркнул, что приобретение TRW стало ключе�
вым этапом подготовки ZF к будущему цифровых
технологий и автономного вождения: "Профессио�
нализм TRW в вопросах безопасности в автомоби�
ле, электроники, рулевого управления и тормозных
систем идеально дополняет и расширяет наш ассор�
тимент. Придерживаясь подхода "лучшее из двух",
ZF удалось распознать суммирующий эффект двух
компаний для создания единой конкурентоспособ�
ной организации. Объединенная компания ZF
Aftermarket успешно работает с января 2017 года. В
то же время ZF существенно увеличил прибыль и
может вернуть задолженность за приобретение
раньше, чем запланировано. В этом году ожидае�
мый оборот концерна должен превысить 36 млрд.
евро. С такими показателями концерн прочно нахо�
дится в "top 3 automotive aftermarket suppliers".

Чтобы реализовать концепцию мобильного будуще�
го без аварий и вредных выбросов � Vision Zero, � ZF
продолжает расширять свой ассортимент инноваци�
онной продукции в сферах трансмиссии, подвески и
систем безопасности. Помимо внутрикорпоративной
исследовательской работы концерн также создал
Vision Zero Ecosystem � растущую сеть узкоспециали�
зированных партнеров. Одна из систем, демонстриру�
ющих, как интеллектуальные механические системы
ZF содействуют достижению Vision Zero � модульная
система задней оси mSTARS, позволяющая преобра�
зовывать стандартные автомобильные платформы в
электрические, а также системы помощи водителю,
способные распознавать снижение концентрации во�
дителя или движение по встречной полосе.

Vision Zero. Мобильное будущее
без аварий и вредных выбросов



В этом году юбилейная 25�я выставка Automechanika Frankfurt обещает быть особен�
но яркой. С 11 по 15 сентября 2018 года ведущая международная выставка автомо�
бильных технологий и компонентов, а также гаражного оборудования и технологий
автосервиса соберет в городе на Майне рекордное количество и экспонентов, и спе�
циалистов�посетителей. И каждый из последних найдет для себя что�то новое, по�
лезное или просто познавательное. Тем более, к юбилею организаторы расширили
тематику выставки и подготовили ряд сюрпризов.

Автосервис?
Курс�на Automechanika!

О
том, чем удивит Automechanika Frankfurt в этом году, а
также о тенденциях посещаемости международных
выставок нашими согражданами, autoExpert`у расска�

зал Валерий Целинский, генеральный директор компании
"Парус Экспо Медиа". Эта компания представляет в Украине
интересы Messe Frankfurt, компании�организатора отрасле�
вых выставок во Франкфурте, в том числе и Automechanika
Frankfurt, которая, без сомнения, является бриллиантом в ко�
роне этого гиганта выставочной индустрии, входящего в
тройку мировых лидеров.

Итоги 2016
Как заведено, при упоминании о готовящихся выставках,

следует привести результаты Automechanika Frankfurt. Два года
назад свои инновации, товары и решения представили 4843
компаний из 76 стран. А посмотреть на них приехали 133 000
посетителей из 170 стран, и среди них 1184 посетителя из Ук�
раины� ритейлеры, производители, представители сервисных
центров и СТО, автомоек, заправочных станций и представите�
ли прессы и просто автолюбители. Это официальная цифра, и,
возможно, на самом деле наших соотечественников было и
больше, но главная суть не в этом, а в том, что все эти люди
нашли для себя резоны в посещении выставки. Хотя, за те же
деньги могли съездить к теплым морям и хорошо отдохнуть.

Рынок ремонта автомобилей в Украине
Рынок ремонта автомобилей в Украине трудно назвать проц�

ветающим. Однако и отсутствие заказов ему пока не грозит. В
2017 году автодилерам даже удалось установить посткризис�
ный рекорд продаж � 80 271 новый автомобиль, что на 24,5%
больше, чем в 2016. Кроме того, в 2016 году было импортиро�
вано 23,8 тыс. достаточно свежих подержанных автомобилей.
И настоящий подарок автосервису преподнесли машины на
"еврономерах". По официальной информации � их около полу�
миллиона, но пик ввоза уже позади. 

Конечно, даже годовой прирост парка в 200 000 авто составит
порядка 2,5% от общего количества машин в Украине и порядка
5% от активно эксплуатируемого парка. В то время как нормаль�
ный темп обновления парка для развитых стран � не менее 10%.
Например, в Германии ежегодно продается почти 4 миллиона
новых авто при общей численности парка порядка 45 миллио�
нов, а средний возраст машин � 8 лет. Можно предположить, что
наш парк в ближайшие годы будет пополняться относительно
новыми автомобилями. Поэтому следует понимать, что рост
спроса будет наблюдаться не в автосервисе вообще, а только на
тех СТО, которые могут обеспечить качественный ремонт сис�
тем последних поколений. Если сегодня на СТО очереди из ма�
шин, соответствующих нормам Евро 3 и Евро 4, это совсем не
означает, что у них же завтра будут такие же очереди из машин
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Евро 5 и Евро 6! Их запросам надо же еще и соответствовать…
Также развивается и рынок электромобилей � пока не особо

емкий, однако весьма перспективный. Основной фактор, тор�
мозивший его развитие � стоимость батарей, однако с 2010 го�
да средняя стоимость литий�ионных АКБ снизилась на две тре�
ти � примерно до $300 за киловатт�час. Прогнозируется сниже�
ние до $73 к 2030 году даже без каких�либо существенных тех�
нологических прорывов (за счет объемов производства). В
2017 году в Украине было продано 2,5 тыс. электромобилей �
рост по отношению к 2016 году более чем в два раза! 

Экономические выгоды электромобиля очевидны, особенно
в условиях здорового рынка, и на этом не будем останавли�
ваться подробно. Замена моторных масел, воздушных, топлив�
ных и масляных фильтров, компонентов привода ГРМ и навес�
ного оборудования, водяных насосов � в случае с электромоби�
лем все это становится "преданиями старины". Также не потре�
буется замена свечей и катушек зажигания или обслуживание
дизельной топливной аппаратуры. Что остается ремонтировать
обычным СТО в электромобиле? Шиноремонт, подвеска, руле�
вое управление, тормозная система и работы по кузову. В этой
связи очевидно, что рынок работ по обслуживанию систем, ко�
торых нет в электромобилях, постепенно будет сужаться. И ос�
танутся на нем только лучшие из лучших.

Примеры из других областей
Валерий Целинский отмечает, что в целом украинский

бизнес ожил после шока 2014�2016 годов, и это видно по дина�
мике посещения международных выставок и участия в них. 

"В 2018 году наблюдается позитивная тенденция посещения
деловыми людьми из Украины международных бизнес�выставок
различной тематики во Франкфурте. Мы отмечаем рост как ко�
личества экспонентов, так и количества посетителей � это, как
правило, собственники и топ�менеджмент. Выставки, по которым
отмечен рост посещаемости и участия: Heimtextil (выставка тек�
стильной промышленности), Christmasworld (декор и украшения
для праздников), Paperworld (канцелярские товары), Ambiente
(декор, подарки, посуда, бижутерия, другие потребительские то�
вары), Musikmesse и Prolight + Sound (сценический свет и кон�
цертный звук). Промышленную выставку Light+Building посетили
на 53% больше наших соотечественников, чем в 2016 году!"

Валерий Целинский также отмечает качественное измене�
ние аудитории посетителей: "Ранее из одной крупной компании
на выставку могло ехать по пять, а то и по десять человек. Сейчас
отправляют меньше сотрудников, но при этом количество компа�
ний пропорционально увеличилось. И много небольших фирм,
которые раньше на выставки не ездили � теперь стали их посе�
щать, как это ни парадоксально на фоне валютного курса".

Позволим себе предположить, что такая ситуация связана с
двумя факторами. Во�первых, раньше часть сотрудников круп�
ных фирм ехали на выставки "за компанию", а теперь едут лишь
те, кто реально будут на них работать, собирая ценные сведения
и контакты. А во�вторых, обострившаяся конкуренция за плате�
жеспособного клиента заставляет искать новые пути развития, в
том числе и тех, кто до кризиса просто работал "по накатанной".
И с учетом ранее сказанного о перспективах рынка автосервиса
в Украине большая часть собственников и руководителей наших
СТО именно в таком положении � пришла пора качественно ме�
нять подходы, чтобы выиграть конкуренцию за ту часть автовла�
дельцев, уровень доходов которых позволяет их по�прежнему
рассматривать, как реально платежеспособных. 

Валерий Целинский, генеральный директор
компании "Парус Экспо Медиа": «В целом укра�
инский бизнес ожил после шока 2015�2016 го�
дов, и это видно по динамике посещения между�
народных выставок и участия в них». 
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Что нового в этом году?
Как уже было сказано, юбилейная 25�я "Автомеханика" не

может быть проведена без сюрпризов. Прежде всего, будет
открыт новый Холл №12. А разместится в нем присоединенная
к Automechanika Frankfurt выставка шинной промышленности
REIFEN, которая ранее проводилась в Эссене. Сейчас шинная
промышленность подвергается серьезным изменениям, а ко�
личество розничных торговцев шинами ежегодно увеличивает�
ся. В 2018 году синергия выставок Automechanika и REIFEN
позволит объединить оптовых байеров, розничных торговцев и
посетителей из автомастерских под одной крышей.

Также в рамках выставки пройдет и масштабный фестиваль
ретро�автомобилей всех возрастов, от первых машин с ДВС до
"классических" авто конца прошлого века. Кроме того, Messe
Frankfurt готовит специальное издание к 25�летнему юбилею
Automechanika Frankfurt, демонстрирующее историю этого со�
бытия с момента его основания и до сегодня. 

Количество компаний, желающих принять участие в выстав�
ке, впечатляет: еще за год до начала мероприятия более 2500
предприятий выразили такое желание. Качество экспонентов
остается отличным, и посетители могут рассчитывать на боль�
шой и широкий спектр товаров и услуг мирового рынка автомо�
бильной и шинной промышленности. 

"Одним из важнейших факторов успеха Automechanika Fran�
kfurt является тесное сотрудничество и координация с партне�
рами в отрасли и ассоциациях. Это позволяет нам оптимизиро�
вать наш ответ на потребности отрасли, продолжая развивать
нашу выставку. С новыми темами, такими как классические ав�
томобили и REIFEN, мы предлагаем нашим посетителям воз�
можность входить в прибыльные бизнес�поля, которые отвеча�
ют возможностям их компаний", � говорит Олаф Муссхофф,
директор Automechanika Frankfurt.

Практическая ценность 
посещения Automechanika Frankfurt

Вряд ли кто станет спорить с тем, что Automechanika Frankfurt
� это "Мекка" мира автокомпонентов и сервисного обслужива�
ния автомобилей. Однако при этом многие специалисты авто�
сервиса все еще считают, что совершение "паломничества" ту�
да � скорее вопрос престижа, а не практической пользы. Но тут
можно возразить и дополнить, что вопрос престижности или ре�
путации, конечно же, относится к важнейшим, и как раз практи�
ка это всегда подтверждает. Но самый простой способ конвер�
тировать посещение выставки в деньги сразу же � использовать
данный факт для повышения клиентской лояльности.

Например, можно разместить свои фото с выставки в рамоч�
ках на стене клиентской зоны СТО и на сайте автосервиса, ес�
ли таковой имеется. И сопроводить все это подписью, что ваш
сервис стремится следовать передовым тенденциям, поэтому
вы потратили 1000 евро не на очередной модный смартфон
или неделю отдыха в Египте, а на самообразование. Ведь Au�
tomechanika также является образовательной платформой,
позволяющей испробовать новые технологии на практике и об�
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судить особенности напрямую с производителями в рамках
мастер�классов и сессий Automechanika Academy (участие для
посетителей выставки � бесплатное).

Посещение выставки, сама причастность к этому событию �
демонстрирует коллегам и клиентам принадлежность к элитно�
му клубу лидеров отрасли. Ценность управленца, который в кур�
се тенденций отрасли � всегда выше. Даже если многое из того,
что показывают на выставке, для наших условий � вопрос не зав�
трашнего дня, послезавтра все равно наступит. И выиграет кон�
курентную борьбу в реалиях будущего тот, кто к ним приготовил�
ся. А чтобы приготовиться � надо хотя бы знать, это аксиома. 

Работая в таком сложном и зависимом от развития техноло�
гий бизнесе как автосервисный, необходимо следить за новин�
ками и быть на шаг впереди конкурентов. Во Франкфурте раз
в два года под одной крышей собирается вся автомобильная
индустрия. Нет такого товара или услуги в сфере автосервиса,
который не представлен на выставке, поэтому за 4 дня можно
увидеть все, чем живет мир и что будет представлено на рын�
ке в течение следующих двух лет. И даже если к нам многое из
этого придет через 5�7 лет � тем лучше, поскольку будет боль�
ше времени подготовиться к переменам.

Как объять необъятное?
Возможно также, что некоторые из наших коллег не посеща�

ют выставку именно по причине ее необъятности. Проще гово�
ря, боятся, что несколько дней просто проходят между стендов
в качестве "глазеющей публики" и не смогут на чем�то остано�
виться. С позиции бывалых посетителей хотим успокоить � не
все так страшно, как кажется на первый взгляд. Все�таки, орга�
низаторы не зря считаются лидерами выставочной индустрии �
Automechanika устроена так, чтобы посетитель знал, куда ему
идти, в зависимости от его предпочтений.

Выставка четко поделена на две половины: автокомпонен�
тную и автосервисную. Проще говоря: торговцы автокомпонен�
тами � направо, специалисты автосервиса � налево от железно�
дорожной станции, расположенной на ветке пригородной желез�
ной дороги, делящей территорию выставочного комплекса прак�
тически пополам. Кстати, на эту станцию можно прибывать пря�
мо из городков�сателлитов Франкфурта, где стоимость прожива�
ния в дни выставки существенно ниже, чем в самом городе.
Впрочем, при заблаговременном обращении в "Парус Экспо Ме�
диа" можно рассчитывать на помощь в поиске оптимальных ус�
ловий по бронированию перелета и проживания � практика пока�
зывает, что при равных условиях по части комфорта и места
проживания это выгоднее, чем посещение выставки "дикарем".

По части возможностей охвата экспозиции специалисты СТО в
более выгодном положении, чем торговцы запчастями. При рав�
ном порядке площадей двух половин частей выставки площади
стендов, на которых представлено автосервисное оборудование
и технологии ремонта несравнимо больше. В павильонах 8�11
обычно группируются гаражное оборудование, шиномонтажное,
диагностика, оборудование для сервиса кондиционеров. Все, что
связано с автомойкой � обычно в отдельном павильоне F10. Экс�
позиции, не представляющие интереса для нашего рынка: обору�

дование для выставочных залов автосалонов, также сгруппиро�
ваны, поэтому не потребуется тратить время на хождение по ним.

Кстати, павильон масел и смазочных материалов, как наибо�
лее часто употребимых и отличающихся широкой применимос�
тью расходных материалов � также благоразумно перенесен в
"автосервисную" половину выставки. Конечно, у многих может
возникнуть желание осмотреть и "запчастную" часть. У специ�
алистов узких направлений может быть в этом и практическая
потребность � специалисты по ремонту сложных узлов и агре�
гатов, например, АКПП � могут найти поставщиков комплекту�
ющих. Ведь поставщики агрегатов зачастую заинтересованы в
том, чтобы продавать эти агрегаты целиком, а не снабжать
СТО компонентами для их замены. Во Франкфурте же можно с
легкостью найти несколько специализированных поставщиков
альтернативных компонентов для ремонта практически любого
агрегата. По территории выставки курсируют бесплатные "мар�
шрутки" для посетителей, поэтому из одного конца выставки на
другой при желании можно добраться за 5�10 минут. 

Сотрудники "Парус Экспо Медиа" отмечают, что в прошлые
годы среди клиентов компании, обращающихся за услугой по
организации посещения выставки, были не только руководите�
ли и собственники или представители элитных автосервисных
профессий, вроде диагностов. Были и механики, которые мозо�
листыми и не отмываемыми от следов масла руками отсчиты�
вали мятые мелкие купюры евро, которые складывали нес�
колько лет, только чтобы поехать на выставку. А мы, со своей
стороны, почему�то уверены, что именно эти ребята останутся
на рынке и будут пожинать плоды, когда другим придется пе�
реквалифицироваться в разнорабочих. Потому что стремление
к развитию и знаниям всегда конвертируется в профессиона�
лизм и конкурентоспособность.

Что касается пребывания во Франкфурте, то его высокоорга�
низованная инфраструктура даже новичку без знания языка да�
ет возможность чувствовать себя комфортно. Выставочный ком�
плекс находится в центре города и имеет отличную транспортную
развязку в любом направлении. Почти из любой точки города и
пригородов можно добраться прямым маршрутом метро или при�
городной электричкой. Понятная карта транспортной инфрас�
труктуры в кармане � и вы готовы не только быстро добраться до
выставки и обратно, а и ознакомиться с достопримечательностя�
ми города в вечернее время. В любом людном месте можно по��
немецки сытно и вкусно, и притом недорого поесть � вечером за
10 евро в заведениях немецкой и национальной кухни (коих во
Франкфурте тысячи, наверное, всех народов мира) можно полу�
чить "безлимит", то есть брать все и сколько сможете съесть.

Для того, чтобы экономно и эффективно организовать поез�
дку, в "Парус Экспо Медиа" тоже постараются помочь: как по�
добрать недорогой вариант проживания, где купить билет на
выставку, как лучше спланировать поездку, как оформить визу,
как нанять переводчика, что и где посмотреть � на все вопросы
ответят в официальном представительстве Messe Frankfurt
Exhibition GmbH в Украине: 

Компания «Парус Экспо Медиа»
тел.: +38 044 484 68 71, www.messefrankfurt.com.ua



В
2018 году Automechanika Istanbul в очередной раз по�
казала рост � в выставке приняли участие 1351 экспо�
нент � на 11% больше, чем в 2017. Причем почти поло�

вина, 49% � иностранные компании из 38 государств. И это
закономерно, поскольку Турция в области автомобилестро�
ения и производства запчастей в регионе Балкан, Ближнего
востока и Северной Африки, а также Средней Азии занима�
ет примерно такое же место, как Германия в Западной и
Центральной Европе.

Десятилетиями в нашем сознании Турция ассоциирова�
лась с курортами и качественной одеждой. Однако сегодня
это страна с развитым автомобилестроением и высокой ло�
кализацией производства запчастей. Журналистам autoEx�
pert`а не раз приходилось бывать на турецких заводах по
производству запчастей, и мы можем отметить высочайший
уровень их автоматизации.

Большие объемы экспорта автомобилей, а также запчас�

тей, как производимых в Турции мировых брендов, так и
местных, произвели перелом в структуре экспорта. В прош�
лом году экспорт автомобилей достиг рекордных показате�
лей и превзошел результаты 2008 года, когда наблюдался
предыдущий пик автопродаж.

Автомобильная отрасль � лидер турецкого экспорта, причем
далеко не первый год, а точнее � 12 лет подряд. Так что пора
привыкать к осознанию факта, что Турция � не "джинсовая", а
автомобильно�индустриальная держава. Соответственно, и ин�
терес к проводимой в ней отраслевой выставке в регионе не
меньше, чем к "Автомеханике" немецкой. Кстати, именно Гер�
мания является крупнейшим экспортным рынком для Турции.

Что касается организации выставки, то в этом плане сде�
лано все возможное для удобства посетителей, в том числе
и иностранных. Для покупателей в рамках специальной
программы при поддержке Министерства экономики и Сою�
за экспортеров автомобилей Турции были организованы по�

Очередные рекорды
Стамбульской «Автомеханики»
В апреле в Стамбуле прошла 12 по счету выставка Automechanika Istanbul. Ее значе�

ние для нашего рынка обусловлено тем, что это ведущая выставка нашего, черномор�

ского региона. Если Automechanika в Германии дает возможность ознакомиться со

всеми трендами и новациями в отрасли, являясь всемирным событием, то в Стамбуле

выше доля экспонентов, продукция и технологии которых чем дальше, тем больше

представляют практический интерес для дилеров запчастей в Украине.
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сещения выставки в составе 37 делегаций из 11 стран: Бос�
нии и Герцеговины, Болгарии, Алжира, Чехии, Македонии,
Марокко, Черногории, Палестины, Сербии, Туниса, Герма�
нии. Всего же выставку посетило около 11 тысяч иностран�
цев, то есть почти четверть от общего числа посетителей, а
всего событие посетили 46 тысяч специалистов.

В структуре иностранных посетителей, естественно, пре�
обладали гости из стран региона: 27% из Ирана, 12% из Ира�
ка, 10% из Алжира, по 9% из Болгарии и Туниса. Однако от�
радно, что и посетители из Украины составили 7% � столько
же, сколько и из Германии. Отметим, что посетителей из РФ,
несмотря на многократно большую емкость автомобильного
рынка, было лишь немногим больше, чем из Украины � 8%. А
это значит, что специалисты нашей страны уже в значитель�
ной мере осознали ценность этого мероприятия.

Особенно отрадно отмечать, что наши соотечественники
были на Automechanika Istanbul не только в качестве посети�
телей, но присутствовали и среди экспонентов. Компания
"ДиМеД" � разработчик и производитель оборудования для
тестирования и ремонта дизельной топливной аппаратуры,
возглавляемая Дмитрием Шамровским, представляла через
свою дочернюю турецкую компанию свои стенды марки "Од�
но Универсальное Решение".

В аналогичной категории оборудования, и также через сво�
его турецкого партнера, представила свою продукцию и ком�
пания Open System из Хмельницкого, возглавляемая Алексан�
дром Ляпуном. Причем надо заметить, что новейшая версия
его стенда для тестирования и кодирования инжекторов уже
собирается в Украине, почти полностью � за исключением тру�
бок высокого давления � из украинских же комплектующих.

Конечно, Украине пока далеко до того, чтобы иметь на
выставке собственный павильон, но к этому надо стремить�
ся. В этом году на выставке было 12 национальных павильо�
нов: Германии, Чехии, Китая, Гонконга, Индонезии, Индии,
Ирана, Италии, Пакистана, Испании, Тайваня и Франции. 

Automechanika Istanbul � не только торговая, но и образо�
вательная площадка. Мероприятие отличает богатая прог�
рамма семинаров "Академия Automechanika". В програм�
ме семинаров представлены такие, которые рассматрива�
ют перспективы рынка и сервиса автомобилей как с тра�
диционными ДВС, так и электрических: "Тенденции в пос�
лепродажном обслуживании автомобилей до 2030 года",
"Электронная мобильность и будущие технологии", "Буду�
щее аккумуляторов".

С другой стороны, обширна была и программа практичес�
ких занятий � по ремонту шин, защите лакокрасочного пок�
рытия и различным альтернативным покрытиям, кузовному
ремонту, тюнингу и ремонту классических автомобилей. 
В частности, в рамках сессии ES Garage в течение четырех
дней был полностью восстановлен спортивный автомобиль
модели M3 1987 года. Причем, все работы производились с
использованием деталей, произведенных экспонентами Au�
tomechanika и ES Garage. Одно это показывает, как полно ох�
вачены выставкой все направления ремонта автомобилей.

Всего к организации выставки было привлечено около
двадцати отраслевых и экспортных организаций. И не толь�
ко из Турции, а и из Германии, а именно ZDK � Немецкая фе�
дерация автомобильных трейдеров и автосервисов. Выстав�
ку только по официальным приглашениям организаторов
посетили журналисты из Чехии, Ирана, Израиля, Италии,
Украины, Египта, России, Испании, Греции и Великобрита�
нии. А это значит, что если даже на Туманном Альбионе ве�
лик интерес к Automechanika Istanbul, то нам тем более сле�
дует внимательно следить за этим уникальным событием.

В Стамбуле � украинские разработчики и производители
оборудования для диагностики и ремонта дизельной топ�

ливной  аппаратуры � днепровская компания DiMeD (фото
слева) и хмельницкая Open System (фото справа).
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Більше запрошень на сайті www.tir-motorshow.com.ua

14-й Міжнародний автосалон вантажних і комерційних автомобілів

Організатори:

23-25 жовтня
Київ, МВЦ
    Броварський пр-т, 15 

Обладнання, запчастини та комплектуючі

Транспорт для бізнесу:
• Вантажний • Комерційний • Пасажирський • Спеціальний

23-24 жовтня 10:00–18:00
25 жовтня 10:00–16:00

ГОДИНИ РОБОТИ ВИСТАВКИ:





О
чевидно, что с учетом среднего
возраста нашего автопарка,
удельная доля таких ремонтов

должна быть намного выше, чем в Ев�
ропе, откуда автомобили обычно вы�
возятся еще "молодыми" по нашим
меркам. К компонентам, поломку ко�
торых предсказать практически не�
возможно, но которая при этом может
произойти в любой момент на машине
старше пяти�семи лет, относятся и
всевозможные тросы. 

Учитывая специфику тросов, ко�
торые по первоначальному замыс�
лу автомобилестроителей являют�
ся "незаменяемой" деталью, то
есть рассчитанной на принятый в
развитых странах срок эксплуата�
ции автомобиля в средних нор�
мальных условиях, то есть около 5
лет, мировой рынок этих запчас�
тей довольно специфичен. В слу�
чае с рынком фильтров, ремней,
автоламп и других расходников �
вторичный рынок во много раз
больше рынка первичной комплек�
тации. Чего не скажешь о рынке

Тросы Linex:
«ноль дефектов»

Все запчасти можно условно разделить на "расходники"
и детали для неплановых ремонтов. Первые, очевидно,
меняются по регламенту � по пробегу или временному
интервалу. Вторые � работают до отказа, и теоретически
могут служить до окончания срока эксплуатации автомо�
биля. К таким часто относятся всевозможные тросы.
Польская производитель LINEX Sp. z o.o. утверждает, что
работает в режиме «ноль дефектов» и ее тросы, в неза�
висимости от места поставки � OEM или aftermarket,  про�
изводятся с высочайшим качеством. autoExpert побывал
на производстве в польском городе Czestochowa и мо�
жем подтвердить � эта компания достойна внимания.
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компонентов второго типа. Хотя
конечно, бывают исключения.

Общеизвестны случаи, когда трос,
особенное если это один из постоянно
используемых тросов системы управ�
ления (например � трос сцепления),
рвется с регулярностью раз в два ме�
сяца. Однако здесь, как показывает
практика, причина либо в том, что
трос работает в экстремальных усло�
виях (для троса сцепления � неполад�
ки в самом сцеплении), либо в том,
что используются тросы непонятного
происхождения и чрезвычайного низ�
кого, "контрафактного" уровня качест�
ва. Во всех же остальных случаях нор�
мальный трос должен служить столь�
ко же, как и оригинальный.

Собственно, "нормальный" и "ориги�
нальный" трос � это почти синонимы.
По крайней мере те европейские про�
изводители тросов, которые нам изве�
стны, поставляют тросы как в первич�
ную комплектацию, так и на вторич�
ный рынок. Естественно, это не озна�
чает, что каждый тип производимых
ими тросов поставляется на конвейер,

Автокомпоненты

1996 � Выход на рынок OEM, начинается сотрудничество с производителя�
ми автомобилей. Компания LINEX поставляет продукцию для первой сбор�
ки на заводы грузовых автомобилей в Стараховицы, Ельч и Люблин, а так�
же на автозавод в Варшаве. 
1999 � Начало сотрудничества с концерном FAURECIA � производителем
подузлов для производителей автомобилей. Компания LINEX поставляет
тросы для сидений, устанавливаемых в автомобилях PEUGEOT, VW,
SKODA, SEAT.
1999 � Внедрение системы менеджмента качества, соответствующей стан�
дарту ISO 9001:2000.
2002 � Начало сотрудничества с очередным крупным производителем де�
талей для автомобильной промышленности � компанией INTIER AUTOMO�
TIVE CLOSURES POLAND (MAGNA) � Мысловице.
2004 � Расширение ассортимента продукции элементами для больничных
коек и начало сотрудничества с компаниями из медицинской отрасли.
2006 � Расширение ассортимента продукции тросиками, используемыми в
электротехнической промышленности и начало партнерства с компанией
ENSTO. В том же году компания LINEX получила "Золотой лавр навыков и
компетенций 2005" в категории "Польская компания". Эта награда присуж�
дается Региональной торговой палатой в Катовицах отличившимся компа�
ниям, организациям и учреждениям.
2007 � Расширение компании � ввод в эксплуатацию нового построенного
производственно�складского цеха, интенсивная модернизация и расшире�
ние машинного парка компании.
2008 � Начало работы Петра и Мацея Каспчицких (сыновей владельца), в
правлении компании.
2008 � Интенсивное расширение на зарубежные рынки сбыта.
2009 � Сертификация в соответствии с ISO/TS 16949:2009 для внедренной
системы менеджмента качества.
2010 � Расширение производственных площадей на 2500 м2.
2010 � Развитие сотрудничества с зарубежными производителями автомо�
бильных подузлов, запуск ряда проектов OEM для таких автомобильных
марок: AUDI, MERCEDES, VW, VOLVO, FIAT, LANCIA, ALFA ROMEO,
JAGUAR, PEUGEOT, MASERATI, BMW.
2012 � Реализация инвестиционного проекта по оборудованию инструмен�
тального цеха современными станками с ЧПУ и включение пресс�форм в
ассортимент производимой продукции.
2013 � Изменение организационно�правовой формы компании на обще�
ство с ограниченной ответственностью.

Вехи истории компании Linex:



Автокомпоненты

но в целом уровень производства ха�
рактеризует весьма точно. По боль�
шому счету, во всем мире таких про�
изводителей не так много, ведь как
уже было сказано, тросов не требует�
ся столько, сколько фильтров. С дру�
гой стороны, существуют еще и про�
изводители тех самых "тросов на пару
месяцев", но они, очевидно � не явля�
ются конвейерными поставщиками. 

При выборе троса, если только
речь не идет о предпродажном ре�
монте, когда владелец собирается
"сбагрить" автомобиль с рук в бли�
жайшие недели, предпочтение оче�
видно стоит отдать качественной
продукции. Ведь установка тросов
часто сопровождается большим ко�
личеством операций по монтажу�де�
монтажу. Это, впрочем, не означает,
что необходимо выбирать тросы са�
мой дорогой марки. Ведь среди про�
изводителей тросов � ОЕМ�постав�
щиков � тоже есть своя "табель о
рангах" в зависимости от страны
расположения производства, степе�
ни проникновения на ОЕМ�рынок, и
попросту говоря � именитости. 

Стоит отметить, что в последние
десятилетия значительных успехов в
развитии автокомпонентного произ�
водства, в том числе и самого совре�
менного, достигли наши соседи � по�
ляки. В Польше не только открыто
множество заводов мировых авто�
компонентных концернов, но разви�
ваются и чисто национальные произ�
водители. Именно к таким относится
и производитель тросов LINEX Sp. z
o.o., завод которого расположен в го�
родке Ченстохов. 

Начало компании в 1963 г. положил
Станислав Каспчицки, который в не�
большой ремесленной мастерской,
расположенной в Ченстохове на ули�
це Варшавской, на самостоятельно
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сконструированных машинах начал и
развил производство полуфабрика�
тов для автомобильных тросов �
стального троса, кожуха Боудена и
гибкого валика. В 1981 году он пере�
дал мастерскую сыну Войцеху
Каспчицкому, который в 1983 году ре�
шил начать производство готовых ав�
томобильных тросов, и успешно вы�
вел их на рынок.

LINEX 
в постсоветской Польше

Конечно, сегодня LINEX � уже не ма�
стерская. С 1990 года, т.е. с момента
изменением политической системы
Польши, началось очень динамичное
развитие компании. Большое и резкое
увеличение спроса на предлагаемую
продукцию вызвало необходимость
расширения производственных пло�
щадей, что в 1993 году привело к пе�
ренесению завода и головного офиса
компании в новоприобретенное зда�
ние, а также потребовало создания
бренда LINEX и его присвоения всей
компании. На старой площадке произ�
водства сегодня нет.

Сегодня на производстве LINEX
работают около двухсот сотрудни�
ков. На первый взгляд, это не так
много, однако надо учесть, что в про�
изводстве тросов � по крайней мере,
на этом предприятии � не так много
ручного труда. Это при том, что цикл
производства тросов полный � от сы�
рья, то есть метала и пластика, до
готовых изделий. Основную работу
выполняют машины, поэтому этот от�
носительно небольшой персонал
справляется с большим количеством
оборудования, размещенного в трех
цехах общей площадью 7 тысяч ква�
дратных метров.

Производственные мощности

LINEX Sp. z o.o. включают:
I производственный цех пло�

щадью 3250 м2, в котором проходят
процессы экструзии цинкоалюминие�
вого сплава и пластиков, покрытие и
экструзия труб и пленок, а также мон�
таж готовой продукции.

II производственный цех пло�
щадью 2500 м2, оснащенный специа�
лизированной техникой и оборудова�
нием для производства стальных тро�
сов, кожухов, оболочек, гибких вали�
ков и корпусов типа push�pull.

Механический и инструментальный
цеха, оборудованные, в частности, со�
временными станками с ЧПУ, на кото�
рых изготовляется технологическая
оснастка, машины и оборудование
собственной разработки, пресс�фор�
мы для обработки пластика и цинко�
алюминиевых сплавов.

Кроме производственных цехов на
территории предприятия расположен
склад готовой продукции и склад ма�
териалов общей площадью более
2500 м2, в которых функционирует
интегрированная ИТ�система с от�
дельным секторам складирования
отдел исследований и развития с со�
ответствующей базой. И конечно же
� лабораторию, оборудованную, в ча�
стности, измерительным 3D�аппара�
том с ЧПУ и машиной с ЧПУ для ис�
пытания прочности. Наличие лабора�
тории является обязательным для
предприятий, сертифицированных
по ISO/TS 16949:2009 как поставщи�
ки автомобильной промышленности.

Основным профилем компании яв�
ляется производство автомобильных
тросов, тросов Боудена, т.е. тросов
газа, тормоза, сцепления, переключе�
ния передач, тросов для открывания
дверей, капота и багажника, тросов
двустороннего действия (push�pull),
кожухов и оболочек, предназначен�
ных для большинства марок и типов
автомобилей. Таким образом, по сум�
ме факторов LINEX Sp. z o.o. являет�
ся ведущим производителем (одним
из ведущих производителей) автомо�
бильных тросов на польском и евро�
пейском рынках.

Также LINEX Sp. z o.o. является про�
изводителем высококачественных по�
луфабрикатов и узлов, используемых
в автомобильной промышленности:
кожухов и оболочек, в том числе push�
pull (тянуще�толкающих), пластико�
вых трубок, стальных тросов с по�
крытием, гибких валиков для счет�

чиков и т.п. 
Кроме автомобильной отрасли ком�

пания производит и поставляет тросы
различной конструкции, а также дру�
гие изделия для медицинской отрас�
ли, для сварочных работ, для освеще�
ния, строительства и легкой промыш�
ленности. Также предоставляются ус�
луги в области проектирования и про�
изводства пресс�форм � собственное
производство оснастки, оснащенное
современным оборудование с ЧПУ, не
занято все время выпуском приспо�
соблений только для собственного
пользования.

Отметим, что LINEX поставляет про�
дукцию как производителям агрега�
тов, которые впоследствии поставля�
ются в ОЕМ сборку автомобилей, так
и непосредственно автомобильным
концернам. Львиная доля оборота
компании (в одном месте указано
35%, в другом 79%) � поставки именно
на конвейеры таких марок, как SEAT,
VW, FIAT, OPEL, PEUGEOT, MER�
CEDES, AUDI, MASERATI, JAGUAR,
PEUGEOT, BMW. Это обусловлено,
как уже было сказано, самой специ�
фикой рынка таких компонентов, как
тросы и тяги.

Автокомпоненты
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В ОЕМ компания LINEX на данное время 
поставляет следующие типы тросов:

тросы для подъема/опускания крыши
тросы для управления шторками на окнах автомобиля
измерители уровня моторного масла
тросы для замков � открывание дверей, капота и багажника
тросы для перемещения сидений и опускания спинок зад�

них рядов сидений 

Естественно, часть продукции поступает и на вторичный
рынок. И хотя количественно ее меньше, зато ассортимент
намного шире, поскольку он не ограничивается перечнем со�
бираемых сегодня в Европе автомобилей. В каталоге про�
дукции LINEX есть более 3,5 тыс. тросов, предназначенных
почти для всех марок и моделей автомобилей, служащих для
управления: ручным тормозом, акселератором, сцеплением
и КПП, открыванием багажника, дверей и капота, поднима�
нием стекол и шторок, положением сиденья и спинки, а так�
же вентиляцией и отоплением. Клиенты на вторичном рынке
ценят LINEX за постоянную доступность к полному ассорти�
менту продукции, очень быструю доставку и возможность
выполнения заказа по индивидуальным графикам.

Производство с "ноль дефектов"
В отношении самого производства тросов отметим только

ключевые моменты, поскольку сами по себе технологии не
космические � главный фактор здесь качество и соблюдение
этой самой технологии. Поэтому философия компании в от�

ношении качества проста, как принципиальная конструкция
троса: "совершенство = ноль дефектов". Рецепт соответ�
ствия этой технологии прост: автоматизация плюс контроль.

Очевидно, что тросы не вьют вручную � это делают маши�
ны, скручивающие трос из большого количества нитей про�
волоки � до нескольких десятков. И таких машин на пред�
приятии � тоже десятки. Вообще стоит отметить, что обору�
дование установлено очень плотно, зачастую с минималь�
но�достаточными проходами между его рядами. Что более
важно � что и практически все другие операции выполняют�
ся машинами: нарезка, запайка концов тросов электричес�
ким разрядом (аналог точечной сварки), навивка оплеток,
сборка многослойных конструкций, производство и уста�
новка концевиков (зачеканка, заковка на прессах, холодная
штамповка) и пр. Также LINEX производит металлические и
пластиковые компоненты для узлов в сборе. 

LINEX постоянно развивает свой потенциал за счет ин�
вестиций в техническое и технологическое усовершен�
ствование существующей инфраструктуры. Помогают в
этом и европейские структуры. Так, в 2013 компания за�
ключила с Силезским центром предпринимательства до�
говор на грантовое финансирование со средств Евро�
пейского фонда регионального развития инвестиционно�
го проекта. Если кратко, суть его в том, что на каждый
евро собственных инвестиций компании Европейский
фонд добавляет столько же. Именно таким образом и
финансировалось создание инструментального цеха, что
позволило значительно повысить конкурентоспособ�
ность предприятия, и снизить издержки на выпуск новых
видов продукции � чтобы расширить ассортимент, пред�
приятию не требуется заказывать оснастку "на стороне".

Широкий ассортимент, в сочетании с признанным авто�
производителями качеством, которое обеспечивается ши�
рокой программой испытаний в собственной лаборатории,
а также разумными ценами и удобной логистикой � все это
делает продукцию LINEX предпочтительной для рынков со�
седних стран. Особенно, когда речь идет об украинском
вторичном рынке, поскольку стоимость доставки играет
весомую роль при поставках малых партий товара. С на�
шей точки зрения, в данном сегменте запчастей, это "золо�
тая середина" между дешевой и сомнительной продукцией
и дорогой продукцией западноевропейского производства.

Александр Кельм, Киев � Czestochowa � Киев

LINEX Sp. z o.o., Poland, 42�202 Czestochowa, ul. Rejtana 15 
tel. +48 034 363 2564, fax +48 034 366 2329
e�mail: linex@linex.com.pl, www.linex.com .com

Автокомпоненты
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Более 100 лет истории
Dayton Rubber Manufacturing � именно так изначально на�

зывалась компания DAYCO � была основана в 1905 г. в США
и уже в самом начале выбрала инновационный путь разви�
тия, сделав ставку на передовые технологические достиже�
ния. Стратегия компании лаконично выражена в ее слогане:
"Move Forward. Always" � Двигаться вперед. Всегда.
Исповедование такого подхода позволило ей с течением
времени превратиться во всемирно известного производите�
ля компонентов и систем премиального уровня.

Глобальный ассортимент
Сегодня DAYCO � мировой лидер в области разработки, про�

ектирования, производства и поставок широкого перечня ком�
понентов для систем газораспределения, приводных вспомога�
тельных трансмиссий, а также бесступенчатых трансмиссий
для автомобильной, строительной, сельскохозяйственной и мо�
тотехники, а также промышленного оборудования. В широком
ассортименте предложения компании � ремни, натяжные уст�
ройства, демпферы, шкивы, шланги, в том числе для вторично�
го рынка автокомпонентов.
Компоненты DAYCO � это: 

• более 9 000 артикулов запасных частей;
• более 400 000 применений;

• покрытие европейского автопарка � свыше 98%;
• представленность продукции более чем в 80 странах.

DAYCO в мире
DAYCO располагает глобальными ресурсами в области раз�

работок, маркетинга и производства продукции. Грамотная ло�
кализация предприятий и филиалов на территории 16 стран
обеспечивает высокий уровень обслуживания клиентов как на
национальных, так и на международном рынках. 

DAYCO � это 19 заводов, 10 логистических центров, 4 техничес�
ких бюро, 4 региональные штаб�квартиры и 21 представительс�
тво, в которых работают свыше 4200 сотрудников компании. 

Глобальный сайт компании � www.dayco.com.

Качество K в основе
Автопроизводители предъявляют все более высокие требо�

вания к стандартам качества. Качество определяет успешность
работы поставщика как на первичном (OEM), так и на вторич�
ном (aftermarket) автомобильных рынках. Инвестируя в осна�
щенность своих предприятий, DAYCO поддерживает техноло�
гический уровень производства на максимально высоком уров�
не и гарантирует высочайшие стандарты качества всей выпус�
каемой продукции. 

DAYCO � один из лидеров в проектировании и производс�
тве систем передачи мощности в двигателе. Компания соз�
дала эффективно функционирующую систему, включаю�
щую все этапы создания высококачественной продукции:
исследования, разработка, производство и дистрибуция. В
основе партнерства с автопроизводителями � превосходное
материально�техническое обеспечение производственных
процессов, высокая квалификация персонала, широкая
представленность на основных мировых рынках, и, пожа�
луй, самое главное: пристальное внимание к любым запро�
сам клиентов�автомобилестроителей и компетентное реше�
ние поставленных ими задач.

Качество изделий компании подтверждается сертификатами
ISO 9002 и ISO TS 16949 (поставщик на конвейер автопроизво�
дителя), а также сертификатами ведущих мировых производи�
телей автомобилей. 

DAYCO � производитель безусловно премиального уровня.
Более чем столетний опыт в разработке оригинальных ком�
плектующих привода ГРМ для конвейеров автомобилестроите�
лей позволяет ей предлагать рынку автокомпонентов запчасти
качества оригинала. 

DAYCO. Мировой лидер в
проектировании и производстве
систем передачи мощности

Автокомпоненты
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Инновации лидера
DAYCO � лидирующий производитель и поставщик компо�

нентов для крупнейших автомобильных брендов, разработчик
ключевых деталей для целого ряда двигателей, получивших
международную премию Engine of the Year.

Компания заслужила репутацию технологического новатора.
Каждый год инженеры компании проводят более 400 тысяч ча�
сов за разработкой инновационных продуктов и систем. Мо�
дернизация технологий направлена на повышение производи�
тельности транспортных средств и соответствие ужесточаю�
щимся требованиям топливной эффективности двигателей. 

Например, стремление усовершенствовать динамические
показатели работы двигателя и улучшить его топливную эф�
фективность побудили компанию DAYCO создать ремень, спо�
собный работать в масляной среде. Это позволило объединить
лучшие достоинства цепной передачи с преимуществами ре�
менного привода. К таким преимуществам относятся: практи�
чески бесшумная работа, меньшие габариты и вес двигателя,
уменьшение момента инерции, снижение коэффициента тре�
ния со значительным повышением топливной экономичности,
меньшее удлинение ремня в процессе эксплуатации в сравне�
нии с цепью, и сохранение эффективной синхронизации.

В итоге в качестве партнера Ford DAYCO в 2007 году разрабо�
тала первую в мире систему трансмиссии Belt�in�Oil (BIO), чтобы
заменить цепной привод ТНВД для популярного 1,8 литрового
двигателя Lynx, который широко используется для различных
автомобилей Ford: FOCUS, C�Max, S�Max, Mondeo, Galaxy, Tour�
neo Connect и Transit Connect 1998�2013 годов выпуска.

Благодаря специальному двухслойному покрытию зубьев
ремня и уникальному составу резиновой смеси удалось сни�
зить количество вредных выбросов и уровень шума системы
двигателя, одновременно повысив его энергоэффективность. 

В 2008 автомобили с этими двигателями пошли в серийное
производство. Сегодня комплекты ремней в масляной ванне
Belt�in�Oil (BIO) занимают одну из лидирующих позиций на вто�
ричном рынке автокомпонентов.

Новое в ассортименте aftermarket
В первую очередь необходимо отметить большое расшире�

ние комплектов ремней, включающих также насос системы
охлаждения. Такие комплекты появились у DAYCO не так
давно, но сегодня их перечень обеспечивает уже очень хоро�
шее покрытие. Важно отметить, что помпы, как и все другие
компоненты в комплекте � исключительно ОЕ�качества. В тех
случаях, когда DAYCO комплектует ремень компонентами не
собственного производства, используется продукция исклю�
чительно от ОЕ�поставщиков, которая проходит дополни�
тельный контроль в лабораториях компании. Поэтому за лю�
бой компонент в своей коробке DAYCO отвечает, как за собс�
твенный. Однако подавляющее большинство жестких компо�
нентов из всего ассортимента продукции выпускается на
предприятии DAYCO в Италии.

Те, кому удалось побывать на одном из заводов DAYCO,
смогли убедиться, что на складах готовой к отгрузке продук�

ции рядом находится компоненты, только что произведенные
на одних и тех же линиях, как в коробках DAYCO, так и ориги�
нальных упаковках автопроизводителей � для OES�сервисов.
А суммарно в ОЕ и OES DAYCO поставляет порядка  двух тре�
тей своей продукции. Надо отметить, что в последние годы
доля поставок на вторичный рынок возросла. И в этом боль�
шую роль сыграло расширение ассортимента большим коли�
чеством актуальных позиций.

Помимо комплектов с помпой DAYCO активно расширяет пере�
чень цепей и их комплектов. Эти продукты впервые появились в
ассортименте несколько лет назад, но уже пользуются спросом. 

Очень актуальная новинка, как уже было сказано � ремни
для двигателей, где привод работает в масляной ванне (Belt�in�
Oil). Эти ремни с уникальной технологией защиты ремня от воз�
действия масла были изобретены DAYCO в 2007 году. Однако
в течение нескольких лет они поставлялись исключительно ав�
топроизводителям и в OES�сервисы. И только недавно стали
доступны для вторичного рынка. Этим DAYCO дает независи�
мым СТО уникальную возможность обслуживания привода
современных автомобилей с ремнем в масляной ванне. 

Также DAYCO активно развивает покрытие коммерческой
техники. Компания, уже давно доминирующая в сегменте лег�
ковых автомобилей, стала также сильным глобальным игроком
в области разработки и производства оригинальных компонен�
тов ременного привода для коммерческого транспорта. Некото�
рые из производителей даже изъявили желание видеть в DAY�
CO единственного поставщика. В ходе выставки Automechani�
ka Frankfurt 2016 был представлен новый каталог узлов для ма�
лотоннажных коммерческих автомобилей. Каталог, доступный
на сайте www.daycoaftermarket.com, включает более 2000
номеров деталей и позволяет обеспечить потребности в запчас�
тях на европейские марки малотоннажных грузовиков, выпуска�
емых компаниями Fiat, Iveco, Ford, Renault, Citroen и Peugeot.

Также был представлен каталог 2016 года для европейских
большегрузных автомобилей, включающий более 700 артику�
лов и 350 000 применений, чем обеспечивается более чем 97%
охват действующих в Европе транспортных средств. Очень за�
метно расширен ассортимент ремкомплектов с поликлиновым
ремнем (KPVs) и натяжных устройств (APVs). 

Сервис для установщика
Следует отметить, что сегодня DAYCO представляет исключи�

тельно электронные каталоги. В электронной версии есть очень
важное преимущество перед печатным каталогом � ссылки по
монтажу узлов с учетом специфики их применения на двигателе.

Также онлайн�каталог на сайте www.daycogarage.com
дает доступ к диагностической информации, помогающей при
проверке и замене основных компонентов двигателя. Напри�
мер, ресурс позволяет выявить конкретную неисправность в
двигателе, приведшую к обрыву ремня, по характеру обрыва.
Доступен понятный пошаговый алгоритм диагностики, позво�
ляющий не только быстро выявить неисправность, но и доступ�
но объяснить клиенту СТО причину поломки при разборе рек�
ламационных случаев.

Автокомпоненты



С
читается, что самая тяжелая пора для
тормозной системы � это жаркое лето,
поскольку тормозная система и так

выделяют большое количество тепла. Одна�
ко, зима также несет свои угрозы: перепады
температур, чередование морозов с оттепе�
лями, грязь, дорожные реагенты легко могут
привести в окончательную негодность испол�
нительные механизмы, тем более, если они
уже имеют значительный износ. Кроме того,
после прошедшего лета, особенно если на
автомобиле предпринимались дальние путе�
шествия, действительно стоит проверить
диски и колодки. Поэтому специалистам СТО
следует не забывать рекомендовать клиен�
там полную проверку тормозов перед зимой.

Специалисты Brembo предлагают при
осеннем обслуживании и автомобилей ис�
пользовать чек�лист из 5 пунктов. Если при
этом сослаться на опыт ведущего мирового
разработчика тормозов, это поможет убедить
автовладельца в необходимости полной про�
верки согласно этому руководству. 

Пункт 1. Как давно 
проверялись тормоза

Стандартный интервал для проверки тор�
мозной системы составляет от 15 000 до 20
000 км. Отметим, что это интервал "средне�
европейский", рассчитанный по опыту экс�
плуатации в странах, для значительной час�
ти которых зима в нашем понимании � это
скорее экзотика, чем регулярное климати�
ческое явление. Поэтому для наших условий

нормальным будет интервал в 10�12 тыс. км.
И это при том, что не наблюдается никаких
признаков, указывающих на износ дисков
или колодок, таких как вибрация, подозри�
тельные шумы, появление трещин и измене�
ние цвета дисков, вызванное перегревом.

Если автовладельцу, приехавшему менять
летние шины на зимние, задать вопрос, как
давно проверялись тормоза, то в подавляю�
щем большинстве случаев значения пробега
будут намного больше, чем 15 000 км. 

Пункт 2. Проверка дисков
Обычно диски должны быть заменены,

когда толщина диска в зоне рабочей повер�
хности достигла минимальной (minimum thic�
kness, Min TH) указанной изготовителем.
При меньшей толщине тормоза уже не могут
сохранять эффективность и обеспечивать
безопасность. При этом, если предельный
порог еще не достигнут, но до этого осталась
примерно пару месяцев � смело рекомендуй�
те замену дисков. Аргументируйте это тем,
что в зимнее время ему будет труднее найти
время и возможность произвести замену.

Также стоит отметить, что чем тоньше
диск � тем выше риск, что его поведет от пе�
репадов температуры. Например, при про�
езде глубоких луж с ледяной водой. Во�пер�
вых, ухудшилось соотношение теплоемкос�
ти и теплопоглощения, он быстрее и нагре�
вается, и остывает. Во�вторых, он уже мно�
го раз испытывал температурные расшире�
ния, и качество решетки металла ухудши�

лось. Такой диск зимой скорее треснет. По�
этому, "докатывать" диск именно зимой �
особенно нежелательно.

Пункт 3. Проверка колодок
Аналогично тормозные колодки должны

быть заменены, когда они достигают мини�
мальной допустимой толщины. В некоторых
колодках о достижении минимальной тол�
щины сигнализируют либо электрические,
либо звуковые механические датчики изно�
са, в других колодках износ проверяется ви�
зуальным осмотром. Как и в случае с дис�
ком, при осеннем осмотре оставлять колод�
ки, которым осталось недолго � весьма сом�
нительное средство экономии. Тонкие, и на�
верняка имеющие микротрещины колодки �
также скорее расколются. Кроме того, они
более склонны к примерзанию � на их по�
верхности остается больше воды, которая
за морозную ночь превратиться в лед. Тем
более, если меняются диски, то колодки
должны меняться автоматически.

ВАЖНО! 

Правильно информируйте клиента 
о процессе обкатки (притирки)

Общеизвестно, что транспортное средство
обязательно должно быть протестировано
после установки новых тормозных колодок и
дисков. После замены необходимо выполнить
процедуру обкатки на протяжении примерно
200�300 км. В течение этого периода водитель
должен убедиться в отсутствии шума или виб�
рации от тормозов при движении и торможе�
нии и в эффективности самого торможения.
Во время обкатки тормозить нужно только
кратковременно и мягко, чтобы поверхность
тормозной колодки правильно притерлась к
поверхности ротора тормозного диска.

Однако, многие считают, что обкатка не�
обходима только для того, чтобы достичь
требуемой эффективности торможения. На
самом же деле колодки и диски от солидно�
го производителя, такого как Brembo, бла�
годаря процедурам скорчинга (предвари�
тельной притирки) при производстве � хоро�
шо тормозят сразу после установки. По�
чувствовав, что автомобиль привычно реа�
гирует на нажатие педали тормоза, води�
тель на второй день может решить, что ко�
лодки уже достаточно притерлись. На са�
мом же деле, чрезмерно резкое или жес�
ткое торможение до полной приработки но�
вых тормозных компонентов может привес�
ти к перегреву диска и фрикционного мате�
риала колодок и, в конечном итоге, к нару�
шению целостности компонентов и ухудше�
нию эффективности тормозной системы.

Проверяем тормоза
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Пункт 4. Проверка 
тормозной жидкости

Свойства тормозной жидкости быстро
ухудшаются вследствие ее гигроскопичнос�
ти. Дело в том, что современные тормоз�
ные жидкости имеют в основе полигликоли
и их эфиры (группы химических соедине�
ний на основе многоатомных спиртов). Эти
жидкости более эффективны, имеют высо�
кую температуру кипения, хорошие вязкос�
тные и смазывающие свойства. Старые
жидкости типа БСК на минеральной основе
(смесь касторового масла и бутилового
спирта) � требованиям автопроизводителей
уже давно не соответствуют, и в иномарках
не применяются. При этом тем водителям,
которые всего несколько лет как пересели
на иномарки или новые автомобили произ�
водства стран постсоветского пространс�
тва с "Жигулей" или "Москвичей", прихо�
дится доказывать необходимость замены
тормозной жидкости.

Из�за своей гигроскопичности тормозная
жидкость поглощает влагу из внешней сре�
ды через стенки шлангов в гидравлическом
контуре. Эта влага снижает температуру
кипения жидкости. В результате этого тор�
мозная жидкость с большой вероятностью
может закипеть при перегреве тормозной
системы. Это чрезвычайно опасное явле�
ние, известное как "паровая пробка", вызы�
вающее увеличение тормозного пути. Поэ�
тому важно проверять уровень тормозной
жидкости и ее качество с интервалами, ука�
занными изготовителем, и при необходи�
мости заменить.

В дополнение к сообщению о гигроско�
пичности тормозных жидкостей, следует

объяснять, что от состояния жидкости в гид�
равлическом контуре тормозной системы
критично зависит работа электронных сис�
тем безопасности ABS и ESP. Ведь в алго�
ритме работы этих систем учитываются
нормальные значения. Не лишним также
будет напомнить недоверчивым автовла�
дельцам, сомневающимся в возможности
попадания воды в контур тормозной систе�
мы, что она не герметична � имеет место
связь с атмосферой через расширительный
бачок. Каждый раз при снижении уровня
жидкости в бачке через компенсационное
отверстие происходит подсос влажного ат�
мосферного воздуха.

Пункт 5. Проверка 
тормозных суппортов

Тормозные суппорты и другие гидравли�
ческие компоненты тормозной системы
(шланги, тормозные поршни, главные тор�
мозные цилиндры) не изнашиваются при
трении, как колодки и диски, и их нужно ме�
нять только после длительной эксплуатации
или после случайного повреждения. Однако
суппорты, в частности, могут преждевре�
менно выйти из строя при использовании в
очень холодных или агрессивных условиях
окружающей среды.

Чрезвычайно низкие температуры,
дождь, снег и другие факторы, такие как
соль и химические реагенты, могут выз�
вать ускоренный износ. Поэтому важно
тщательно проверить всю систему, чтобы
гарантировать, что поршни суппортов пе�
ремещаются свободно и что сами суппор�
ты не показывает признаков ухудшения
производительности.

Сегодня Brembo предлагает ассортимент
восстановленных суппортов, что
обеспечивает альтернативное решение по
замене вышедших из строя или изношен�
ных суппортов новыми, сохраняя при этом
тот же уровень качества и безопасности.

Процедура восстановления суппортов
происходит при соблюдении тех же стро�
гих технических стандартов, что и для
оригинального оборудования. Процесс
подразумевает демонтаж, очистку суп�
порта, обработку поверхности и замену
всех внутренних компонентов, которые
подвержены износу и поломке, новыми
компонентами. Затем все суппорты Brem�
bo покрываются защитным антикоррози�
онным составом и проходят функциональ�
ные испытания, которые гарантируют, вы�
сочайшую производительность и надеж�
ность в процессе эксплуатации.

Используйте чекKлист Brembo, чтобы
повысить доход СТО и безопасность клиен�
та � это в общих интересах.
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П
о итогам 2017 года самым продаваемым кроссовером в
Украине стал Kia Sportage. Спросите, в чем связь с те�
мой статьи? Дело в том, что именно смазочные матери�

алы Kixx поставляются на конвейер корейского бренда в Сло�
вакии, где производится этот топ�кроссовер. 

Лидер энергетического рынка Южной Кореи GS Caltex произ�
водит смазочные материалы для автомобилей более 55 лет � с
1961 года. На сегодняшний день в производстве автомобиль�
ных масел и смазок у компании задействовано два завода.
Первый � нефтеперерабатывающий, на нем производятся базо�
вые масла. Завод расположен на берегу моря и на своих при�
чалах встречает танкеры с сырой нефтью. Для всей продукции
Kixx в производстве используется нефть, добытая в Йемене и
Египте. Это сырье недешево, но оно признано одним из самых
качественных на мировом рынке. В отличие от более дешевой
"молодой" российской нефти, йеменская "старая" и имеет низ�
кое содержание серы, за что прежде всего и ценится. 

Базовые масла Kixx пользуются очень высоким спросом на
мировом рынке и покупаются многими мировыми брендами
как основа для своей продукции. В самом деле, собственная
база � редкость в нынешнем мире "масляных" компаний. Поэто�
му спрос на корейские базовые масла настолько высок, что ес�
ли вы закажете себе партию сегодня, то в роттердамский порт
в Европе она прибудет не раньше, чем через 8�12 месяцев (в
зависимости от типа масла).

С нефтеперерабатывающего завода базовое масло автомо�
бильными цистернами отправляется на второй завод GS Cal�
tex, который расположен в столице Кореи � Сеуле. Его задачи �
это блендинг (процесс смешивания базовых масел с присадка�
ми в нужных дозировках) и упаковка. На разных рынка предпо�
читают разную тару, когда речь идет о фасовке в 4�5 литров. В
Украину Kixx поставляется преимущественно в металлических
канистнрах, на других рынках охотно потребляют продукцию в
пластиковых канистрах.

Весь производственный цикл максимально автоматизирован
с целью минимизации влияния человеческого фактора. В лабо�
ратории на заводе проводится любой из возможных анализов. 

Сеульский завод является также крупным логистическим цен�
тром, с которого готовая продукция в контейнерах отправляется
по всему миру. Предприятие самостоятельно складирует готовую
продукцию в контейнеры и отправляет их заказчику. Так что за
правильное хранение, упаковку и товарный вид продукции, кото�
рая прошла тысячи миль морем, отвечает завод�изготовитель. 

Чтобы избежать возможных ошибок в работе склада готовой
продукции, все погрузчики, которые комплектуют контейнеры
по спецификациям заказчиков, работают в полностью автома�

Как можно убедить продавцов в абсолют�
ном качестве продукта, который они предла�
гают, как дать больше понимания и уверен�
ности в бренде? Идеально � позволить уви�
деть своими глазами весь производствен�
ный процесс. По инициативе корейской сто�
роны впервые завод в Сеуле посетили луч�
шие украинские продавцы масел Kixx.

своими глазами
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Масла, смазки

тическом режиме: при полном отсутствии людей эти машины
безошибочно находят нужные паллеты. За готовой продукцией
"местные" покупатели на предприятие приезжают сами: и не�
большими грузовиками, и магистральными тягачами. 

Во все новые продукты компания активно внедряет техноло�
гию Triple Double Technology, направленную на высокое
сопротивление трению, окислению, преждевременному из�
носу. Эта технология также увеличивает  стойкость трущихся
пар к задирам и температурную стабильность масла.

Рядом с цехами завода расположен центральный офис компа�
нии. Корейские менеджеры не скрывают своей гордости за сво�
их глобальных партнеров. Конечно, одним из крупнейших потре�
бителей их продукции для заливки на конвейере является корей�
ский концерн Hyundai�KIA. Моторные и трансмиссионные масла
отправляются не только на местные автозаводы концерна, но и
на сборочные предприятия по всему миру: корейские автопроиз�
водители доверяют "своим" и расстояния здесь � не помеха. 

Марка масел Kixx также является давним и надежным партне�
ром крупнейшего мирового производителя тяжелой строитель�
ной техники и судов Hyundai Heavy Industries. Тяжелая дорожная
техника Doosan также с завода заправляется техническими жид�
костями и смазками от корейского производителя. Для шведско�
го автопроизводителя Volvo Kixx изготавливает моторные и
трансмиссионные масла, а также ступичные смазки. Безуслов�
но, фирменное масло под этими автомобильными брендами, ко�
торое продается в рознице, также производится в Сеуле.

Объемы и масштабы производства впечатляют. Самые боль�
шие потребители масел Kixx � Корея, Китай, Индонезия и Индия,
в которых проживает почти 3 миллиарда населения. Они готовы
поглощать все 100% продукции завода в Сеуле. Но корейцы пра�
вильно экспортоориентированы и смотрят далеко в будущее. По�
этому в последние годы планомерно и успешно завоевывают и
Северную Америку, и Старый Свет, в том числе и Украину.

Собственными глазами: во время посещения блендин�
гового завода в Сеуле украинских гостей не оставила равно�
душной вывеска, которая сообщала о том, что на гигантском
предприятии уже много�много лет не было несчастных случа�
ев и травм на производстве. Счетчик�календарь у проходной
отмеряет годы, месяцы, дни, часы и минуты безаварийной ра�
боты! Компании, которая умеет долгие годы поддерживать в
порядке свой рабочий процесс и качество труда на наивыс�
шем уровне, трудно сделать плохой продукт. Вот такая нехит�
рая закономерность…

Корейцы очень гордятся своей страной и своей нацией. Что
совершенно не удивительно, учитывая их экономические дос�
тижения за столь короткое время.

Kixx в Украине
На украинском рынке масла Kixx появились в 2011 году благо�

даря инициативе и усилиям официального эксклюзивного им�
портера � компания "Смарт Оил Групп" . До 2013 года марка
стремительно наращивала свои позиции на рынке, но кризис на�
рушил планы. Благодаря планомерной и правильной работе ук�
раинского дистрибьютора и понимания кризисной ситуации ме�
неджментом корейской стороны после их визита в Украину се�
годня продукция Kixx стоит у нас дешевле, чем в родной Корее и
на других рынках, и уже вернула себе утраченные объемы. 

На фоне тотального недоверия "всех ко всем" импортер заяв�
ляет, что в Украине продается только оригинальное масло Kixx,
произведенное в Корее, что подтверждает в том числе видеоза�
писями разгрузки контейнеров с продукцией в украинском пор�
ту. Продукция Kixx не имеет подделок. Традиционно подделыва�
ют те бренды, которые максимально распространены и очень
дороги. Масла Kixx не входят в премиальный ценовой сегмент,
хотя не уступают им в качестве. Ведь амплуа практически всех
корейских товаров � всегда находятся в средней и выше средне�
го ценовой нише. И всегда превосходить качеством свою цену.

Смарт Оил Групп 
 официальный представитель Kixx
в Украине, Киев, тел./факс +380 44 500
62
00, 224
59
58
info@smartoilgroup.com.ua, www.smartoilgroup.com.ua
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В Украине < официально
Марка King Tony известна на украинском рынке более 20 лет. Инстру�
мент этой марки начал продаваться у нас в числе первых и хорошо се�
бя зарекомендовал. Но виду отсутствия на тот момент порядка в по�
литике дистрибьюции и, как следствие, из�за демпинга рынок потерял
интерес к марке. В конце 2015 года право эксклюзивно представлять
King Tony в Украине получила компания «ЛД ИНВЕСТ». За это время
была создана эффективная дилерская сеть, и сегодня компания гото�
ва об этом заявить. О марке, о подходах в работе с рынком � наша бе�
седа с директором компании Алексеем Парфенчуком.

K Алексей, презентуйте, пожалуйK
ста, вашу компанию и расскажиK

те, что изменилось в King Tony.
� «ЛД ИНВЕСТ» � новая компания, созда�

на профессионалами, которые много лет
работают в инструментальном бизнесе.
А марка King Tony для профессиональных
пользователей в презентации не нуждает�
ся. Инструмент производится на Тайване �
нет ни одного ключа, который был бы про�
изведен в Китае. В Китае производится
лишь гидравлическое оборудование для
нашего бренда � домкраты, стойки и т.п. 

Качество и цена
K Вопрос, который может интересоK
вать любого: за счет чего King Tony
дешевле топKпроизводителей? 

� Первое и самое главное � его родина
Тайвань, где традиционно сосредоточено
инструментальное производство, что опти�
мизирует все процессы. Однако, объектив�
но, в очень дорогом товаре заложены
hi�tech технологии. Если они необходимы �
покупайте дорогой инструмент, произве�
денный в Европе или США. Кому же нужно
сделать разумное вложение � King Tony зо�
лотая середина по соотношению цена/ка�
чество. А учитывая успешный опыт работы
King Tony во всем мире с 1976 года � то в

качестве сомневаться на приходится. 

K На что в первую очередь смотK

рит покупатель?
� Осведомленные смотрят на сертифи�

каты � ISO, TUV, DIN, VDE. Стандарты ка�
чества регулярно совершенствуются, и
как только они обновляются, в короткий
срок King Tony получает любой из них.
Это и есть первым показателем качест�
ва. Например, недавно получили новый
сертификат ISO, которого еще нет ни у
одного тайваньского производителя.

K Какие преимущества у King Tony?
� Идеальное соотношение цена/качест�

во. Далее � ассортимент, гарантийная и
сервисная поддержка...

King Tony и 
производители техники
K Есть ли у марки омологации у авK
топроизводителей, каковы позиK
ции по специнструменту?

� Омологаций у King Tony нет. Для ком�
пании сегодня гораздо важнее пройти сер�
тификацию VDE либо ISO, чем стать омо�
логированным для отдельного бренда. 

Но вот в сервисных книжках некоторых
брендов они присутствуют. Например, у

John Deere или Deutz. Дело в том, что King
Tony выделяет сегмент сельхозтехники,
за который конкурирует. И у этих компа�
ний, и у других прописано в сервисных
книжках, что они рекомендуют использо�
вать инструмент King Tony. Для John
Deere специально выпускаются наборы
инструментов в зеленых ящиках, в кото�
рых учтены особенности комплектации
"под John Deere". Но их, кроме как пред�
ставитель John Deere, приобрести никто
не может. У King Tony с несколькими мар�
ками с/х техники есть такие соглашения.

K Комплектация дилерского серK

виса "под ключ" K это ваша тема?
� Да, абсолютно. У нас есть все, кроме

некоторого специнструмента. Но его уже
больше, чем было раньше, и с каждым го�
дом программа расширяется. Нужно пони�
мать, что ни один производитель в мире не
укомплектует абсолютно все фирменные
СТО на 100%. В подавляющем большин�
стве при комплектации фирменных серви�
сов практически всех марок мы можем уча�
ствовать в тендерах и конкурировать. В Ук�
раине мы можем закрыть заявку любой
СТО процентов на 90, и этого более чем
хватает, чтобы выиграть тендер. Не многие
другие торговые марки могут это сделать.
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Гарантия 
и сервисная поддержка
K Как можно в целом описать
культуру пользования инструменK

том для автосервиса?
� У каждой группы инструмента есть

обязательные рекомендации завода�про�
изводителя. С каждым приобретенным ин�
струментом идет инструкция на русском и
английском языке. Даже если не читать �
по рисункам будет все понятно. Читай или
смотри внимательно � вот и вся культура!
А если непонятно, можно позвонить нам.

K Гарантийная политика King Tony?

� Компанией поддерживается пожизнен�
ная гарантия, условия которой четко описа�
ны, где учитывается естественный износ и
много других нюансов. Если нам апеллиру�
ют к пожизненной гарантии через несколь�
ко лет интенсивного использования голов�
ки или ключа, а там уже круглые грани, то
это никак не гарантийный случай. Это есте�
ственный износ. Нужно внимательно чи�
тать условия "пожизненной гарантии". Но
обычно для профессионального пользова�
теля гораздо важнее сервисное обслужива�
ние. У нас есть наличие всей ремонтной ба�
зы для всего инструмента King Tony. 

K Что подразумевает ремонтная

база в сервисе инструмента?
� У нас есть все ремкомплекты и все

запасные части, чтобы отремонтировать
сломанный инструмент � воротки, тре�
щотки, динамометрические ключи, пнев�
моинструмент. Например, в заклепочном
пистолете нужно менять губки, так как в
любом случае происходит естественный
износ. Трещотка ломается при чрезмер�
ной нагрузке. У нас практически все
можно отремонтировать…

K Расскажите подробно о сервисе
динамометрических ключей? 

� Их нужно настраивать раз в год, но не
все профессиональные пользователи это
делают. Но те клиенты, которые хотят быть
уверенными в том, что они работают ис�
правным инструментом с нужным момен�
том, отправляют ключи к нам. У нас есть
специнструмент, специальный стенд и, как
я уже говорил, запчасти. Потому что детали
изнашиваются, чаще всего � пружины. Про�
цедура включает разборку, проверку, заме�
ну деталей, сборку и настройку. Обслужи�
вание занимает два дня. Стоимость, в зави�
симости от размера ключа � от 500 до 1500
гривен. Сервисный центр � в Днепре.

K Какой еще инструмент нужно реK

гулярно обслуживать? 
� Больше ничего, пневмоинструмент

обслуживается по мере выхода из строя.

K Другие бренды оказывают поK

добную сервисную поддержку?
� Далеко не все. Если у бренда неболь�

шой объем продаж, то нет смысла хра�
нить много запчастей. У нас же большой
объем и запчастей много. Получив право
эксклюзивно представлять King Tony, мы
обязаны выпонять все условия � и объема
продаж, и сервисной поддержки.

Ассортимент и сеть продаж
K Все ли, что есть в каталоге King

Tony, есть в наличии?
� У каждой страны есть свой характер�

ный, регулярно востребованный на рын�
ке ассортимент. Мы завозим этот товар с
очень большой глубиной склада. 

K Что представляет сеть продаж?

� Два магазина нашей компании � в Дне�
пре и в Киеве, порядка 20 складов с на�
шим товаром на базе наших основных
партнеров. Всего же � порядка 45 дилеров. 

K У вас есть как оптовые продаK
жи, так и розничные. Ценовая поK
литика жестко соблюдается?

� Да, в контракте с дилером прописана
жесткая шкала скидок. Мы легко лишаем
дилерства, если условия нарушаются. За
полтора года это случилось один раз. 

K Территория продаж жестко разK
граничена?

� в 21 веке с интернетом, недорогой и
оперативной доставкой это практически
невозможно. Мы можем следить только
за ценовой политикой. 

K Как вы следите за реальными
ценами продаж?

� Раз в месяц делаем небольшие конт�
рольные закупки у наших дилеров. По�
нятно, что это не панацея… Год назад к
этому скептически относились, а теперь
уже боятся нарушать дисциплину. Пото�
му что бренд сам себя продает, и никто
не хочет лишиться того заработка. King
Tony – очень известный бренд, думаю, по
узнаваемости – он номер один.

Но, к сожалению, последние несколько
лет о King Tony подзабыли… Сегодня,
благодаря тому, что мы единственный
представитель и выполняем все условия
контракта, можем предложить гораздо
более привлекательные цены � некото�
рые позиции подешевели до 40%.

Реклама и продвижение
K Компания King Tony участвует в
поддержке бренда в Украине и
его продвижении?

� Да, как и во всем мире. Например, мы
совместно спонсируем ралли и у нас есть
своя раллийная команда. 

Для автосервиса, для начала, у нас
есть весь "джентльменский набор" рек�
ламной продукции � каталоги, плакаты,
календари, брелки, кепки, зонты, держа�
тели визиток и т.д. Также пришло время
написания профессиональных статей. 

K Многие из рынка автосервиса
сомневаются в качестве?

� Не сомневаются. Как оказалось, на те�
кущий момент большая проблема в том,
что специалисты автосервиса не знают,
что марка уже представлена в официаль�
но, и не знают, где приобрести. Доказы�
вать профессионалам, что King Tony каче�
ственный, не нужно. Профессионалы, ко�
торые работали с King Tony много лет и
нас нашли, начали покупать снова. Марка
ни разу не испортила репутацию.

K Есть ли смысл переубеждать
тех, кто использует не очень каK
чественный инструмент? Скажем,
провести сравнительные испытаK
ния и обнародовать результаты? 

� В этом есть смысл всегда. Тем, кто
заботится о своих деньгах � это довод.
А тем, кто гонится за дешевизной, беспо�
лезно. Качественный инструмент приоб�
ретается раз в пять лет, даже если он ис�
пользуется интесивно. 

Сегодня мы объявляем, что King Tony
теперь представлен официально, а даль�
ше начнет работать сарафанное радио…

Беседовал Александр Кельм

King Tony Tools Co. основана в 1976 г. Чар�
льзом Лаи и Тони Лиином на Тайване. Руко�
водством была поставлена непростая задача
� создание надежного, высококачественного,
современного и доступного по цене ручного
инструмента для автосервиса. Для этого бы�
ла разработана новая формула стали с при�
менением последних достижений японской
металлургии, а также создана достаточная
техническая и лабораторная база. Уже в на�
чале девяностых инструмент King Tony при�
обретает всемирную известность, активно
внедряется на рынок США, где очень быстро
становится известен благодаря невысокой
цене (особенно рядом с американским инс�
трументом)  и отличному качеству. 

В настоящее время инструмент широко
распространен в США, Европе, Японии и
других странах (более 50). Качество про�
дукции соответствует стандартам DIN (Гер�
мания) и ANSI (США), компания имеет сер�
тификат ISO 9002. Причем, по результатам
испытаний ручной инструмент на 30%, а
ударные головки на 50% превышают допу�
стимые нагрузки по стандарту DIN. 

В 1999 г. King Tony открывает свой фили�
ал во Франции, а в 2001 г. � в Мексике. Для
выхода инструмента на рынок Франции не�
обходимо было пройти сертификацию, тре�
бования которой превышают требования
стандартов DIN и ANSI. Инструмент со зна�
чительным запасом прошел все испытания
и в настоящее время используется на сбо�
рочных конвейерах Renault и John Deere. 

С 2000 по 2004 год рост компании King
Tony составил 250%.

Эксклюзивный представитель 
King Tony в Украине � 
компания «ЛД ИНВЕСТ»

тел. в Киеве +38 (044) 499�96�47
тел. в Днепре  +38 (056) 790�01�91
www.kingtony�ua.com

Современный автосервис





Open System, г. Хмельницкий, тел./факс: (0382 )777
428(9), 789
684(5), www.opensys.com.ua

Компания Open System специализируется на разраK
ботке и производстве дизельного диагностического
оборудования (стендов для испытания дизельных
насосов и моделирующих стендов для электронноK
управляемых систем впрыска дизельного топлива)
для различных автомобильных систем.
Большое внимание уделяется разработке испытаK
тельного оборудования системы Common Rail (CDI,
HDI и т.д.) и системы насосKфорсунок (UIS, UPS).
Наше оборудование прошло тестирование во многих
дизельных центрах и помогает квалифицированным
специалистам диагностировать все аспекты выявлеK
ния неисправностей во всех системах более 10 лет.

Стенды 

ST 110 CU и ST 75C
ST 110CU предназначен для
проверки топливных систем
Common Rail и насос�форсу�
нок (UIS,UPS), устанавливае�
мых на дизельных двигателях
легковых и грузовых автомо�
билей. Позволяет испытывать
и проверять ТНВД серий VE. 
ST 75C предназначен основ�
ном для проверки топливных систем Common Rail, уста�
навливаемых на дизельных двигателях легковых и гру�
зовых автомобилей. Позволяет испытывать и проверять
ТНВД серий VE. 

Diesel Tester.VE
Прибор предназначен
для диагностики и про�
верки работоспособнос�
ти ТНВД распредели�
тельного типа с индук�
тивным и потенциометрическим дат�
чиком положения клапана�золотника
(дозатора) – HDK и EDC.

DT Indicator
Прибор предназначен для
измерения хода клапаа
опережения для распеде�
лительных ТНВД и хода
рейки для рядных ТНВД.

Комплех 

CRKNeХТ 
Предназначено
для ремонта и ре�
гулировки форсу�
нок системы Com�
monRail. CR�next
обеспечивает вы�
сокую точность из�
мерений и комплексный ремонт, регулировку и качествен�
ную сборку.  CR�next делает процесс ремонта, регулиров�
ки и сборки форсунок качественным и точным. 

Diesel Tester.PE
Прибор предназначен
для проверки произво�
дительности рядных
ТНВД с электронным
управлением.

Комплекс CRKJETKPD
Предназначен для проверки
насос�форсунок и насосных
секций. Выпускается с мен�
зурочной и безмензурочной
системой измерения объе�
ма. Двигатель 7,5kW.
Встроенная система тер�
мостабилизации.

CR Tester
Прибор CR Tester пред�
назначен для проверки
работоспособности и
восстановления электро�
магнитных и пьезо�фор�
сунок (Bosch, Denso, Delphi, Piezo) и насосов високого
давления (СР1, СР3). Прибор поддерживает бесплатное
встроенное программное обеспечение.Комплекс CRKJET

Предназначен для проверки
форсунок Common Rail произ�
водства Bosch, Delphi, Denso,
Siemens. Выпускается с мензу�
рочной и безмензурочной сис�
темой измерения объема. Тес�
тирование форсунок давлени�
ем до 1800 бар, по имеющимся
тест�планам, самостоятельное
формирование тестовых таб�
лиц. Полностью автоматичес�
кая работа. Встроенная систе�
ма терморегуляции. Отображе�
ние температуры жидкости по
обраткам форсунок. 

Устройство «DTKUNI» 
Предназначено для тестирова�
ния и проверки топливных на�
сосов высокого давления с
электронным управлением

распределительного типа, а также ряд�
ных ТНВД. Распределительного типа VE – в час�

тности Bosch HDK и EDC, а также японских производителей
ТНВД ZEXEL в частности COVEC�F. Рядных ТНВД типа PE.

UIS Tester
Прибор предназначен
проверки электронных 
насос� форсунок и
насосных секций



Современный автосервис

Чем дольше вынужденный простой по
вине оборудования – тем больше финан�
совые потери СТО. Это истину отлично
понимают в компании «Гарант Автотех�
ник 2». Ведь о проблемах обслуживания
оборудования в отличие от многих торго�
вых организаций знает не понаслышке:
компания владеет собственной СТО. Это
позволяет в «боевых» условиях накапли�
вать опыт его эксплуатации.

«Ничего вечного не бывает, – говорит
Виктор Шащук. – Даже самое качест�
венное оборудование рано или поздно
выходит из строя. Кроме того, оно не
всегда закупается через официальных
представителей, и тогда вообще непо�
нятно, к кому обращаться даже в гаран�
тийный период. Впрочем, даже гарантия
не панацея. Очень часто поставщик не в
состоянии провести ремонт. К нам регу�
лярно обращаются представители СТО и
просят помочь, ведь мы уже много лет
имеем дело с различным оборудованием
фирмы Beissbarth, и опыт обслуживания
накопился значительный. Также являем�
ся дилером и сервис�провайдером
Bosch. Подъемники, стенды развал�схож�
дения, балансировки, шиномонтажные
стенды, а также стенды для заправки ав�
токондиционеров и диагностические ли�
нии этих фирм – все это наши специали�
сты знают на «отлично». 

Впрочем, оборудование других марок
тоже можем «поставить на ноги». Конеч�
но, не буду говорить, что мы можем почи�
нить абсолютно все. У нас банально может
не быть какой�либо оригинальной запчас�
ти. Иногда срок доставки оригинальной
детали может быть довольно большой, а

клиента значительная потеря времени не
устраивает. Кому понравится ждать не�
сколько недель? Поэтому приходилось из�
готавливать узлы самостоятельно.

О сроках. Как правило, на ремонт у нас
уходит не более 2�3 дней. Ведь при усло�
вии наличия требуемых запчастей для
нас отремонтировать, например, стенд
регулировки развала�схождения не пред�
ставляет никакой сложности.

Следующая возможная проблема – ге�
ографический фактор. Но и это у нас не
является препятствием. Мы работаем на
всей территории Украины. Высылаем
специалистов в любую точку страны. Ес�
ли возникает необходимость, перевозим
оборудование к себе.

Ремонтная служба автосервисного
оборудования, как и компания, существу�
ет уже около пятнадцати лет. Ее сущест�
вование вписывается в общую политику,
ведь фирма не просто торгует оборудова�
нием. «Гарант�Автотехник 2» осуществ�
ляет полную техническую поддержку сво�
их партнеров – начиная с этапа проекти�
рования СТО и заканчивая монтажом
оборудования и обучением персонала. 

Виталий Габура, владелец СТО
«Автотехсервис», г. Чортков ТерK

нопольской области: «К сожалению, в
Украине сегодня мало компаний, которые
после продажи оборудования для СТО за�
нимаются его реальной технической под�
держкой. Среди таких хотел бы выделить
киевскую компанию «Гарант Автотехник
2», с которой мы начали работать 14 лет
назад. В 2003 году мы впервые приобрели
у них оборудование, и с тех пор мы в ос�
новном сотрудничаем только с ними.

Для полноценной работы за оборудова�
нием необходимо следить и вовремя де�
лать профилактику. Так, к примеру, на
стенде шиномонтажа установлено много
пневмоцилиндров, которые имеют рези�
новые уплотнители и манжеты. Их износ
приводит к потерям сжатого воздуха и
может привести к выходу из строя обору�
дования. Я уже не говорю о том, что каче�
ство услуг падает. Иногда случаются мел�
кие поломки – где�то трос лопнет, где�то
синхронизатор выйдет из строя. Замену
этих деталей мы проводим сами, но толь�
ко после предварительной консультации
со специалистами "Гарант Автотехник 2".
В случае же серьезной поломки мне до�
статочно позвонить, и из Киева в течение
1�2 дней приезжают специалисты для ее
устранения. Часто сервисные специалис�
ты компании сами звонят и спрашивают,
есть ли проблемы с оборудованием. 

Примерно раз в 1�2 года представите�
ли компании приезжают для проведения
сервисного обслуживания нашего обору�
дования. При необходимости посещают
нас и чаще. К примеру, на стенде «раз�
вал�схождение» после прохождения 1,5
тыс. автомобилей или раз в год (в зависи�
мости, что наступает раньше) появляется

сервисное сообщение о необходимости
проводить обслуживание и калибровку". 

Максим Ящук, мастер СТО «АвтоK

мирK57», г. Житомир: «Большинство
профилактических и ремонтных работ на
автосервисном оборудовании можно вы�
полнить собственными силами. Но это не
относится к стенду развала�схождения.
Ведь он представляет собой сложное вы�
сокотехнологичное оборудование, для
настройки и регулировки которого требу�
ется специальный инструмент и калибро�
вочные приспособления. Допустим, отре�
монтирую я что�то в механике, но после
этого подъемник нужно проверить, отни�
велировать, а также откалибровать при�
боры. И чтобы проверить, выставить и
правильно настроить это оборудование,
без специалистов не обойтись.

Замечу, что за более чем 10 лет работы
не было такого, чтобы стенд простаивал
больше нескольких дней. После нашего
звонка специалисты «Гарант Автотехник 2»
приезжают буквально назавтра, иногда –
через день�два. Бывает, сломался какой�то
элемент, предлагают отправить его к ним,
затем привозят, устанавливают и калибру�
ют прибор. В других случаях могут отре�
монтировать на месте.

Как�то по указанию директора мне до�
велось пообщаться с другими фирмами,
производящими обслуживание стендов
регулировки развала�схождения. Могу
сказать – по оперативности решения
проблем и ценовой политике «Гарант Ав�
тотехник 2» оказался лучшим».

Сергей Ковальчук, владелец автоK
сервисного комплекса «32 км»

(Житомирское шоссе): «Неработаю�
щее оборудование – убытки СТО. Но ес�
ли в городе у владельца автомобиля есть
возможность обратиться на другую СТО,
то в наших «придорожных» условиях он
становится заложником ситуации. Вот и
приходится делать все возможное для
предотвращения поломки оборудования
и его простоя.

С самого начала мы сами закупали про�
дукцию компании Beissbarth, считая ее
очень надежной. А с 2002 года познакоми�
лись и работаем с компанией «Гарант Ав�
тотехник 2» которая занималась прода�
жей, обслуживанием и ремонтом оборудо�
вания этого немецкого производителя. 

Со временем к Beissbarth присоедини�
лась и продукция Nussbaum, OMA, Bosch,
в основном купленная у наших партнеров
«Гарант Автотехник 2». И теперь почти
все оборудование обслуживается и ре�
монтируется этой компанией. А это ни
много ни мало грузовой шиномонтажный
и балансировочные стенды, два легковых
шиномонтажных, один полуавтоматичес�
кий, один автоматический, подъемники,
стенд по работе с кондиционерами Bosch,
обновление программы диагностическо�
го прибора KTS и другое».

СТО нуждаются в ремонте обору�
дования, но найти специалистов
сложнее, чем автовладельцам
отыскать хороший автосервис. 
О том, как решаются эти пробле�
мы, мы побеседовали с Виктором
Шащуком, руководителем компа�
нии «Гарант Автотехник 2».

Ремонт оборудования? Не проблема!
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г. Киев, ул. Новоконстантиновская, 4�Б
тел.: (044) 537�25�72, (067) 505�24�68
www.ukrtrans.biz

Нужен качественный ремонт АКПП?
UTC (Ukrainian Transmission Centre – Украинский Центр Трансмиссий) – одна из первых 
компаний в Украине, которая профессионально обслуживает и ремонтирует АКПП. 

Почему стоит обращаться именно к нам?

• Украинский Центр Трансмиссий обладает всей информацией, набором
оборудования и запчастей для ремонта АКПП. 

• У нас доступна полная диагностика, а также замена поврежденных
элементов АКПП с соблюдением требований компании�производителя
и восстановлением заводских настроек. 

• Собственный склад запчастей, контракты с поставщиками и надежная
логистика дают возможность нашим специалистам производить
качественный ремонт АКПП в оговоренные сроки.

• Диагностируя и ремонтируя АКПП мы помогаем устранить
неисправности во всех связанных с АКПП системах автомобиля.

• Все виды ремонтных работ проводятся с соблюдением технологических
процессов, рекомендуемых заводами�изготовителями, что позволяет
получить качественный результат с предоставлением гарантии –
6 месяцев или 15000 км пробега.

• Мы единственные в Украине регулярно проводим международные
семинары и обучение с участием зарубежных экспертов и тренеров.

Сегодня мы сотрудничаем с ведущими отраслевыми мировыми компаниями,
такими как TRANSTAR (USA), NEWCO�AUTOLINE (GERMANY), ALTO (USA),
SUSSEX Autoparts (ENGLAND), ZF (GERMANY), SONNAX (USA), GFX (USA),
Automatic Choice (HOLLAND), Super Flow (USA) и BLUEREACH (ENGLAND). 

UTC является членом Ассоциации
Ремонтников Автоматических Коробок
Передач (ATRA USA, Automatic Transmission
Rebilders Association).

Благодаря многолетнему опыту работы и на�
копленным знаниям компания UTC обрела
международное признание и начиная с 2005
года единственная в Украине проводит Меж�
дународные технические семинары по во�
просам ремонта и восстановления АКПП. В
проведении семинаров принимают участие
специалисты из Великобритании, США, Гер�
мании, Голландии. 

25K26 мая 2018 года в г. Львов состоялся 
XVIII Международный технический семинар 
«Устройство, ремонт и диагностика АКПП»
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Шиномонтажные и
балансировочные

стенды

Лаборатория по
подбору автоэмалей 

С е р в и с н а я  с л у ж б а  –  т е л . :  0 5 0  3 1 3  3 6  1 7

тел./факс: (044) 390 11 07
тел.: (066) 767 24 27, (050) 313 38 15, (063) 456 16 50

e�mail: diachuka@ukr.net 
www.beruf�auto.com.ua, www.farby.in.ua

Сварочное оборудование

Автоаксессуары

Фильтры, 
регуляторы
давления

Тестеры и зарядные 
устройства

Стенды для
регулировки геометрии
углов установки колес

Рихтовочные стенды

Подъемники

Покрасочные камеры

Краскопульты
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BAHCO AUTOMOTIVE

AMTOOL (АМТУЛ) � официальный импортер инструмента BAHCO
г. Киев, ул. Пшеничная, 2�В, тел.: (044) 35�113�40, �41, www.bahco�amtool.com.ua

• Пневматический инструмент и аксессуары

• Профессиональный ручной инструмент
• Динамометрические ключи

• Тележки с инструментом 
• Гаражная мебель

• Гидравлическое оборудование 
• Гидравлический инструмент





Украина, г. Днепр, ул. Николая Хвылевого, 6
тел.: +38 (0562) 33�33�23, 33�33�88, 33�33�99
e�mail: dimed@denso.dp.ua
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Преимущества
Преимущество оборудования Clean

Burn � как воздухонагревательных, так
и водяных котлов � возможность ис�
пользования различного топлива (ди�
зельное топливо, керосин, использо�
ванные масла растительного проис�
хождения: рапсовое, подсолнечное,
кукурузное, соевое � ред.). Оборудо�
вание сертифицировано в Украине
для сжигания этих топлив без ограни�
чения по территории установки, т.е.
может устанавливаться на предприя�
тиях в черте города. Естественно, с
соблюдением нормативов по располо�
жению вытяжки выбросов.

Конечно, отработанное моторное
или трансмиссионное масло из всех
топлив, на которых может работать ко�
тел � самое доступное, поэтому для
СТО, имеющих бесплатный приход та�
кого топлива, это просто находка. Воз�
духонагреватели работают в автомати�
ческом режиме подачи топлива: утром,
нажав на кнопку подачи электропита�
ния, запустили � оборудование быстро
прогревает помещения до заданной
температуры и поддерживает ее.

Эксплуатация
На воздухонагревателях и котлах сто�

ит приемник для масла с сеткой и мас�
ляным фильтром. Все, что проходит че�
рез эту систему фильтрации, они сжига�
ют практически полностью � остается
что�то вроде пепла, которого набирает�
ся ведро за сезон и который легко вычи�
щается. Чистки раз в год достаточно.
Обслуживание самих горелок специа�

листы SV Dals рекомендуют проводить
через 800 часов работы устройства.

Один раз, пару лет назад, мы зака�
зывали в сервисной службе полную
профилактику и обновление форсу�
нок. Специалисты сервисной службы
приехали, поменяли форсунки на но�
вые, более эффективной конструк�
ции. Вообще, служба поддержки ра�
ботает хорошо, оперативно. Есть
склад запчастей, есть горячая линия �
и на любой запрос клиента реагируют
быстро. Один раз была проблема с
котлом � запчасть быстро прислали,
мы ее своими силами установили, и
на этом вопрос был закрыт.

Итог
В заключение признаюсь, что какого�
то специального расчета окупаемости
установки оборудования Clean Burn я
не производил. Во�первых, отапливать
СТО все равно надо, и оборудование,
сжигающее отработанные масла, тут в
любом случае имеет преимущество
перед, к примеру, газовыми котлами.
Не говоря уже об отоплении бесконеч�
но дорожающей электроэнергией. А
во�вторых, в расчете окупаемости на�
до не просто учитывать расходы на
топливо и амортизацию оборудования.
Главное � насколько повышается про�
изводительность труда, когда условия
работы на станции комфортные. Тут
ведь вопрос не только в том, сколько
мы за сезон потратим, а и в том, нас�
колько больше окажем качественных
услуг, работая в тепле, и, соответс�
твенно, � больше заработаем. 

Представитель Clean Burn
в Украине ЧП «СВ Далс»
Черновцы, ул. Русская, 86/3
Телефон горячей линии: 
+38 (067) 372
38
27
e
mail: cleanburn@ukr.net,
www.cleanburn.com.ua

Юрий Юрченко, директор СТО, г. Херсон:
«Вопрос не в том, сколько мы потратим 
за сезон, а на сколько больше заработаем»

Почему Clean Burn?
Оборудование Clean Burn на нашей
станции мы используем уже давно �
первый воздушный обогреватель
работает с декабря 2004 года. В то
время на рынке и особых альтерна�
тив в этой категории отопительного
оборудования не было. Кроме того,
наши коллеги такими отопителями
уже пользовались и порекомендо�
вали мне компанию�представителя
в Украине � "СВ Далс".

По мере расширения станции во
втором цеху также поставили воз�
духонагреватель Clean Burn. Се�
годня у нас 15 постов, и мы за ме�
сяц производим замены масла
объемом больше тонны. Воздухо�
нагреватели потребляют порядка
5 тонн масла за отопительный се�
зон, поэтому собственной отра�
ботки нам хватает. Плюс нет проб�
лем с утилизацией. 

Конечно, сегодня отработанное
масло можно и сдавать � его прини�
мают специализированные фирмы
по расценкам, примерно, 5 гривен
за литр. Но ведь потом, чтобы полу�
чить такое же количество тепла, ко�
торое выделяется при сжигании
литра масла, придется покупать
другое топливо, причем, дороже.

Скажу больше � прикинув соотно�
шение затрат на разные виды топ�
лива, я себе и в частный дом поста�
вил котел Clean Burn, только уже
водонагревательный, большой
мощности. Он потребляет больше
топлива, до 10 тонн за сезон, но и
нормы отопления для жилья дру�
гие, к тому же, у меня всю зиму
функционирует отапливаемый бас�
сейн. Сейчас я планирую офисные
помещения нашей станции также
перевести на отопление водонагре�
вательным котлом.

Юрий Юрченко, директор СТО в Херсоне, рассказывает 
о своем опыте использования отопительного оборудования
Clean Burn, работающего на отработанных маслах.
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Генеральний імпортер 
в Україні запасних частин

«DAF Truck N.V.»
08290, Київська обл.

смт. Гостомель
вул. Центральна, 1к

тел.: +38 067 343 35 04
 +38 050 441 95 66

+38 050 366 20 56
www.tpua.com.ua

e�mail: info@tpua.com.ua

ТРАКCПАРТС Україна Лтд
 DAF Parts Dealer™

• Капитальный ремонт двигателя
• Ремонт ходовой части
• Обслуживание инжекторных

топливных систем
• Установка дополнительного

оборудования
• Компьютерная диагностика

• Обслуживание систем
кондиционирования

• Регулировка углов установки
колес

• Шиномонтаж и балансировка
• Ремонт  электрооборудования
• Ремонт КПП

Обращайтесь к профессионалам!
• Больше 15 лет опыта 
• Сертификаты об обучении

Украина, г. Киев, пр<т Освободителей, 13
тел: (098) 780<54<00, (067) 983<98<18, (044) 543<86<65
e<mail: office@garauto.com.ua; http://garantauto.com.ua

Официальный дилер и
сервисный центр Bosch
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Украина, г. Киев, ул. Пироговский шлях, 135
тел.: +38 044 389 4444, +38 050 389 0440
Приобрести продукцию Straline можно в любом 
из филиалов «ЭЛИТ�Украина», адреса которых 
можно найти на сайте www.elit.uа



НАШЕ ПРЕВОСХОДСТВО В ЦВЕТЕ.
ВАШ УСПЕХ!

baslac® предоставляет вам комплексное современное
решение для проведения всех видов работ по ремонтной
окраске автомобилей быстро и с наилучшими результатами.

Ваши преимущества работы

с материалами baslac®:

• Превосходный подбор цвета
• Очень высокое качество продукта
• Бюджетные цены
• Быстрая и простая в использовании система

послепродажного обслуживания онлайн
• Качество BASF – от химического концерна № 1 в мире 

Так эффективно: 
Экономия времени и материала
Система baslac® дает Вам возможность быстро и точно опреде0
лить цвет. Наши простые в использовании инструменты помо0
гут вам быстро и эффективно подобрать точный цвет для каче0
ственного покрытия. Процесс ремонта будет упрощен и Вы сэ0
кономите время и материал.

Всегда будьте актуальны
Неважно, выберете Вы baslac® Formula Finder, baslac® Fast Finder
или любой другой цветовой инструмент baslac®: Подбор цвета
всегда актуален. И наша обширная база данных гарантирует, что
вы сможете подобрать цвет практически к любому автомобилю,
который въедет в вашу мастерскую.

www.baslac.basf.ru, www.baslac.com

Официальный дистрибьютор – ООО «Топ Лак Украина»

тел.: (044) 239 98 58, (050) 411 25 38
toplacua@toplacua.com.ua; www.toplac.com.ua

Усовершенствуйте ваш успех

Используйте наш простой в применении ассортимент высококачественных
продуктов для получения выдающихся результатов. Наш прекрасный опыт в
технологии подбора цвета – залог вашей лидирующей позиции на рынке
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Кузовной ремонт

UKRAINE
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WWW.GATESTECHZONE.COM
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