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Масло №1 в Корее



У вас возникли проблемы с турбиной?

Сколько времени ремонтируется турбина? 
Основа ремонта  это комплектация турбины. 
У нас большой склад новых фирменных запчастей. 
Поэтому ремонт может занять минимум времени:

 Разборка турбины  15 минут
 Мойка  15 минут
 Измерение исходных размеров  15 минут
 Правка и шлифовка  15 минут
 Балансировка  1520 минут
 Сборка  20 минут
 Проверка на стенде  15 минут
 Настройка клапана  10 минут

Итого: 2 часа! 

Это не фантастика, а реальность! 
Хотите проверить? Ждем Вас с радостью. Вы можете 
присутствовать при ремонте и видеть весь цикл 
проверки и настройки на стенде.

г. Киев, прт А.Вернадского, 36а
тел.: (044) 4229501, 4229502, (067) 7601655, (050) 9877801

email: viktor_bondar@online.ua, www.turboboss.ua

   Некоторые правила о выборе фирмы 
   по ремонту турбин:
1. Исследуйте рынок  услуг по ремонту турбин.
2. Узнайте цену и сроки выполнения ремонта. 
    Турбину можно отремонтировать в течение одного дня!
3. Чем фирма может подтвердить качество выполняемых 
    работ  Вы платите деньги, и должны знать  
    за сертифицированное изделие или подделку…
4. Посетите, по возможности, фирму и убедитесь 
    в наличии сертифицированного оборудования.
5. Располагает ли компания новыми комплектующими.
6. Можете ли Вы присутствовать при ремонте и 
    настройке турбокомпрессора.
7. Выдается ли сертификат с характеристиками 
    турбокомпрессора и гарантийный талон.
8. Ознакомьтесь с условиями установки, запуска, обкатки 
    и эксплуатации турбины.
9. Вы должны получить компетентные ответы на все вопросы.
   Только после этого можно доверять фирме!

Компания «ТУРБОБОСС» - 
лауреат конкурса "Золотая фортуна" 
и национального бизнес-рейтинга 
"Лидер отрасли 2012"

Мы принимаем в ремонт не только турбину. Важно знать, поче­
му у Вас возникли проблемы с ней. Для этого нами разработана 
эксклюзивная методика диагностики реального состояния 
цилиндропоршневой группы автомобиля в динамике.
Наш опыт ремонта турбокомпрессоров  более 12 лет. Выпол­
няем самые сложные механические работы по ремонту, 
тюнингу и модернизации с использованием самых современ­
ных технологий и материалов. 
При ремонте используются новые материалы, которые позво­
ляют увеличить срок службы турбокомпрессора.
Мы предлагаем только новые комплектующие к турбинам!
Ремонтируем турбины всех типов, в том числе для грузовых 
автомобилей, сельхозтехники, водных мотоциклов.
Ремонтируем самые безнадежные турбины для автоспорта.

У нас установлено сертифицированное в Евросоюзе 
по ISO 1940 оборудование 2012 года. Оно позволяет: 
Диагностировать турбины.
Настраивать и тестировать системы управления турбинами.
Настраивать и тестировать клапаны управления турбиной на 
стендах, которые являются единственными в Украине. 
Проверять на оборотах до 200000 об/мин с выдачей сертификата 
образца ЕС! 
Продаем новые турбины с тестированной проверкой и сертифи­
катом ЕС. В наличии имеется обменный фонд восстановленных 
турбокомпрессоров. Турбины есть в наличии и под заказ.
Гарантия от 1 до 5 лет без ограничения пробега!





GS Caltex прочно занимает позицию лидера в энергетической 
отрасли, обладая инфраструктурой, которая включает в себя нефте­
перерабатывающие мощности, производство масел и смазок, произ­
водство базового масла, в том числе базового масла группы III, а 
также предприятия нефтехимического сектора. Масла Kixx использу­
ются в качестве заводской заливки для Hyundai&KIA.

* источник  Корейская Ассоциация 
Производителей Масел и Смазок

Высококлассное многофункцио­
нальное моторное масло, изготов­
ленное из отборных базовых жид­
костей на синтетической основе с 
применением аддитивной техно­
логии, проверенной в автогонках. 
Рекомендовано для использова­
ния в безнаддувных бензиновых и 
дизельных двигателях легковых 
автомобилей и легких грузовиков. 
Имеет стандарты и допуски:  
SAE 5W30: API SN/CF,  
A3/B308, A3/B408, C308, BMW 
LL01/ LL04, MB 229.51/229.31, 
VW 502.00/505.00; SAE 5W40: 
API SN/CF, A3/B308, A3/B408, 
C308, BMW LL01/ LL04, 
MB 229.51/229.31, VW 502.00/
505.00,  Porsche.

Изготавливается из базового 
масла VHVI на полностью синте­
тической основе и комплекса 
высокоэффективных присадок и 
целевых добавок, уменьшающих 
зависимость индекса вязкости от 
температуры. Моторное масло 
KIXX NEO специально разрабо­
тано для эксплуатации в жестких 
условиях отрицательных темпе­
ратур. Применяется в двигателях 
легковых автомобилей, в двига­
телях на газовом топливе и в 
четырехтактных мотодвигателях. 
Имеет стандарты и допуски: 
SAE 0W20: API SN/GF
5/RC/CF, Ford, Chrysler FF; 
SAE 0W30: API SN/GF
5/RC/CF, Ford, Chrysler FF

Изготавливается из базовых 
масел на полностью синтетиче­
ской основе с добавлением 
комплекса высокоэффективных 
присадок и целевых добавок, 
уменьшающих зависимость вяз­
кости от температуры. Приме­
няется во всех транспортных 
средствах с бензиновыми дви­
гателями. Соответствует требо­
ваниям API SN и ILSAC GF5. 
Имеет стандарты и допуски: 
SAE 5W30: SN/GF5/RC/CF, эко­
логическая сертификация Кореи, 
Ford, Chrysler FF; SAE 5W40: 
SN/CF; SAE 5W50: SM/CF; 
SAE 10W30: SN/GF5/RC/CF, 
Ford, Chrysler FF SAE 10W40: 
SN/CF, Ford, Chrysler FF.

Всесезонное дизельное моторное 
масло для тяжелых режимов экс­
плуатации. Обладает великолеп­
ными диспергирующими свой­
ствами, позволяя удержать во 
взвешенном состоянии сажу. 
Предотвращает выход из строя 
фильтра очистки выхлопных газов 
и образование отложений. Все 
это, совместно с исключительной 
стойкостью к окислению и сажео­
бразованию, расширяет интерва­
лы замены масла и увеличивает 
срок эксплуатации двигателя.
Соответствует требованиям API 
CI4, CH4, CG4, CF4, API SJ, 
ACEA E7, Е5. Стандарты и допуски: 
SAE 10W40: Volvo VDS3, 
VDS2, Cummins, MB 228.3, 228.5.

Завод №1 в Южной Корее*
по производству масел и смазок

Официальный представитель 
КIXX в Украине ООО «Смарт Оил Групп»
Киев, ул. Дегтяревская, 62, оф. 51 
тел.: (044) 5006200, 2245958, http://kixx.com.ua 

ISO 14004:2004
Сертификаты и одобрения автопроизводителей:

Hyundai&KIA



Полусинтетическое моторное 
масло, специально разработан­
ное для обеспечения высоких 
защитных и смазывающих 
свойств при использовании в бен­
зиновых двигателях всех легко­
вых автомобилей и легких грузо­
виков, включая автомобили, име­
ющие технологии снижения ток­
сичности отработавших газова. 
Подходит для малых четырехтакт­
ных бензиновых двигателей мото­
циклов и мобильного энергетиче­
ского оборудования, для которых 
изготовители рекомендуют 
использовать обычные моторные 
масла для легковых автомобилей. 
Вязкость: SAE 10W30, 10W40. 
Классификация по API  SL/CF.

Трансмиссионная жидкость 
ATFDXIII превосходит любое, 
ранее разработанное или совре­
менное масло ATF для использо­
вания в автоматической коробке 
передач легковых автомобилей. 
Предназначен для применения в 
автоматических трансмиссиях, 
системах гидроусилителя руля, 
промышленных гидравлических 
системах и воздушных компрес­
сорах, для которых рекомендова­
ны жидкости спецификаций 
DEXRON II E, DEXRON II или 
DEXRON в соответствии с требо­
ваниями лицензии компании GM.
Имеет стандарты и допуски: 
General Motors DEXRON III, Ford 
MERCON, Allison C4.

Высококачественное трансмис­
сионное масло с усиленными 
термостабилизирующими и про­
тивозадирными свойствами (API 
GL5, MILL2105D, SAE 80W/90, 
85/140). Обеспечивает длитель­
ный срок службы автомобиль­
ных трансмиссий и редукторов 
благодаря пакету присадок. 
Увеличивает ресурс, как метал­
лических деталей механизма, 
так и эластичных уплотнителей, 
что позволяет отложить необхо­
димость капитального ремонта. 
Комплекс антиокислительных 
присадок предотвращает загус­
тевание масла в процессе рабо­
ты, а также препятствует корро­
зии деталей.   

Промывочное минеральное мас­
ло высокой очистки, предназна­
ченное для автомобильных бен­
зиновых и дизельных двигате­
лей, а также промышленных 
циркуляционных систем и меха­
низмов, где рекомендуется при­
менение очищенных минераль­
ных масел без присадок. 
Применение: прямоточные сис­
темы смазки промышленного 
оборудования; циркуляционные 
системы с фильтрами очистки 
масла высоких уровней загряз­
нения; маломощные редукторы; 
воздухоочистители двигателей; 
металлорежущие станки; ваку­
умные насосы; в качестве жидко­
го теплоносителя.

Сертификаты и одобрения автопроизводителей:
Cummins Doosan Volvo BMW Group DaimlerChrysler

Premium motor oil



Наслаждение свободой.
С чего всё начинается ? 

Аккумуляторы VARTA® Powersports разработаны 
для самых современных мотоциклов. Ударо-
прочные, виброустойчивые, защищенные от 
вытекания электролита батареи с использованием 
передовой технологии AGM являются 
источником энергии, на который Вы можете 
положиться в любую погоду. Это даст Вам 
свободу и возможность наслаждаться Вашим 
мотоциклом в каждом вираже. 

Чтобы узнать больше, посетите 
www.varta-automotive.com www.varta-automotive.com 

Реклама

Всё начинается с
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Выставки

П
ервое, что сразу стоит отметить: Targi + не совсем

типичная выставка, ведь основная доля «гостей» +

филиалы компании Inter Cars Ukraine. Вторая часть

гостей + собственно профессионалы отрасли + механики

и владельцы СТО, персонально приглашенные своими

поставщиками. И поскольку выставка проходила уже вто+

рой раз, неудивительно, что гости из филиалов быстро

влились в «семейный» праздник, дружно общались меж+

ду собой, делились впечатлениями о работе и жизни.

Первая выставка Inter Cars Ukraine была проведена

тут же, в Горенке, в 2011 г. Что изменилось за эти

два года, к чему пришла компания и какие цели ста+

вят перед собой ее организаторы, мы спросили

у Сергея Лукьяненко, руководителя отдела мар+

кетинга Inter Cars Ukraine.

� Первая выставка была приурочена к открытию наше�

го нового логистического центра в Горенке 1 октября

2011 года. Поэтому было совмещено два мероприятия. 

Во второй раз, в мае этого года, выставка была орга�

низована как абсолютно независимое мероприятие.

Основная идея и цель выставки � это, прежде всего,

создание приятной и ненавязчивой атмосферы. Чтобы

все наши гости имели возможность не только получить

необходимые знания и информацию, непосредственно

от профессионалов рынка автозапчастей, но и увезли

с собой много приятных воспоминаний позитивного на�

строения и незабываемых впечатлений.

Чем вы, гости, торг ведете и куда 

теперь плывете?
В этом году поддержать Inter Cars Ukraine приехало 25

компаний, представляющих общеизвестные бренды

производителей запчастей и масел: C.E.I., Comma Oil &

Chemicals LTD, ContiTech Antriebssysteme GmbH, DELPHI

POLAND S.A., DENSO EUROPE B.V., Egon von RUVILLE

Gmbh, Federal+Mogul Corporation, Ferdinand Bilstein

GmbH + Co. KG, FOMAR FRICTION, KYB Europe GmbH,

MAHLE Aftermarket GmbH, NRF B.V., Osram GmbH,

Robert Bosch LTD, Tenneco Automotive Europe BVBA,

TRW Automotive Aftermarket, WIX+FILTRON, ZF

Friedrichshafen AG, «НИКО Трейдинг» (ExxonMobil); «ТЛ

Как казаки на таргИ приезжали
По примеру польской компании, Inter Cars

Ukraine подхватила идею проведения вы+

ставки поставщиков запчастей, инстру+

ментов и оборудования для СТО для зна+

комства с ними своих филиалов и про+

фессионалов автобизнеса, и в этом году

25 мая провела уже вторую такую выстав+

ку + 2 Targi Inter Cars Ukraine.

«Tаrgi» с польского � «торги, выставка»

За подарками 

выстраивались очереди...

Генеральный директор Inter Cars Ukraine 

Василий Головач на скрывает удовольствия: выставка

заинтересовала большинство клиентов компании.
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ГРУПП», «Шеффлер Украина» (Luk, INA, FAG), «Кастрол

Украина» (Castrol), «СКФ Евротрейд АБ» (SKF). Также

было представлено оборудование TOPTUL, SEALEY,

EVERT, AUTOBOSS, BOSCH. А на стенде Inter Cars бы+

ли представлены эксклюзивные торговые марки ABE,

BTA, Truck+teQ, Cargoparts, Magnum Technology,

Fortunaline, Kanaco, SBP, Nexus, JC Premium, 4MAX,

Pneumatics, Pascal и Thermotec. 

Поставщики в основной своей массе расположились

стендами и экспозициями внутри впечатляющего свои+

ми размерами логистического центра Inter Cars Ukraine.

И, говоря по правде, поставщики действительно поста+

рались произвести впечатление на посетителей.

На всех стендах присутствовали первые лица компа+

ний и технические специалисты. Все желающие могли

в свободном доступе пообщаться с ними, получить отве+

ты на все свои вопросы. Компании представили новей+

шие технологии в мире производства автозапчастей, ко+

торые активно внедряются на производствах, учитывая

все ужесточающиеся требования к экологичности как

производства, так и конечного продукта. А сервисмены

именно за этой информацией и приехали на Targi, ведь

инновации в производстве автомобилей внедряются

в последнее время так же быстро и настолько сильно от+

личаются от предыдущих моделей, как и те новшества,

которые мы можем наблюдать в смартфонах и планше+

тах. Будущее приходит к нам семимильными шагами,

и то, что вчера считалось выдумкой фантастов, сегодня

имеет право быть. А где еще можно получить столько

достоверной информации, как не у производителей?

Решению этих задач были посвящены обучающие семи+

нары Federal+Mogul Corporation, Osram GmbH, Tenneco

Inter Cars S.А. (Польша), спустя более чем

20 лет с момента создания, является крупнейшей ор�

ганизацией по дистрибуции автомобильных запчас�

тей не только в Польше, но и во всем регионе Цент�

рально�Восточной Европы. Inter Cars S.A. включает

в себя 153 филиала в Польше и 106 отделений в 10

странах Европы: Чехии, Словакии, Венгрии, Хорва�

тии, Румынии, Болгарии, Литве, Латвии, Италии

и в Украине. Предложение Inter Cars S.A. насчитыва�

ет более 200 000 наименований запчастей к легко�

вым и грузовым автомобилям. Независимо от того,

европейской или азиатской марки автомобиль, кли�

енты смогут найти к нему полный ассортимент зап�

частей, а также воспользоваться большим выбором

инструментов и оборудования для автосервисов.

Регулярно на территории Логистического Центра

Inter Cars S.A. в Чоснув Мазовецком (Польша) Inter

Cars S.A. проводит выставку поставщиков.

Inter Cars Ukraine была основана в 2000 году

в г. Хмельницкий, где сейчас находится Хмельниц�

кий филиал компании.

Inter Cars Ukraine является подразделением ком�

пании Inter Cars S.A. (Польша) в Украине.  

Ассортимент Inter Cars Ukraine насчитывает более

300 брендов. На складах компании в Украине посто�

янно в наличии более 80 000 наименований товаров

ведущих производителей.

В октябре 2011 года состоялось открытие нового

логистического центра, на территории которого

и была проведена выставка Targi. Общая площадь

центра составляет более 8 000 м2, он оснащен совре�

менной автоматизированной конвейерной системой

и сканерной системой учета товаров европейского

уровня, которая является новейшей в Украине.

Не желая отставать от материнской компании, Inter

Cars Ukraine за 13 лет своего существования создала

20 филиалов в разных регионах нашей страны

(в Хмельницком, Запорожье, Черкассах, Чернигове,

Кременчуге, Виннице, Донецке, Ровном, Кировограде,

Мариуполе, Житомире, семь филиалов в Киеве и два

филиала в Днепропетровске). Это одна из крупнейших

сетей филиалов в бизнесе автозапчастей Украины.

Компании�участники подготовились серьезно � литературы и каталогов хватило всем желающим.
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Automotive Europe BVBA, MAHLE Aftermarket GmbH, NRF

B.V. и TRW Automotive Aftermarket, C.E.I.  

«Изюминкой» Targi стала возможность посетить свя+

тая святых + «закрома» Inter Cars Ukraine. Экскурсии по

складским помещениям проводились каждые 15 минут

в течение дня с целью знакомства с особенностями

структуры и организации логистического центра. Теперь

понятно, почему все заказы принимаются, обрабатыва+

ются и отправляются заказчику настолько оперативно.

И каким образом весь заявленный ассортимент компа+

нии (а это более 80 000 наименований товара) помеща+

ется в таком, пусть даже и огромном, но все же ограни+

ченном помещении. Склад расположен в 3 уровня, ис+

пользуются специальные облегченные металлические

конструкции, что делает склад «воздушным», но тем не

менее абсолютно надежным. Все товары разложены по

секторам, в персональных «подписанных» специальной

программой контейнерах. Поэтому подбор товаров для

заказа осуществляется быстро и без проблем. Вниз со+

бранный груз отправляется с помощью конвейера, и уже

там посылка пакуется и едет к заказчику. 

Кроме обучения и раздачи всем желающим каталогов

и подарков, многие компании проводили какие+то раз+

влекательные мероприятия. Без внимания как гостей,

так и фирм+поставщиков не остался никто. 

Но мы, на всякий случай, все таки обратились к не+

которым из участников с просьбой поделиться впе+

чатлениями.

Даниил Драмшев, региональный менеджер

Schaeffler Ukraine GmbH / Шеффлер Украина

� Вас устраивает такой формат выставки � не

совсем коммерческий, а скорее «домашний»?...

"Изюминкой" Targi стала 

возможность посетить святая святых �

"закрома" Inter Cars Ukraine.
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� Отличный формат. Главное, чтобы устраивало посе�

тителей мероприятия! Насколько я видел, гостям понра�

вилось � было и интересно, и весело.

� Что Вас прельщает в таком формате? Ведь

выставка далеко не массовая.

� Участников было достаточно для такого формата, мы

успели пообщаться с большим количеством людей.

� Чем Вам запомнилось это мероприятие?

� Для нас это был первый опыт участия, поэтому запо�

мнилось все «по умолчанию». Конечно, запомнились не�

которые посетители и интересные вопросы.

� Как Вы думаете, скажется ли Ваше участие

в выставке на увеличении продаж?

� На подобных мероприятиях мы не стараемся увели�

чить продажи, а хотим пообщаться с участниками рынка,

поделиться технической информацией, обменяться мне�

ниями, ответить на вопросы. Выставка помогает нам

следовать нашей корпоративной стратегии � быть ближе

к рынку и оказывать максимальный сервис. А с продажа�

ми у нас все в порядке, поэтому желаем всем тоже хоро�

ших продаж и успешного года!

Вадим Пустошило, региональный менеджер

Comma Oil & Chemicals Ltd, Россия

� Как вы оцениваете итоги участия в выставке? 

� Вопрос о конкретных результатах пока открыт. На�

верное, еще слишком рано. Но участием мы однозначно

довольны, так как более целевую аудиторию предста�

вить сложно. Да и затраты, честно говоря, выглядят

очень разумными. Не говоря уже о том, что Inter Cars са�

ми очень много сделали для нашего участия. Надеюсь,

мы увидим результат по реальному росту продаж.

Как казаки в футбол играли
Как мы уже отмечали, с погодой повезло + весь

день сияло солнце. Экспоненты в основном находи+

лись в помещении склада, но все развлекательные

действа проходили на улице, причем, до позднего

вечера. А уж там известный телеведущий Геннадий

Попенко развлекал народ на славу. Целый день на

сцене проходили викторины и конкурсы с призами

от поставщиков (например, от DENSO, Castrol,

Robert Bosch, ZF Friedrichshafen AG, ОСРАМ). Жела+

ющие поучаствовать и развлечься всегда были, ве+

дущий сыпал шутками, девочки из конкурса Мисс

Inter Cars изобретали новые названия для уже дав+

но известных как продавцам, так и автомеханикам

запчастей, а желающие стать звездами футбола
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резво набивали мячи. Народ веселился, хохмил, об+

щался, получал призы и просто отдыхал.

Не могло не порадовать еще одно проявление заботы

руководства компании о своих сотрудниках, для кото+

рых и силами которых фирма существует и развивается

уже столько лет. Были названы сотрудники, проработав+

шие в компании с ее создания, вручены дипломы и цен+

ные призы. Inter Cars Ukraine + браво!

Вместе с выступлением львовской группы Orchestra

Vito день как+то неожиданно подошел к концу. Постав+

щики смешались с гостями и просто наслаждались ве+

чером, а мы задали еще несколько вопросов Сергею

Лукьяненко.

� Сергей, вот теперь, вечером, после всего,

первый вопрос � чисто эмоциональный: как

Вам удалось это все организовать? Сколько

времени ушло на подготовку?

� Я полагаю, что нет ничего невозможного. Глав�

ное � это идея и желание воплотить эту идею в ре�

альность. И тогда все «технические» процессы и мо�

менты, в том числе и в организации подобных меро�

приятий, уходят на второй план. Естественно, за ор�

ганизацией такого мероприятия стоит кропотливый

труд не только мой, но и многих людей, которые ра�

ботали над созданием этого праздника. Примерно за

год до такого события начинаются переговоры с по�

тенциальными участниками выставки, собственно

и начинается подготовка.

� Чем Вы можете смело гордиться по завер�

шению выставки? 

� Знаете, как ни банально это может звучать, я очень

горжусь компанией, где я работаю. Inter Cars � это ве�



ликая компания с бога�

тыми традициями, кото�

рая стремительно раз�

вивается в Восточной

Европе и имеет все

шансы стать лидером

среди дистрибьюторов

на рынке запчастей

в Украине. Также я горд

тем, что имею возмож�

ность работать в пре�

красном профессио�

нальном коллективе

е д и н о м ы ш л е н н и ко в

компании Inter Cars

Ukraine, с которыми

можно решать любые

задачи и достигать самых высоких целей. Скорее по�

этому и организация, и проведение таких непростых

корпоративных мероприятий приносит, прежде всего,

необычайное удовольствие от проделанной работы.

� Готовы ли Вы снова организовать такое

масштабное и серьезное мероприятие?

На что, если не секрет, Вы бы обратили бы

больше своего внимания при подготовке?

� Могу сказать больше, еще подбиваются итоги

после прошедшего мероприятия, но уже планируется

проведение выставки на следующий год. Предвари�

тельно следующая выставка Targi Inter Cars Ukraine

2014 состоится так же, как и в этом году, в послед�

нюю субботу мая. 

Татьяна Яцюк
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В
выставке участвовали 376

компаний из 21 страны мира:

Беларуси, Великобритании,

Венгрии, Германии, Дании, Ирана,

Италии, Индии, Кореи, ОАЭ, Поль+

ши, России, Словакии, Таиланда,

Тайваня, Украины, Франции и Япо+

нии. Производители из Польши, Тур+

ции и Китая были представлены

объединенными национальными

группами. Профессионалы отрасли

смогли увидеть и протестировать са+

мые современные технологии, обо+

рудование и материалы для авто+

сервиса и афтемаркета, проанали+

зировать главные тренды и тенден+

ции автомобильного рынка.

Участники экспозиции высоко

оценили возможности «Демозо+

ны». Впервые организованная

в этом году площадка для презен+

тации новинок оборудования и мас+

тер+классов одновременно для

большой аудитории специалистов

активно работала все 5 дней вы+

ставки. Среди презентаций стоит

упомянуть оборудование для за+

правки кондиционеров, сварочное

оборудование, технологии космети+

ческого ремонта, присадки для без+

масляной работы двигателя и т.д.

«АвтоОптимал» представила мо+

торные масла DRAGON и SSU ко+

рейского бренда S+Oil, имеющие

допуски ведущих автопроизводите+

лей и соответствующие высоким

стандартам по API и ASEA. Презен+

тацию преимуществ дискосберега+

ющих тормозных колодок INTELLI,

разработанных совместно с япон+

скими и немецкими специалиста+

ми, провела DAfmi.

«Компания AGA в «Демозоне»

представила свойства победителя

над трением SMT2 с усовершенство+

ванной формулой на примере де+

мо+машины AGA», + отметила Анна

Титаренко, маркетолог компании.

Польская Unimetal привезла в Ки+

ев линию технического контроля

Uniline Quantum 3, в которой приме+

нены инновационные решения для

повышения надежности и значи+

тельного сокращения энергопотреб+

ления, а управляется она наиновей+

шим программным обеспечением.

Торговая марка Gazer представи+

ла новейшие разработки в сфере

систем видеопарковки, систем ох+

21+й Киевский международный автосалон SIA'2013 состоял+

ся в Киеве с 29 мая по 2 июня на территории Международ+

ного выставочного центра на Левом берегу. В павильоне

«SIA+АвтоТехСервис» была представлена крупнейшая в Ук+

раине (10 600 кв.м) экспозиция новинок рынка автосервиса,

автомобильного афтемаркета и аксессуаров. 

SIA'2013: новинки из 21 страны
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ранного видеонаблюдения для ав+

томобилей и автомобильных ви+

деорегистраторов.

«Украинский рынок автосервиса

находится в стадии роста, и есть

перспективы для дальнейшего

развития, + считает Андрей Богуш,

руководитель отдела маркетинга

компании «Автомеханика». + В со+

седней Польше объем рынка

в 10 раз больше при меньшем ко+

личестве населения + я имею в ви+

ду как авторизованные автосерви+

сы, так и небольшие гаражные.

В Украине в этом году вырос спрос

на обновление оборудования. Ес+

ли раньше потребители придержи+

вали деньги, то сегодня они хотят

покупать, независимо от того, есть

ли необходимое финансирование.

И мы готовы представить отсроч+

ку, чтобы клиенты могли разви+

ваться. По нашим прогнозам, на+

ши крупные клиенты в регионах

будут расширять свой бизнес на

смежные секторы (например, с об+

служивания легкового на грузовой

и коммерческий транспорт), до+

бавлять  новые направления. Са+

мые успешные стремятся как рас+

ширить перечень предоставляе+

мых услуг, так и увеличить свое

присутствие территориально».

31 мая в рамках SIA'2013 состоял+

ся 2+й Всеукраинский отраслевой

форум Automotive Aftermarket под

эгидой Ассоциации импортеров

и дистрибьюторов автокомпонентов

(АИДА). Участники форума обсуди+

ли регулирование рынка, в том чис+

ле с помощью новых норм закона,

вопросы недобросовестной конку+

ренции, связанной с правами ин+

теллектуальной собственности.

Кстати, объем рынка автотехсерви+

са в Украине, по экспертным оцен+

кам, превышает 1 млрд. евро.

1 июня на автосалоне состоялось

учредительное собрание Независи+

мой ассоциации предприятий авто+

сервиса (НАПА), к которой присо+

единились производители автоком+

понентов и расходных материалов.

Независимые автосервисы сегодня

испытывают сильную конкуренцию

со стороны дилерских, а также нуж+

даются в серьезном техническом,

технологическом и организацион+

ном прогрессе. НАПА поможет ав+

тосервисам повысить квалифика+

цию персонала, соответствовать

требованиям обновляющегося за+

конодательства и готовиться к сер+

тификации, получать доступ к тех+

нической информации.
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Грузовой
сервис

TOP TRUCK Service

TOP TRUCK Service + это максимально полный комплекс ус+

луг, которые оказывают перевозчикам СТО сети TOP

TRUCK. Главное, что получает перевозчик, пользуясь TOP

TRUCK Service, это полный контроль над своими расходами,

благодаря заключению единого договора на обслуживание во

всех станциях сети на единых условиях.

Единые стандарты сети
TOP TRUCK + это сеть грузовых станций в Украине, Европе

и Бразилии. Сеть насчитывает более 1000 СТО, из которых 18 ра+

ботает в Украине. Сеть станций + это единые стандарты ремонта

и обслуживания, это гарантия работы СТО на рынке «вчера, сегод+

ня и завтра», это надежность. Обслуживаясь в сети станций техоб+

служивания, таких как TOP TRUCK, вы не гадаете + вы уверены.

Один договор . единые цены
Заключая договор на обслуживание, вы подписываете единый

договор со всей сетью. В случае необходимости, вы обращаетесь

на любую из 18+ти станций техобслуживания TOP TRUCK, а сто+

имость одних и тех же услуг всегда будет для вас одинаковой.

Стандарты обслуживания и время выполнения работ также еди+

ны во всей сети. Например, если работа выполняется один нор+

мо+час, то так будет на каждой станции TOP TRUCK.

Безналичный расчет и отсрочка платежа
Цивилизованные и долгосрочные партнерские отношения все+

гда базируются на двух вещах: безналичном расчете и отсрочке

платежа. Получение вами услуг не зависит от того, есть ли у вас

деньги «в кармане», работают ли сегодня банки, и не находится

ли в отпуске ваш бухгалтер. Автомобиль в любом случае ремон+

тируется, а вы просто знаете, что в оговоренные сроки нужно пе+

речислить деньги с одного банковского счета на другой.

Гарантия на работу и запчасти
Обслуживая ваш автомобиль в сети станций техобслуживания

TOP TRUCK, вы получаете двойную гарантию: на качественное

выполнение работ и установку качественных запчастей. За пер+

вое отвечает сеть, стандарты обслуживания в которой едины

и выработаны годами. За второе отвечает один из ведущих им+

портеров запчастей, компания «ИРБИС+АВТО», куратор проекта

TOP TRUCK в Украине. Кстати, запчасти от прямого импортера +

это еще и гарантия того, что цены на них не будут завышены.

Аварийно.ремонтная служба BST
Каждому перевозчику доступна круглосуточная техническая

поддержка аварийно+ремонтной службы BST (Breakdown

Service for Trucks), которая объединяет более 6000 грузовых

СТО Украины, Европы и стран СНГ. Украинский перевозчик,

сломавшийся за границей, будет направлен на ближайшую

станцию, а заказ+наряд будет согласован с вами. При этом оп+

лата услуг СТО будет осуществлена компанией «ИРБИС+

АВТО», а вы сможете заплатить эту сумму в Украине и через

украинские банки. Таким образом вы получаете только дей+

ствительно необходимый ремонт на проверенной СТО, в мак+

симально быстрые сроки и с отсрочкой платежа.

TOP TRUCK Service + это простое и эффективное решение

всех вопросов, связанных с обслуживанием грузового автомо+

биля! Заботясь об автомобиле, здесь заботятся о Вас!

+38 0.800.20.80.20 + колл+центр сети TOP TRUCK и службы BST

+38 050.402.49.93

e+mail: bst@auto.irbis.ua, e+mail: top.truck@auto.irbis.ua

www.auto.irbis.ua, www.top+truck.com.ua

Есть перевозчики, которые считают каждую

копейку, а есть те, которые знают цену день+

гам. Именно вторые уверены, что обслужива+

ние автомобилей на единых условиях по всей

Украине, с отсрочкой платежа, а также гаран+

тией на работу и запчасти + это лучшее реше+

ние для их бизнеса. Добавьте к этому еще

и помощь при ремонте в Европе с отсрочкой

оплаты + и получите во многом уникальный

для Украины комплекс услуг, который не зря

носит название TOP TRUCK Service.

TOP TRUCK Service
Самый полный комплекс услуг для перевозчика

TOP TRUCK � это сеть независимых станций техобслу�

живания грузовых автомоби�

лей, которая сегодня насчиты�

вает 18 СТО в 15 городах Ук�

раины. Является частью европейской сети, которая со�

здана и развивается группой GAI (GROUPAUTO

International). В Украине сеть находится под «опекой»

компании «ИРБИС�АВТО», которая курирует проект и по�

ставляет запчасти всем станциям � участникам сети.

TOP TRUCK Service � уникальный комплекс сервис�

ных услуг для перевозчиков, которые предоставляют уча�

стники сети TOP TRUCK и компания «ИРБИС�АВТО».

Главное преимущество � централизованное управление

затрат перевозчика на обслуживание автомобилей.

BST (Breakdown Service for Trucks) � аварий�

но�ремонтная служба, призванная помочь

украинским перевозчикам получить быструю

и оперативную помощь при поломке на тер�

ритории стран ЕС и СНГ.



0�800�20�80�20

TOP TRUCK Service � комплекс услуг по обслуживанию грузовых
автомобилей на станциях сети TOP TRUCK

+38 0�800�20�80�20 – колл�центр сети TOP TRUCK и службы “BST”
+38 050�402�49�93
bst@auto.irbis.ua
www.auto.irbis.ua

top.truck@auto.irbis.ua
www.top�truck.com.ua

лужбы “BST”
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TOP TRUCK
единая сеть � единый успех

Впервые в Украине компания «ИРБИС�АВТО»
предоставляет полный пакет сервисных услуг
по обслуживанию Вашего грузового автомобиля
на всей территории Украины. TOP TRUCK Service
и аварийно�ремонтная служба “BST” экономит
Ваше время и средства!

0�800�20�80�20 – колл�центр сети TOP0
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сервисное обслуживание высокого уровня на любой из 18 станций сети*
гарантированная стоимость нормо�часа и запасных частей внутри сети
круглосуточная техническая поддержка аварийно�ремонтной службы “BST”
сетевая гарантия на проведенные работы
отсрочка платежа

 * по состоянию на июнь 2013 года, сеть постоянно расширяется



• з/ч в наличии и под заказ 
   • з/ч оригинальные и адаптивные
      • большой выбор, оптимальные цены

пн-пт: 9:30-18:00
сб: 9:30-15:00 

вс: телефон

Бровары, Окружная дорога-1, 28-й км. трассы Киев-Чернигов 
(территория «Райсельхозхимии»), 1-й этаж 

тел.:  +38 (050) 452-41-30
+38 (067) 127-64-47
+38 (04594) 6-00-73

АВТОМАГАЗИН T I R
Magnum

Premium

Midlum

Mascot

Генеральний імпортер 
в Україні запасних частин

«DAF Truck N.V.»
08290, Київська обл.

смт. Гостомель
вул. Чапаєва, 1к

тел.: (04597) 95061
	 95062, 95063

факс: (04597) 95070
www.tpua.com.ua

email: info@tpua.com.ua

ТРАКCПАРТС Україна Лтд
DAF Parts Dealer™



У Вас возникли проблемы

с отопителем?

• установка автономных отопителей немецких

производителей Webasto, Eberspacher

• компьютерная диагностика всех марок

отопителей

• ремонт отопителей оригинальными запасными

частями Webasto, Eberspacher

• гарантийное и постгарантийное обслуживание

• шеф+монтаж и обучение специалистов

установке и ремонту автономных отопителей,

кондиционеров

Источники тепла в автомобиле

и их преимущества

Воздушные отопители

• быстрое нагревание воздуха в салоне без

запуска двигателя  

• низкое потребление электроэнергии

• низкий расход топлива 

• плавное регулирование температуры 

• система безопастности и комфорт водителя 

Жидкостные отопители

• двойная польза: предварительно прогретое вну+

тренее пространство «плюс» прогретый мотор

• распределение теплого воздуха через соб+

ственные воздушные каналы автомобиля

• дистанционное управление с мобильного телефона

• система диагностики и самоконтроля 

Подготовка автомобиля 

к летнему сезону

• установка, обслуживание и ремонт автоконди+

ционеров на автомобили отечественного и зару+

бежного производства

• установка, обслуживание и ремонт автомобиль+

ных холодильных установок 

• автономные кондиционеры для коммерческого

транспорта

• кондиционеры для спецавтомобилей и сельхоз+

техники 

• крышные кондиционеры для микроавтобусов

• антибактериальная обработка систем кондицио+

нирования

Автомобильные люки Webasto

для дооборудования

• комфорт и свежая атмосфера в салоне

• выгодная цена

• современный дизайн

• удобство управления

• качество с гарантией

• шеф+монтаж и обучение специалистов

по установкам

Сервисный центр ООО «Герук и К»
г. Черкассы, ул. Сурикова, 12/3, тел.: (0472) 710+800, 710+801, сервис: (0472) 504+024, (098) 661+61+61

Комфорт в автомобиле
в л ю б о е  в р е м я  г о д а
Сервисный центр «Герук и К» – лидер в решении проблем

климатизации любого автотранспорта

15 летний опыт � лучшая гарантия качества сервисного обслуживания

autoExpert №6’201311
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Бизнес

WIX
+FILTRON подвел

итоги первого эта+

п а м а с ш т а б н о й

АКЦИИ + c 1 марта по 15 мая компа+

ния проводила всеукраинский фо+

токонкурс «WIX и Ваш бизнес».

По условиям конкурса все же+

лающие могли высылать свои

фотографии на адрес компании.

Каждый участник имел возмож+

ность предоставить несколько ра+

бот в любом популярном элек+

тронном формате.

Стимул участвовать был у всех:

победители конкурса могли выиг+

рать сертификат на 2 500 грн.

для приобретения бытовой техники,

а остальные участники в качестве

поощрения получали комплект ори+

гинальной рекламной продукции

компании WIX+FILTRON. 

Фантазию и творческий подход

конкурсантов ничего не ограни+

чивало. Фотографии могли де+

монстрировать, как фильтры WIX

Подведены итоги фотоконкурса

«WIX и Ваш бизнес»

Одобрение фильтров WIX �  

в глазах клиентов

Первое место

Алексей 

Прокопенко

Марка WIX имеет место 

и в повседневной жизни клиентов.

Второе место

Александр Шевчук



о

к
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Бизнес

присутствуют в работе, личной жизни, а также в ув+

лечениях продавцов и покупателей этой популяр+

ной торговой марки. 

Конкурс нашел огромный отклик среди участников

авторынка Украины. На почту компании пришло много

фотографий. Именно поэтому во время присуждения

призов конкурсная комиссия в первую очередь прини+

мала во внимание изобретательность авторов и соот+

ветствие теме фотоконкурса.

3 июня были подведены итоги. Первое место

единогласно было присуждено Алексею Проко+

пенко. Его фотография как нельзя лучше показы+

вает Личность и Лицо клиентов, которые выбира+

ют продукцию компании WIX+FILTRON. Алексей

работает с этой торговой маркой около трех лет.

Он побывал на заводе WIX+FILTRON на экскур+

сии+презентации, видел оборудование, сырье

и специалистов, поэтому полностью уверен в ка+

честве продукции WIX. Отдельно Алексей отмеча+

ет простоту пользования каталогом и отсутствие

задержек в поставке товара. 

У Алексея Прокопенко семейный бизнес, поэтому

решение об участии в конкурсе принимали вместе

с женой и дочерью. Сделали много снимков, но на по+

беду сильно не рассчитывали. Новость о присуждении

первого места стала приятной неожиданностью.

Вторым местом удостоили работу Александра

Шевчука. Его оригинальная фотография демонстри+

рует, как гармонично торговая марка WIX вплетает+

ся в повседневную жизнь. Александр работает бо+

лее десяти лет с продукцией компании и регулярно

следит за новинками торговой марки. Об акции про+

читал в журнале и сразу же решил принять в ней

участие. Александр хотел не столько выиграть,

сколько показать, что WIX не заканчивается на авто+

мобилях. Это целый многообразный мир, и фотогра+

фия Александра + яркое тому подтверждение.

Третье место у Александра Акатова. Он сумел со+

здать целый натюрморт из товаров торговой марки

WIX, и поэтому не оставил судей равнодушными.

Выбор тематики снимка не случаен. Победитель

более десяти лет работает с торговой маркой WIX,

поэтому знает все об этой продукции и признается,

что продукцию WIX легко предлагать покупателям,

так как эти фильтры сочетают в себе отличное ка+

чество и приемлемую цену. Бронзовый призер дав+

но увлекается фотографией, но об акции узнал

в последний день, поэтому решил не терять время,

сделал снимки и сразу же послал их по почте.

Все победители уже получили заслуженные призы.

И как обещали организаторы конкурса, все участники

также не остались без подарков. 

Фотоконкурс «WIX и Ваш бизнес» всего

лишь часть акции по продаже фильтров торго+

вой марки WIX. Компания WIX+FILTRON напо+

минает, что у вас еще есть шанс принять учас+

тие в полномасштабном мероприятии, которое

проводится с 1 февраля по 31 июля 2013 года.

Чтобы выиграть призы, не надо делать

особых усилий. На каждой акционной упа+

ковке фильтров есть специальные пункты+

баллы. Участники должны всего лишь со+

брать эти баллы и наклеить их на акционный

купон, который нужно распечатать со стра+

ницы www.akciya.wix.ua.

На сайте компании есть список всех при+

зов. Участникам остается лишь набрать не+

обходимое количество баллов, указать на ку+

поне выбранную награду и до 31 июля 2013

года послать его на адрес представительства

WIX+FILTRON: ул. Правдинская 1+А, г. Краси+

лов, 31000, Хмельницкая область.

Самые активные участники, которые собе+

рут наибольшее количество пунктов+баллов,

получат специальный дополнительный приз +

экскурсию в США.

Предприятие гарантирует, что ни один из

участников не останется без подарков. Вру+

чение призов тем, кто уже прислал заполнен+

ные купоны, началось 1 апреля и закончится

30 сентября 2013 года.

Не упустите шанс выиграть
путешествие в США  !

Оригинальный ракурс на WIX�композицию 

не оставил автора без награды.

Третье место

Александр Акатов
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С
ручными мойками я работаю

уже более 15 лет, последние

четыре года тесно сотрудни+

чаю с представителями компании

«Викос» + покупал у них оборудова+

ние, а теперь беру расходные мате+

риалы. Когда мне предложили по+

строить мойку самообслуживания,

сомнений особо не было. Дело это

новое, подумал, стоит рискнуть. Те+

перь вижу, что не ошибся. 

Сомнений не было еще по одной

причине + опыта в «моечном» биз+

несе у меня предостаточно, поэто+

му интересовали не экономические

показатели, а чисто технические

вопросы, с которыми придется

сталкиваться на практике. На мно+

гие из них я получил ответ, а неко+

торые совместно решались в про+

цессе работы. Но главное + мне

предложили комплексное решение:

от проекта до пуска и обслужива+

ния. Я увидел, что «Викос» не про+

сто продает оборудование, а дела+

ет так, чтобы человек, «не изобре+

тая велосипед», получил закончен+

ный объект и работал «без голов+

ной боли». Вот так я и построил

первую мойку самообслуживания +

компания «Викос» выполнила про+

ектные работы с привязкой к имею+

щейся территории, построила мой+

ку и установила оборудование. 

Следует отметить, что это была

первая мойка самообслуживания

в Украине, поэтому она выполняла

еще и тестовую функцию. Ведь что+

бы продавать качественный товар,

«Викосу» необходимо было опробо+

вать оборудование, протестировать

его на корректную работу. Любое

устройство может прекрасно функ+

ционировать час, три, пять, неделю,

месяц, а что будет, к примеру, через

полгода + год? Естественно, не

обошлось без сбоев. Что+то начина+

ло работать некорректно + я находил

причину, звонил на «Викос», а они

решали, как устранить проблему.

Затем привозили другое устрой+

ство, я тестировал, вопросов уже не

возникало. Многие неполадки уст+

ранялись через Интернет, путем об+

новления программы или перепро+

шивки ПО. Вот так, как говорится,

путем «проб и ошибок» все доводи+

лось до высокой степени надежнос+

ти. На сегодняшний день у меня че+

тыре мойки самообслуживания (пя+

тая и шестая строятся), сейчас не

вспомню, когда последний раз при+

ходилось обращаться к специалис+

«Викос» предоставляет законченный объект,
гарантирующий бесперебойную работу»

Александр Бойчук, владелец моек самообслуживания, г. Ровно:

Автомойки самообслуживания + наверное, самый моло+

дой тип бизнеса в украинском автосервисе. Бесспорно,

новые пенные технологии мойки скоро вытеснят «щетку

и тряпку», но главное в них + клиент сам отвечает за ка+

чество услуг, а владельцу не приходится контролировать

работу подчиненных и тратить время на ведение этого

бизнеса. О своем опыте и перспективах таких моек рас+

сказывает владелец первой в Украине мойки самообслу+

живания Александр Бойчук, г. Ровно.

www.icarwash.com.ua
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там «Викоса» с вопросами некор+

ректной работы комплекса.  

Так уж получилось, коль это тесто+

вая мойка, был выбран оптималь+

ный вариант на шесть постов с пол+

ным комплектом оборудования.

(Эта цифра «шесть» осталась у ме+

ня и на последующих мойках.) Орга+

низация, строительство и доводка

первой мойки заняли больше года.

(Последующие строились в течение

трех месяцев.) Не доставила хлопот

и реклама. Просто первые два дня

мы предоставляли услугу бесплат+

но. А учитывая, что мойка располо+

жена около заправочной станции,

«сарафанное радио» сделало рек+

ламу лучше газет, радио, телевиде+

ния и баннеров. На полную мощ+

ность мойка заработала спустя пол+

тора часа после открытия. И «от+

боя» от клиентов не было. Специфи+

ка самой мойки самообслуживания

такова, что очередь движется до+

вольно быстро. Одновременно мо+

ется шесть автомобилей, каждый +

по 5+10 минут. Получается, что каж+

дые 1+2 минуты с мойки выезжает

одна машина. Вот и представьте

пропускную способность. Пока че+

ловек сходит, купит жетон + его оче+

редь уже подошла. 

Многих интересует, что приносит

такой бизнес, какова рентабель+

ность. Судите сами + сегодня у меня

четыре мойки самообслуживания,

строю пятую и шестую. К этому сто+

ит добавить, что на трех мойках

у меня работает лишь один чело+

век, который ездит и убирает. Эти

мойки расположены около запра+

вочных станций, где постоянно есть

заправщики, поэтому содержать

персонал нет необходимости, да

и видеонаблюдение помогает.

Лишь на одном объекте есть опера+

тор, который следит за чистотой

и порядком. А все управление, учет

и контроль осуществляю сам. До+

статочно на телефоне зайти в Ин+

тернет, чтобы через видеокамеры

посмотреть, что делается на пос+

тах, проверить количество посту+

пивших денег, остаток расходных

материалов, корректность работы

оборудования и прочее. Скажу

о другом, как для Ровно, четыре

мойки предостаточно. Сегодня уже

чувствуется насыщение рынка, по+

требитель выбирает, где удобнее,

очередей практически не возникает.

Поэтому пятая строится уже в Ива+

но+Франковске, а шестая + в Луцке. 

Теперь, спустя три года с мо+

мента запуска, вспоминается,

как люди с недоверием относи+

лись к подобной затее. Это се+

годня можно на Ютубе посмот+

реть, как работает мойка, а тог+

да, услышав, что автомобиль

можно мыть при минусовой тем+

пературе, они смотрели на меня

как... Но когда увидели, что это

действительно работает, изумле+

нию не было предела. Сейчас ав+

томобилистов Ровно мойками са+

мообслуживания не удивишь. Се+

годня многие стараются найти

пути расширения собственного

бизнеса, но, как и прежде, услы+

шав о мойке самообслуживания,

относятся к ней с недоверием.

Думаю, мой рассказ развеет чьи+

то сомнения».

Подготовил Анатолий Гребенюк
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. Начнем, пожалуй, с главного . расскажите,

пожалуйста, о вашей компании.

+ Ekokemika + это украинский представитель междуна+

родного производителя безопасных моющих средств

EkokemikaInternational, завод которого находится на севе+

ре Италии, в городе Пьяченца. С 2010 года компания

Ekokemika активно продвигает свою торговую марку в Ук+

раине. Итальянцы поняли, что гораздо выгоднее оптими+

зировать логистику и организовать производство здесь,

в Украине. Таким образом, можно обеспечить европей+

ское качество моющих средств по цене, приближенной

к украинскому продукту.

Дело в том, что любое моющее средство состоит из

двух компонентов: активное вещество и вода (от 50%

и выше). Когда готовое моющее средство, даже в концен+

трированном виде, едет через границу, то по большей ча+

сти сюда едет вода и тара. Но вода у нас в Украине есть

своя, тара + тоже, а рабочая сила в Украине дешевле, чем

в Италии. Исходя из всех этих причин, мы совместно

с итальянцами организовали совместное производство

в нашей стране. Из Италии мы везем только суперкон+

центраты, которые на 80+90% содержат активное вещес+

тво. И уже с помощью этих компонентов в Украине произ+

водятся моющие средства.

На самом деле эта идея очень проста и опробована

в той же Италии, где изначально тоже не было итальянско+

го производителя моющих средств + до 50+х годов это бы+

ли исключительно американские заводы. И развиваясь по

похожей схеме, сейчас Италия пришла к тому, что в стра+

не функционируют исключительно местные производите+

ли. Таким образом, происходит эволюция производствен+

ных систем во всем мире и в Украине происходит то же са+

мое + на самом деле, Ekokemika не единственная компа+

ния, заинтересованная в выходе на наш рынок.

. Ваша продукция предназначена профессио.

налам или конечным потребителям?

+ В первую очередь, наше производство ориентиро+

вано на производство продукции для профессиональ+

ного применения: автомоек, сектора HoReCa (Hotel,

Restaurant, Cafe/Catering+гостинично+ресторанный

бизнес), клининговых компаний, промышленных пред+

приятий. Мы делаем полную линейку продуктов, по+

крывающую потребности в уборке и мойке любого

предприятия в любом сегменте.

На украинском рынке мы начали работать с внедрения

продуктов для автомобильной отрасли. Дальше стали

продвигать линейку продуктов для клининга и сектора

HoReCa, а в этом году запускается линейка продуктов

промышленного применения.

На данный момент мы не планируем активно осваивать

розничный сегмент, ведь, в первую очередь, мы произ+

водственная компания, которая работает через сеть дис+

трибьюции. Хотя если кто+то из наших партнеров заинте+

ресован в выпуске продукции в литровой упаковке для

продажи на прилавке + выполним и такой заказ. А к реа+

лизации готового продукта мы отношения не имеем.

. Украинцы уже оценили европейское качест.

во по украинской цене?

+ Мы можем сказать, что у нас уже сформировался

«Наша цель – 30% рынка моющих средств»

Александр Юспин, директор
«Экокемика Украина»: 

Возможен ли бизнес по+европейски в Украи+

не? Вопрос не так прост, учитывая украин+

ские реалии. Но свой ответ на него нашел

Александр Юспин, директор компании «Эко+

кемика Украина». О том, как можно произво+

дить настоящий европейский продукт в Укра+

ине, он рассказал нам в интервью.
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устойчивый круг партнеров, даже несмотря на то, что

на рынке можно найти продукцию дешевле. Но мы не

идем по пути «сделать дешевле», когда можно сэконо+

мить на сырье, отклониться от технологического про+

цесса и т.п. Мы делаем моющие средства такими, ка+

кими они должны быть, используя основное сырье ис+

ключительно европейского производства. Поэтому мы

хорошо себя чувствуем в сегменте моющих средств

европейского производства.

Благодаря этому в большинстве регионов Украины

у нас уже сформированы партнерские отношения с мест+

ными дистрибьюторами. Сейчас мы договариваемся

о сотрудничестве с компаниями в еще двух регионах,

после чего сможем сказать, что наша дистрибьюторская

сеть будет окончательно сформирована.

Нам удалось добиться этого всего за два с половиной

года благодаря удачной ситуации на рынке + мы вышли

со своим предложением, когда европейские (в т.ч. италь+

янские) моющие средства были дороже, а украинские +

дешевле. В итоге, нам удалось успешно занять свою ни+

шу, а наша торговая марка очень быстро развивалась на

украинском рынке.

. Как вы оцениваете свою долю рынка?

+ Наши партнеры проводили исследование в сегменте

автомобильной химии, и выяснилось, что наша доля со+

ставляет около 15%. Сейчас в Украине нет явного лиде+

ра, есть несколько крупных производителей и множество

небольших локальных заводов. По тем же оценкам в Ук+

раине нет ни одного производителя с долей более 20%.

Поэтому наша реалистичная цель + превысить эту планку

и завоевать 30% рынка. Это подтверждается и объемами

нашего производства, которое увеличивается на 20+30%

каждый месяц.

При этом мы все еще развиваемся и расширяем+

ся + в процессе налаживания производства возника+

ет потребность в приобретении нового и дополни+

тельного оборудования. Например, недавно была

завершена установка линии по производству мел+

кой фасовки, которая скоро выйдет на полную про+

изводственную мощность.

Просто мы понимаем, что невозможно развиваться, ес+

ли ты не вкладываешь в собственное производство. Мы

это делаем постоянно и сейчас создали собственную ла+

бораторию. Несмотря на то, что оснащение лаборато+

рии + это серьезные расходы, тем не менее, в дальней+

шем это позволит нам получить сертификат ISO. Сегодня

наше производство + это полностью европейские техно+

логии и новое европейское оборудование.

. В чем вы видите преимущества своей про.

дукции?

+ Основное преимущество нашей продукции в том, что

она основана на компонентах европейского производства,

что уже говорит о ее высоком качестве. Вы знаете, что

в Европе сегодня огромное внимание уделяют экологичес+

кой составляющей производства моющих средств. В ЕС

жестко контролируют все их характеристики, которые тем

или иным образом могут повлиять на окружающую среду.

Предотвращением нарушений занимается специальные

отделы силовых ведомств, которые имеют полномочия за+

крыть вас до устранения всех нарушений. И это касается

всех + от заводов до автомоек и ресторанов.

Исходя из европейских требований, мы и в Украине

провели все необходимые тесты, чтобы подтвердить,

что вся наша продукция является биоразлагаемой

более чем на 95%. И очень важно, что она не содер+

жит фосфатов, ведь с 1 января 2013 года их исполь+

зование в моющих средствах запрещено украинским

законодательством.

Также мы постоянно дорабатываем и оптимизируем

нашу продукцию, чтобы она соответствовала украинской

специфике + составу загрязнений, методам мойки и т.п.

Для этого мы постоянно общаемся с нашими клиентами,

и если есть какие+то пожелания к продуктам, то мы их

усовершенствуем.

У нас продукт, в качестве которого мы уверены.

. Много ли автомоек в Украине имеют систему

очистки воды?

+ К сожалению, немногие, это правда. Очистные со+

оружения имеет от 5% до 10% таких предприятий. При+

чем мойки самообслуживания + это наиболее «чистые»

мойки. Но я хочу сказать, что самые вредные вещества,

которые попадают в канализацию + это не моющие ве+

щества, а та «грязь», что смывается с автомобиля. Это

и масла, и тяжелые металлы, и другие «прелести». А мо+

ющие средства в процессе мойки растворяются до

очень низкого уровня концентрации и практически не

заметны. Хотя это если говорить о современных бесфо+

сфатных моющих средствах. Фосфаты, от которых Ук+

раина начала отказываться вслед за Европой, остаются

серьезной угрозой экологии.

Беседовал Александр Кельм

ООО «Экокемика Украина» 

г. Киев, ул. Предславинская, 34+Б 

тел./факс: (044) 379+29+64, info@ekokemika.com.ua

www.ekokemika.com.ua, www.vmditalia.com
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Южной Корее концерн GS Caltex не требует осо+

бого представления, занимая лидирующие пози+

ции в нефтехимической и энергетической отрас+

лях с чистой прибылью около 42 млн долларов в год.

Датой основания концерна GS Caltex считается 1967+й

год, когда всемирные гиганты + южнокорейская корпо+

рация LG Corporation и американская Caltex (в настоя+

щее время + Chevron), закончили реализацию проекта

по строительству нефтеперерабатывающего завода на

территории Южной Кореи (г. Ёсу). Компания стала пер+

вым негосударственным предприятием такого рода.

На протяжении почти полувека GS Caltex постоянно раз+

вивалась и увеличивала свои производственные мощнос+

ти, вкладывая колоссальные средства в расширение и мо+

дернизацию предприятий в соответствии с системами

контроля качества ISO 9001/14001 и ISO/TS 16949.

Так, в конце 80+х был построен завод по производ+

Южная Корея относительно недавно ворва+

лась в когорту мировых промышленных лиде+

ров, следуя примеру своих соседей+японцев.

Очевидное тому подтверждение + украинский

автопарк, который практически в равных до+

лях состоит из европейских, японских и ко+

рейских автомобилей. За автопроизводителя+

ми логично следуют производители смазоч+

ных материалов, предлагая высококачествен+

ные продукты как для корейских, так и для ев+

ропейских и японских автомобилей. Яркий то+

му пример + масла и смазки торговой марки

Kixx (концерн GS Caltex), которые в Украине

представляет компания «Смарт Ойл Груп».

Потенциал лидера

За последние пять лет GS Caltex вложила около 

5 млрд. долларов в модернизацию и расширение своих

производственных мощностей � с четкой целью занять

одну из мировых лидирующих позиций в отрасли.
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ству полипропилена, который быстро увеличил свою

мощность с 120 000 тонн до 180 000 тонн в год. Уже

через год запускаются еще два завода: по производ+

ству ароматических углеводородов (500 000 тонн в

год) и параксилена (200 000 тонн в год).

Не проходит и года, как компания завершает

строительство предприятия по производству керо+

синов и дизельного топлива с мощностью 50 000

баррелей в сутки. Позже будут построены еще два

таких завода мощностью по 70 000 баррелей в сут+

ки каждый. А в 1995 году завершается строительст+

во завода по переработке «тяжелой» нефти (70 000

баррелей в сутки).

Постоянно увеличивая объемы производства на су+

ществующих мощностях, в 2007 году компания завер+

шает строительство установки вакуумной дистилляции

с проектной мощностью 150 000 баррелей в день, гид+

рокрекера с проектной мощностью 55 000 баррелей в

сутки и масло+смазочного производства с проектной

мощностью 19 000 баррелей в день.

В 2005 году GS Caltex (находясь в составе GS Group)

отделилась от материнской корпорации LG, получив ны+

нешнее название и зарегистрировав новый бренд + Kixx.

За последние пять лет GS Caltex вложила около 5

миллиардов долларов в модернизацию и расширение

своих производственных мощностей + все это с чет+

кой целью занять одну из мировых лидирующих пози+

ций в отрасли.

Сегодня GS Caltex каждый день производит 23 000

баррелей базовых масел, 9 000 баррелей смазочных

материалов и 8 000 тонн смазок. Кроме того, компания

ежедневно перерабатывает 840 000 баррелей нефти,

что позволяет обеспечивать потребности 33% нефтяной

промышленности Кореи. GS Caltex поставляет бензин,

дизельное топливо и керосин в собственную сеть АЗС

(3400 станций) и АГНК (300 станций).

Таким образом, поддерживая высокий уровень произ+

водимой продукции и технологий, по объему продаж

компания занимает первое место по производству гото+

вых смазочных материалов в Корее с долей рынка 22%

(2011 год). Половину производимой продукции GS

Caltex экспортирует более чем в 30 стран мира.

Заслужив доверие потребителей, GS Caltex поставля+

ет высококачественную продукцию правительству Ко+

реи, а также крупнейшим мировым компаниям, среди

которых Volvo Construction Equipment, Samsung

Electronics, Hyundai&KiaMotors, LG Electronics, LG

Chemicals, POSCO, Hyundai Heavy Industries, Doosan

Infracore в качестве OEM+производителя.

За основу бреда Kixx было взято английское слово

«kick», которое означает «удар». Таким образом Kixx,

по задумке его создателей, символизирует силу,

энергию и динамику. Поэтому в рекламных макетах

часто используется спортивная тематика.
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Ассортимент 

смазочных материалов
Производя масла и смазочные материалы достаточно

давно, компания всегда стремилась добиваться лучших

результатов. Примером тому служит хотя бы тот факт,

что в начале 2000+х моторные масла LG одними из пер+

вых в мире получили высшие категории Американского

Института Нефти API+SL для бензиновых двигателей и

CI+4 для дизельных.

Но на глобально новый уровень компания вышла в

2005 году, с появлением собственного бренда Kixx. За

основу было взято английское слово «kick», которое

означает «удар». Таким образом Kixx, по задумке его

создателей, символизирует силу, энергию и динамику.

Здесь можно сказать о том, что даже в визуализации

они применили спортивную тематику с ударами в

спорте и привести наглядный пример рекламных за+

ставок из каталога…

Сегодня под брендом Kixx выпускается огромный ас+

сортимент продуктов + более 800 различных смазочных

материалов для бензиновых и дизельных двигателей

легковых автомобилей, механических и автоматических

коробок передач, гидравлических систем различной

техники, редукторов, турбин, компрессоров, трансфор+

маторов и судовых двигателей. Только масел самой раз+

личной применяемости насчитывается около 180 видов!

Кроме этого компания производит огромный ассорти+

мент смазок различного применения.

Но и это не все + GS Caltex поставляет свою продук+

цию для таких отраслей, как горная промышленность и

металлургия, завоевав доверие четырех крупнейших

металлургических компаний в Корее.

И, наконец, бесспорной гарантией качества смазоч+

ных материалов, производимых концерном GS Caltex,

является тот факт, что они поставляются на конвейеры

ОЕМ+производителей как автомобилей, так и другой

техники (строительной, горнодобывающей и др.).

Базовое масло Kixx Lubo
Гордостью компании является собственное базовое

масло Kixx Lubo. Используя новейшие технологии гидро+

крекинга, GS Caltex производит высококачественное ба+

зовое масло, которое соответствует строгим требовани+

ям, предъявляемым производителями смазочных мате+

риалов. Более 70% производимого масла компания GS

Caltex поставляет на экспорт.

Так как смазочные материалы более чем на 80% со+

стоят из базового масла, оно является важным компо+

нентом при производстве высококачественных про+

дуктов. Именно базовое масло Kixx Lubo является га+

рантом качества конечных продуктов огромного ас+

сортимента Kixx.

Базовые масла Групп II/III производства компании GS

Caltex представляют собой оптимальное решение для

производства высококачественных смазочных матери+

алов, так как они являются экологически чистыми, об+

ладают слабой летучестью, что снижает потребление

масла и приводит к экономии топлива. Базовое масло

Kixx Lubo также отличается высокой термической ста+

бильностью и устойчивостью к окислению, что удлиня+

ет межсервисный интервал, а также чрезвычайно вы+

сокими низкотемпературными свойствами. Все эти

преимущества обусловлены применением новейших

технологий гидрокрекинга.

Своими глазами: GS Caltex производит продукцию 

для Volvo, Hyundai&KiaMotors, Hyundai Heavy Industries,

Doosan в качестве OEM�производителя.
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Kixx в Украине
Автомобильные масла и смазки Kixx представлены в

Украине с 2011 года, когда партнером GS Caltex стала

украинская компания «Смарт Ойл Груп».

В Украине наиболее широко представлены синтетиче+

ские моторные масла: Kixx PAO, Kixx G1, Kixx Gold SL,

Kixx D1, Kixx Dynamic CF+4, имеющие одобрения от ве+

дущих мировых производителей, в числе которых, кро+

ме корейских марок, BMW, GM, Mercedes, Volvo.

Кроме того, в ассортименте Kixx, в отличие от 90%

других масляных брендов, уже представлено масло са+

мой свежей на сегодняшний день классификации API

SN + Kixx PAO 1 0W+40. Напомним, что основное отличие

API SN от предыдущих классификаций API в ограниче+

нии содержания фосфора для совместимости с совре+

менными системами нейтрализации выхлопных газов, а

также комплексное энергосбережение. Соблюдения

этих требований достигается за счет применения новей+

ших технологий производства моторных масел.

Украинские потребители уже оценили качество масел

Kixx, которому доверяют крупнейшие автопроизводите+

ли Кореи, используя это масло для конвейерной залив+

ки. Также это масло заливают на конвейерах корейских

автопроизводителей, расположенных в России.

Благодаря выбранной стратегии и грамотной ассорти+

ментной политике клиентами компании стали такие

предприятия как: «АвтоЗАЗ» + заливка на конвейере по

сборке корейских автомобилей; подрядчик на строитель+

ство автодороги Киев+Житомир «Тодини Конструкциони

Дженерали С.П.А.»+ дорожная и строительная техника;

газодобывающее подразделение компании «УкрНафта»

+ дорожная техника и буровые установки; крупные пред+

приятия и карьеры в Житомире и Одессе, молокозавод

«РУДЬ». Предприятия, начав использовать смазочные

материалы Kixx, остаются их приверженцами.

За 2,5 года присутствия торговой марки Kixx на тер+

ритории Украины продажи масел неуклонно растут, что

говорит о бескомпромиссином качестве продуктов и

выверенной политике официального дистрибьтора. 

Трансмиссионное масло 

для KIA, Hyundai, Daewoo
Kixx SP�IV�RR � это синтетическое

трансмиссионное масло, специаль�

но разработанное для использова�

ния в автоматических коробках пе�

редач переднеприводных и полно�

приводных автомобилей производ�

ства KIA, Hyundai, Daewoo. Одобре�

но как продукт для первой заливки

и при сервисном обслуживании ав�

томобилей Hyundai, KIA, Daewoo c

автоматической коробкой передач.

Масла на основе полиальфаолефинов
Kixx PAO 1 0W�40 � высококлассное многофунк�

циональное моторное масло, изготовленное из от�

борных базовых жидкостей на синтетической основе

с применением аддитивной технологии, проверенной

в условиях автогонок. Рекомендовано для использо�

вания в бензиновых и дизельных двигателях легко�

вых автомобилей и легких грузовиков во всех режи�

мах эксплуатации. Продукт оптимизирован для обес�

печения полной защиты двигателя и имеет уникаль�

ные рабочие характеристики. Масло произведено на

основе полиальфаолефинов и соответствует послед�

ней на нынешний момент классификации АPI � серии

SN. Имеет стандарты и допуски: A3/B3�08, A3/B4�08,

C3�08, MB, VW, BMW, Porsche.

KIXX PAO 5W�30 и 5W�40 � это полностью синте�

тические моторные масла наивысшей категории ка�

чества, изготовлены на основе полиальфоалефинов,

для современных высокофорсированных бензиновых

и дизельных двигателей, в том числе с турбонадду�

вом. Эти масла увеличивают ресурс двигателя благо�

даря максимальной защите от износа высоконагру�

женных узлов при самых тяжелых условия эксплуата�

ции. Обладают превосходной низкотемпературной

текучестью, что обеспечивает легкий старт в услови�

ях экстремально низких температур. Обеспечивает

экономию топлива за счет снижения трения. Имеет

стандарты и допуски: SN/CF, A3/B3�08, A3/B4�08, C3�

08, BMW LL�01/ LL�04, MB 229.51/229.31, VW

502.00/505.00, Porsche.

Официальный представитель 

КIXX в Украине

ООО «Смарт Оил Групп»

г. Киев, ул. Дегтяревская, 62, оф. 51

тел.: (044) 500+62+00, 224+59+58

http://kixx.com.ua 
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С
вое знакомство с маслами XENUM я начал с доста+

точно необычного его сорта + WRX 7.5W+40. Поми+

мо нестандартной классификации по вязкости оно

отличается своеобразным желтовато+белым цветом. Та+

кой необычный цвет маслу придает так называемая «ке+

рамическая» присадка, которая представляет собой ве+

щество нитрид бора с частичками размером менее 0,25

мкм, и находится в масле в количестве не более 1%. Она

усиливает антифрикционные и противоизносные свой+

ства и превращает стандартное моторное масло в уни+

кальный продукт. Присадка добавляется в стандартное

моторное масло высокой классификации, которое состо+

ит из высококачественного синтетического базовых ма+

сел, в том числе из эстеров, и необходимого пакета при+

садок, самые последние и сложные формулы которых в

готовом виде, уже прошедшие все тесты и получившие

допуски и одобрения автопроизводителей, XENUM поку+

пает у именитых компаний Lubrizol или Oronite. 

Продавцы моторных масел уверяют в

качестве своих продуктов. Но не все

готовы на открытый эксперимент, ко+

торый должен подтвердить это. Ком+

пания «ДАН АВТО», эксклюзивный

дистрибьютор масел, присадок и ав+

тохимии бельгийской марки XENUM,

легко согласилась на предложение

редакции проверить их масло в дви+

гателе Subaru Forester и сдать на

анализ в лабораторию МАСМА.

Масло для тех, 
кто любит автомобиль

autoEx
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Разработчик «Ксенума» заявляет, что на масляную

«химию» его «керамика» не влияет. Твердые частицы

нитрида бора работают подобно шарикам в подшипни+

ке, увеличивая несущую способность масла, при этом

никак не взаимодействуют и не влияют на «химию».

Официально это подтверждается испытаниями на заво+

де+производителе и в немецкой лаборатории TUV.

Масла с антифрикционными добавками (их у компа+

нии несколько), и в частности с «керамикой» в «Ксену+

ме» создавали в первую очередь для спорта: нагрузки

на моторы там экстремальны, а каждая выигранная ло+

шадиная сила или секунда + на вес золота. Сейчас

XENUM широко известен в узких кругах европейских

картингистов, а обычное товарное масло WRX 7.5W+40

не первый сезон работает в моторах «боевых» Poгsche

911 GТЗ бельгийской команды NGT Racing.

Для повседневной эксплуатации в обычных «граждан+

ских» моторах все свойства этих масел избыточны: в сво+

ем подопытном дизельном BMW владелец компании

XENUM Петер Тоссин меняет «керамическое» масло че+

рез 40 тысяч километров. А каков должен быть интервал

замены масла в наших условиях эксплуатации, да еще и

на конкретном двигателе? Мы решили найти свой ответ.

Специалисты по смазочным материалам считают, что

80% износа двигателя приходится на последние 20%

срока службы масла. Поэтому нашей основной задачей

являлось определение момента, когда необходимо его

заменить. В настоящее время профессиональная оцен+

ка пригодности масел чаще всего производится на ос+

нове сравнительных анализов свежего (исходного) мас+

ла и отработанного.

Итак, моторное масло XENUM WRX 7.5W+40 было за+

лито в атмосферный бензиновый двигатель объемом

2,0 литра автомобиля Subaru Forester 2007 года выпуска

с пробегом 199 тыс. км. Предварительно в двигатель за+

лили промывку XENUM M+FLUSH, и через сотню кило+

метров масло слили. 

Рекомендуемый интервал замены масла для этого

автомобиля + 10 тыс.км. Мы же слили масло через 12

тыс.км пробега и проанализировали его в Испыта+

тельном центре Украинского научно+исследователь+

ского института нефтепереработки и нефтехимии +

УкрНИИНП «МАСМА». 

Отработанное масло отличалось от

любого другого отработанного + оно

было коричневого цвета. Это подтвер+

ждает то, что частицы нитрида бора

белого цвета не вступают во  взаимо+

действие с маслом и, соответственно,

делают отработку светлее черного.

Что и зачем измеряли
Как уже говорили, по анализам фи+

зико+химических показателей свеже+

го и отработанного масел можно оце+

нить качество моторного масла и сте+

пень его срабатывания, а также полу+

чить достаточно полную картину его

работы в двигателе.

Основными показателями, по кото+

рым можно оценить степень срабаты+

вания моторного масла и состояние

двигателя являются:

• содержание активных элементов 

(кальция, цинка); 



№

п/п

Наименование

показателей

Единица

измерений

Результат испытаний масел 

SAE 5W40 Метод испытаний

Исходное отработанное

1

Вязкость кинематическая

+ при 100°С

+ при 40°С

мм2/с 13,66

88,74

12,47

+

ДСТУ ГОСТ 33+2003

2 Индекс вязкости 157 + ДСТУ ГОСТ 25371:2006

3
Температура вспышки 

в открытом тигле
°С 213 194* ГОСТ 4333+87

4 Щелочное число мгКОН/Іг 8,74 4,0 ISO 3771:2011

5 Кислотное число мгКОН/Іг + 3,68 ГОСТ 11362+76

6 Температура застывания °С Минус 43 +

7
Массовая часть активных

элементов
% ГОСТ 13538+68

+ кальций 0,279 0,240 ГОСТ 13538+68

+ цинк 0,113 0,090 ГОСТ 13538+68

+ железо +
0,0033

(3,3±0,3)·10+3

по методу Лурье Ю.Ю.

«Аналитическая химия

промышленных сточных

вод» Москва, Химия, 1984г
+ медь +

0,00071

(7,1±0,1)·10+4

*  Начиная с температуры 140°С и до температуры 190°С в масле образовывались пузырьки, наблюдалось   

образование легкого дыма.

•  вязкость;

•  щелочное число;

•  кислотное число;

•  содержание железа, меди и других металлов в отра+

ботанном масле;

•  температура вспышки.

По основным показателям можно оценить работос+

пособность и качество моторного масла. По падению

щелочного и росту кислотного числа, температуре

вспышки, изменению вязкости, содержанию в отрабо+

танном масле железа, меди и других металлов можно

оценить степень срабатываемости масла и косвенно

оценить состояние двигателя. Возможно также исполь+

зование других дополнительных методов анализа, но

за доступностью и информативностью именно эти ос+

новные показатели дают наиболее полную картину ка+

чества моторного масла. 

Комментарии 

к результатам испытаний
1. Скорость и эффективность подачи масла к узлам

двигателя зависит от вязкости моторного масла. Сни+

жение вязкости указывает на срабатываемость вязко+

стных присадок или на попадание в масло большого ко+

личества воды и топлива. Увеличение же вязкости про+

исходит при соединении между собой окисленных мо+

лекул под влиянием высокой температуры или при по+

вышенном образовании шлама (для дизельных двига+

телей + за счет образования сажи) под действием про+

рыва картерных газов с остатками топлива и воды.

Масло подлежит замене, если его вязкость снизилась

более чем на 25%, или возросла более чем на 35%, или

вышла за пределы заявленного класса вязкости. Для

масел классов вязкости по SAE от 0W+40 до 25W+40 вы+

сокотемпературная кинематическая вязкость при тем+

пературе 100°С должна находится в пределах 12,5 +

<16,3мм2/с (сСт) (см. классификацию SAE J300). 

По результатам испытаний кинематическая

вязкость свежего моторного масла � 13,66

мм2/с � находится в пределах допусков. 

Кинематическая вязкость отработанного мо�

торного масла � 12,47 мм2/с � незначительно

вышла за пределы заявленного класса, но

снизилась по сравнению с исходными данны�

ми всего лишь на 8,71% (менее 25%). Отрабо�

танное моторное масло еще может эффектив�

но работать в двигателе.

2. Индекс вязкости исходного масла + 157 + соответ+

ствует его классу. Для минеральных масел индекс вяз+

кости должен быть не ниже 110+120; для полусинтетиче+

ских масел + индекс вязкости должен быть не ниже 120+

150, для синтетических масел + индекс вязкости должен

быть не ниже 150. (См. Украинские и зарубежные стан+

дарты и рекомендации). 

Хороший индекс вязкости моторного масла

XENUM WRX 7.5W�40 указывает на стабильность

вязкости при колебаниях (изменениях) темпера�

туры и соответствует значению индекса вязкос�

ти для синтетических моторных масел. 

Испытуемое свежее масло также обладает

очень хорошей температурой застывания �

минус 43 °С.

3. Основными присадками в моторном масле являют+

ся моюще+диспергирующие, которые нейтрализуют и

удерживают во взвешенном состоянии различный

шлам и тем самым препятствуют закоксованности, смо+

ло+, саже+ и лакообразованию различных узлов двига+

теля. Количество моюще+диспергирующих присадок в

любом масле оценивается величиной щелочного числа.

Чем больше щелочное число, тем лучше двигатель за+

щищен от коррозии, тем большее количество загрязне+

ний может нейтрализовать и удерживать в взвешенном
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состоянии масло. Тем самым оно препятствует накоп+

лению в двигателе нагара, шлама, лаков и разных

осадков. Хотя нужно учитывать тот факт, что избыток

щелочности оказывает отрицательное влияние на про+

тивоизносные и противозадирные свойства масел; по+

этому существует оптимум щелочного числа: для бен+

зиновых масел значение щелочного числа не должно

превышать 10+11 мг КОН/г продукта.

На сегодняшний день реализуется тенденция к сниже+

нию щелочного числа в моторных маслах за счет более

высоких требований к качеству топлива и применения

беззольных присадок, не содержащих металлы. Масла с

пониженным содержанием серы, фосфора и сульфат+

ной зольности относятся к маслам Low SAPS. Для таких

масел щелочное число может находиться в пределах

4,5+7,5 мгКОН/г. 

При работе масла в двигателе щелочное число посто+

янно и неминуемо снижается. Такое снижение имеет

свою границу, при достижении которой считается, что

масло утратило свою работоспособность и отработало

свой лимит. Считается, что при снижении щелочного

числа приблизительно на 50% от исходного значения,

масло следует заменить. (Справочник «Моторные мас+

ла. Состав, свойства, классификация, применение»,

Санкт+Петербург, 2000 г.). 

При снижении щелочного числа за счет накопления в

моторном масле кислых продуктов окисления соответ+

ственно растет кислотное число. Увеличение значения

кислотного числа в сравнении с исходным (исходное

кислотное число моторных масел составляет примерно

2+3 мг КОН/г продукта) также указывает на уровень сра+

батываемости масла. При равенстве щелочного и кис+

лотного чисел моторное масло также считается срабо+

тавшимся и подлежит замене.

Щелочное число свежего моторного масла

составляет 8,74 мг КОН/г продукта. Щелочное

число отработанного моторного масла сущес�

твенно снизилось � на 54,23% по сравнению с

исходным значением. 

Значение кислотного приближается к ще�

лочному числу отработанного моторного мас�

ла, что указывает на большое количество кис�

лых продуктов, образовавшихся в процессе

работы двигателя. 

По этим двум параметрам масло нуждает�

ся в замене.

4. Оценить антиокислительные, противоизносные и

антифрикционные свойства моторного масла можно по

содержанию в нем кальция и цинка. Масло для легковых

автомобилей должно содержать цинка не менее 0,05+

0,07% (для масел Low SAPS содержание цинка не долж+

но превышать 0,09%), а суммарное количество кальция

не должно быть меньше 0,12%. Масла для дизельных

двигателей с высокими противоизносными, антиокисли+

тельными и моющими свойствами должны содержать

цинка не менее 0,10%, а суммарное количество кальция

должно быть не меньше 0,19+0,2%. 

Кроме того, содержание кальция и цинка в исходном

моторном масле должно соответствовать их содержа+

нию в отработанном. Т.к. независимо от условий эксплу+

атации содержание активных элементов практически не

изменяется (они постоянно присутствуют в масле даже

при смене химической формы). По разнице активных

элементов в исходном и отработанном маслах можно го+

ворить об идентичности масел, оценить доливы другим

маслом и использование посторонних продуктов. 

Содержание цинка и кальция в исходном и

отработанном маслах практически идентично,

что говорит о том, что отработанное моторное

масло соответствует исходному.

По содержанию кальция и цинка свежее и

отработанное масла соответствуют маслам с

высокими эксплуатационными свойствами.

Также по содержанию кальция и цинка ис�

пытуемое масло годится к использованию в

дизельных двигателях.

5. По содержанию алюминия (Al), кремния (Si), же+

леза (Fe), меди (Cu), хрома (Cr), свинца (Pb) и других

Инновационное эстеро�керамическое синтетичес�

кое моторное масло высшего стандарта качества,

разработанное для раллийных чемпионатов и тю�

нинга. Максимальная защита двигателя в экстре�

мальных режимах, увеличение мощности до 5%!

Рекомендовано для Subaru WRX, BMW M�серии,

Mitsubishi Lancer Evolution VIII. 

Применение: идеально для автоспорта и тюнин�

га: для современных, высокотехнологичных авто�

мобилей с бензиновыми и дизельными двигателя�

ми, для двигателей с аккумуляторной топливной

системой (common rail), с прямым впрыском, с тур�

бинами, катализаторами, для спортивных двигате�

лей формульных, раллийных чемпионатов, тюнин�

говых автомобилей.

Имеет специальный, тщательно подобранный

малозольный пакет присадок, что вместе с инно�

вационной базой дает возможность использова�

ния с удвоенным интервалом замены масла от

обычного сервисного.
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металлов можно оценить степень загрязнения масла

продуктами изнашивания и косвенно оценить состоя+

ние двигателя. 

С целью снижения стоимости испытаний в испытуе+

мом образце отработанного моторного масла опреде+

ляли только содержание железа и меди. По величине

содержания железа и меди в масле можно также оце+

нить необходимость замены моторного масла и его

противоизносные свойства. При выходе из строя дви+

гателя в масле резко возрастает содержание железа

(цилиндро+поршневая группа и коленвал) и меди

(вкладыши, подшипники), которые являются основны+

ми нагруженными элементами деталей двигателя.

При содержании в моторном масле железа более

0,010% (для дизельных двигателей) и 0,060% (для

бензиновых двигателей), а меди более 0,0050% мас+

ло необходимо менять (справочник «Автомобильные

масла» А.К. Караулов, Н.Н. Худолий Киев, 2000 г.; Уи+

льям Гергель / Компания «Лубризол» / Периодичность

замены дизельных масел). 

В отработанном моторном масле содержа�

ние железа и меди намного ниже нормы, что

указывает на хорошее состояние двигателя и

незначительный износ в процессе эксплуата�

ции на масле XENUM WRX 7.5W�40.

6. По значению температуры вспышки отработанно+

го моторного масла можно судить о наличии в отрабо+

танном масле топлива, антифриза и воды. Потрески+

вание при определении температуры вспышки указы+

вает на наличие воды, снижение температуры вспыш+

ки и кипение масла в процессе определения темпера+

туры вспышки указывает на наличие топлива и воды

в образце, образование пены и дыма при определе+

нии температуры вспышки указывает на попадание

антифриза. Наличие воды, антифриза и топлива в

масле не допускается.

При определении температуры вспышки от�

работанного моторного масла потрескивания,

вспенивания не наблюдалось. В диапазоне

температур 140�190ОС при определении тем�

пературы вспышки масло дымилось и наблю�

далось образование пузырьков. Это указыва�

ет на отсутствие в масляной системе двигате�

ля воды, но имеется незначительное количес�

тво топлива. Тем не менее, масло с таким зна�

чением температуры вспышки может и даль�

ше работать в двигателе. 

Резюме от науки
1. Исходное масло полностью соответствует заявлен+

ному качеству и имеет показатели, характерные для ма+

сел высоких эксплуатационных групп. 

2. Отработанное моторное масло по показателям

«щелочное число» и «кислотное число» после пробе+

га в 12 тыс.км нуждается в замене, а по показателю

«кинематическая вязкость при 100°С» еще может  экс+

плуатироваться.

3. Содержание железа и меди в отработанном мотор+

ном масле говорит о хорошем состоянии двигателя и не+

значительном его износе в процессе эксплуатации на

масле XENUM WRX 7.5W+40. 

4. Небольшое количество топлива в отработанном мо+

торном масле вероятнее всего связано с зимним пери+

одом эксплуатации и не носит катастрофического ха+

рактера. При магистральной езде такое количество топ+

лива испаряется и не влияет на работу двигателя.

Резюме от пользователя
Человеку свойственно ожидать чуда.  Так и я, от «ин+

новационного эстеро+керамического синтетического

моторного масла высшего стандарта качества» ожидал

как минимум «экономию топлива до 7%» и «удвоенный

интервал замены масла». 

Экономия топлива случилась + расход в 6,8 л на 100

км смог получить. И это + на автомобиле массой более

чем полторы тонны, с постоянным полным приводом, ко+

робкой «автомат» и на шинах 225 мм против заводских

215! Ранее «рекорд» расхода + 7,2 л/100 км. Налицо оче+

видное снижение трения в двигателе.

Что касается пограничных показателей щелочного и

кислотного числа, а также кинематической вязкости, то

удивительно, что всего лишь после 12 тысяч км пробега

они «на грани». Пришлось подключать специалистов и

разбираться в вопросе. 

Причину, связанную с двигателем, отмели сразу + он

в идеальном состоянии, это также подтверждают и ла+

бораторные анализы + в отработанном масле содер+

жится минимально возможное количества железа и

меди, что говорит о практическом отсутствии износа в

процессе эксплуатации. 

Остаются еще две возможные причины: масло эксплу+

атировалось на стыке сезонов + всю осень и половину зи+

мы, а также качество топлива. Если первое неизбежно и

в Европе, то второй фактор + некачественное топливо

даже на наших самых брендовых заправках + обойти

сложно. Мне, в частности, так называемое «улучшенное

качество» бензина не дает покоя никогда! Даже улуч+

шенный 95+й заставляет двигатель детонировать на ма+

лых оборотах на высокой передаче при нажатии на пе+

даль акселератора. Детонация еле слышна, но это слу+

чается часто! Как следствие, в этот момент топливо про+

сто «проливается» в картер двигателя, и находящаяся в

нем сера взаимодействует с водой, получаемой в ре+

зультате конденсирования при осенней и зимней повы+

шенной влажности воздуха. На выходе + серная кислота,

на которую интенсивно расходуются щелочные присадки

масла, после чего, естесственно, увеличивается кислот+

ное число. Кинематическая вязкость также катастрофи+

чески снижается из+за такого «конвейера» по производ+

ству вредящих маслу веществ и его разжижения. Этот

сценарий развития событий четко подтверждают лабо+

раторные испытания, которые показали наличие в отра+

ботанном масле незначительного количества топлива. 

В связи с такими выводами остается только уди+

виться еще раз + ведь масло смогло в таких откровен+

но негативных условиях эксплуатации отработать

свои задачи достойно.

В общем, мы рекомендуем это масло тем, кто реаль+

но любит и заботится о своем автомобиле, а не только

декларирует это. 

Продукты XENUM в Украине продаются сравнительно

недавно, но уже успели завоевать своих поклонников.

Их количество неуклонно растет, и их не пугает цена.

Наверняка знают толк…

Александр Кельм



Формуємо дилерську мережу в регіонах



Мост:
Prista Lithium EP2

Дифференциал:
Prista ЕР
Prista ЕР/LS

Трансмиссия
Механическая:
Prista EP
Prista GL4
Автоматическая:
Prista ATF
Prista ATF Dexron III

Колесные подшипники:
Prista Lithium EP2
Prista LiMo

Двигатель:
Prista SHPD
Prista SHPD VDS 3
Prista UHPD
Prista Ultra TD
Prista Turbo Diesel
Prista Super Diesel

Система охлаждения:
Prista Antifreeze LONG LIFE

Гидроусилитель руля:
Prista ATF
Prista ATF Dexron III

Тормозная система:
Prista DOT3 & DOT4

Колесо:
Prista Lithium EP2
Prista LiMo

ООО «Приста Ойл», г. Киев, ул. Набережно-Крещатицкая, 10-А 
тел./факс: (044) 594-08-92/93, email: info@pristaoil.com.ua, web: www.pristaoil.com



autoExpert №6’201327

Масла,
автохимия

М
оторные масла Idemitsu только

в этом году появились в Украи+

не + их начала поставлять ком+

пания «Инта», официальный дистрибь+

ютор этой продукции. Между тем,

в Японии и США + это бренд, который

знают уже давно. Еще бы, ведь компа+

ния имеет более чем вековую историю,

а среди ее постоянных партнеров + все

представители японского автопрома.

Компания Idemitsu была основана

в июне 1911 года японцем Сазо Иде+

митсу и начиналась с небольшого ма+

газина по продаже моторных масел

и бензинового топлива. За более чем

столетний срок магазин превратился

в транснациональную корпорацию, ко+

торая занимается практически всем,

что можно делать с нефтью: от разра+

ботки нефтяных ресурсов и поставок

сырой нефти до производства и про+

дажи нефтепродуктов, нефтехимичес+

кой продукции и исследований в обла+

сти альтернатив ископаемому топливу.

Компании принадлежит огромная сеть

из более чем 500 автозаправок в Япо+

нии, а для транспортировки нефти ис+

пользуется собственный танкерный

флот из 12 кораблей.

Очень интересно, что компания

Idemitsu, несмотря на свою не самую

экологичную отрасль, в хорошем

смысле слова «помешана» на эколо+

гии. Моторные масла разрабатывают+

ся так, чтобы максимально снизить ко+

личество вредных выбросов двигате+

ля. А нефтеперерабатывающий завод

в Японии не только построен в соот+

ветствии со всеми требованиями к со+

хранению окружающей среды, но и ок+

ружен «зеленым поясом» специально

высаженных для этой цели растений.

Хотя такая политика удивляет только

тех, кто не знаком с философией са+

мого Сазо Идемитсу.

«Людям очень важна гармония � ла�

дить с окружающими, помогать дру�

гим и получать помощь. С этим связа�

но выражение gojo gojo, что означает

«уступать, находить компромисс и по�

могать друг другу». Когда вы уступае�

те и помогаете людям, они делают то

же для вас. Gojo gojo � это особая доб�

родетель Японии», + писал он.

Компания Idemitsu до сих пор живет

в соответствии с философией своего

основателя. Даже в условиях совре+

менной рыночной экономики, когда

сложно оставаться гуманистом в пого+

не за прибылью, сотрудники помнят,

что только философия их основателя

помогла компании пережить разруху

после второй мировой войны, в которой

Япония потерпела сокрушительное по+

ражение. Но даже тогда не был уволен

ни один сотрудник, хотя для этого ком+

пании и пришлось заниматься далеки+

ми от нефтепереработками сферами.

Но вернемся к моторным маслам,

благодаря которым компания Idemitsu

и стала известна миру и огромному ко+

личеству автовладельцев. Маслами

Idemitsu сегодня на конвейере заправ+

ляются практически все японские авто+

мобили: Toyota, Subaru, Honda, Nissan,

Mazda, Mitsubishi, Daihatsu, Isuzu,

Hitachi, Komatsu, Hino и др. Доля компа+

нии на рынке «первой заливки», по раз+

ным данным, оценивается от 25 до 30%.

Два основных нефтеперерабатываю+

щих завода компании располагаются

в Японии и Сингапуре. Там же разлива+

ются масла под брендами Idemitsu

Zepro и Idemitsu Extreme. Также несколь+

ко заводов по производству масел есть

в США, где они обслуживают исключи+

тельно автосборочные конвейеры япон+

ских автопроизводителей и розничных

покупателей+американцев.

До недавнего времени масла

Idemitsu Zepro были представлены ис+

ключительно на внутреннем японском

рынке. Эти масла, которые всегда от+

личались полным соответствием стро+

гим требованиям японского законода+

тельства, а также не менее требова+

тельным стандартам автопроизводи+

телей, всегда были представлены

только в премиум+сегменте рынка.

В этом году с маслами Idemitsu смог+

ли познакомиться и украинские авто+

владельцы. Выход на наш рынок стал

логичным шагом в покорении постсо+

ветских просторов. Несколько лет на+

зад продукты Idemitsu появились

в России, где достаточно быстро заво+

евали популярность, особенно среди

владельцев японских автомобилей.

И вот теперь качество масел Idemitsu

можно оценить и в Украине.

Более подробно о продуктах

Idemitsu читайте в наших следующих

материалах…

Официальный дистрибьютор

японских моторных масел Idemitsu

в Украине – компания «ИНТА»

тел.: (048) 237+61+33, (050) 336+59+52 

www.idemitsu.com.ua

Бывает так, что компания, широко известная в мире, прак+

тически не знакома отечественному потребителю, по+

скольку не представлена в Украине. Самый простой при+

мер + Kentucky Fried Chicken (KFC). Сеть ресторанов фаст+

фудов, главный соперник McDonalds в мире, открыла свой

первый ресторан в Киеве в 2013 году, только сейчас «от+

крыв себя» украинцам. Другой яркий пример, уже из рын+

ка запчастей + японские моторные масла Idemitsu.

Японские масла с именем и философией
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В
украинском автопарке достаточно большое рас+

пространение получили автомобили с передней

многорычажной алюминиевой подвеской типа на

«сдвоенных рычагах в разной плоскости». Такая подвес+

ка применяется в автомобилях концерна VW, собранных

на платформе Passat B5: VW Passat, Audi A4, A6, A8,

Skoda Superb, Seat Exeo. Казалось бы + автомобили до+

статочно типичные для автосервиса и особых проблем

вызывать не должны, а нюансы, возникающие поначалу,

за продолжительное время эксплуатации уже должны

быть сняты. Но… как оказалось, подобная подвеска до

сих пор нередко вызывает вопросы у представителей ав+

тосервиса, потому что какие+то технологические принци+

пы, закладываемые разработчиком деталей в первич+

ную комплектацию автомобиля, могут остаться незаме+

ченными. А из этого следует то, что автомобильному

комфорту, управляемости и даже безопасности всегда

будет чего+то не хватать. Именно поэтому концерн ZF,

имея статус разработчика и постоянного поставщика на

конвейер деталей подобной четырехрычажной незави+

симой подвески группе VAG, проводит обучающие техни+

Особенности многорычажной подвески 
Кривая схождения

Управление каждым из колёс передней подвески на

трапециевидных рычагах на модели Skoda Superb

первого поколения осуществляется с помощью ру�

левой тяги и четырёх рычагов подвески, независи�

мых друг от друга.



ческие семинары, посвященные этой теме. Информа+

цию, которую подают немецкие сервисные инженеры,

найти в открытых источниках крайне тяжело, и тем более

мало она используется автомеханиками.

С чего все началось
В соответствии с текущей тенденцией развития авто+

мобилестроения, производители должны реагировать

на постоянно повышающиеся требования к ходовым ка+

чествам. Если еще недавно многорычажная алюминие+

вая подвеска была прерогативой дорогих автомобилей,

то сегодня все чаще она используется в автомобилях

малого класса. Поэтому для того, чтобы иметь возмож+

ность обслуживать современные автомобили, необходи+

мо обязательно следить за обновлением технических

сведений о заложенных разработчиком ноу+хау при про+

ектировании новых автомобилей.

В каждом бытовом приборе лежит инструкция по экс+

плуатации, которая требует обязательного ознакомле+

ния перед использованием техники. Автомобильные си+

стемы усложняются день ото дня, и сам автомобиль ста+

новится симбиозом взаимодействия многочисленных

сложнейших механизмов, устройство и все малейшие

нюансы работы которых механик обязан знать доско+

нально, прежде чем что+либо чинить. Ремонт и регули+

ровка подвески + это вмешательство в ее настройки

и целостность, поэтому человек, изменяющий настрой+

ки механизмов, обязательно должен знать, как правиль+

но они функционируют. 

На практике часто происходит наоборот + отечествен+

ный механик, прослеживая свое родство с величайшим

изобретателем и мастером Кулибиным, берется ремон+

тировать все. Технические сведения, которые должны

предварительно объяснить основополагающие принци+

пы действия механизмов, их функций, правила установ+

ки, регулировок нередко могут быть проигнорированы.

Кроме лени и самоуверенности этому, конечно же, есть

еще одно объяснение + отсутствие доступной информа+

ции из первых рук. Для этого ряд компаний+производи+

телей старается проводить бесплатные обучающие се+

минары по самым актуальным техническим вопросам

на территории нашей страны. ZF Services приятно удив+

ляет новизной подаваемой информации из первых рук +

по самым глубоким темам семинары проводят сервис+

ные инженеры из Германии.

Тенденции развития современных автомобильных

механизмов неумолимы и противоречивы. Достижение

все больших показателей безопасности, комфорта

и динамики нередко прямо противопоставлены получе+

нию низкой себестоимости деталей и уменьшению их

размеров. Решения ходовой части, которые применя+

ются сегодня + это попытки уравновесить противореча+

щие требования: с одной стороны + снижение массы,

с другой + надежность подвески и точность рулевого уп+

равления. Поэтому изделия из стали все больше заме+

няются сплавами из алюминия. Электроника на борту

автомобиля применяется повсеместно + в работе ходо+

вой части используются различные электронные систе+

мы ABS, EDL, ESP, EBD, TCS. Они обеспечивают пере+

распределения движущей и тормозной силы между ко+

лесами, нужного поведения в поворотах и т.п. + чего бы+

ло невозможно добиться до появления электроники.

Все эти нововведения в давно существующие каноны

устройства подвески отражаются на подходах диагнос+

тики, регулировок, обслуживания новых систем. 

Регулировки на конкретном примере
Как пример для рассмотрения нюансов в работе

с четырехрычажной алюминиевой подвеской будем

приводить параметры для Skoda Superb. Для любозна+

тельных: впервые подобную конструкцию предложила

компания Audi для модели A4. Техническое задание

разработать детали такой подвески было передано

нескольким крупным производителям деталей для

разработки комплектующих в серийное производство.

Технологии
ремонта

Схождение в минус

(разгон)

Схождение в плюс 

(тормоз)

Проявление «предварительного схождения»

Корректно установленное п+схождение

НЕКОРРЕКТНО УСТАНОВЛЕННОЕ П+схождение

Рис.1 Рис.2

Рис.4

Схождение уменьшается

Автомобиль

стабилизируется

Схождение увеличивается

Тормозной эффект

усиливается

Предварительное схождение – изменяемое его  значе�

ние при разгоне и торможении автомобиля.  При пра�

вильной его установке – автомобиль ведет себя кор�

ректно (рис. 1, 2), при отсутствии регулировки возможна

нестабильность при разгоне (рис. 3), и увод в сторону

(рис. 4), даже не смотря на полную исправность ТС.
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Сравнительно малое расстояние от верхней точки коле�

са до плоскости руления (короткий рычаг для возмуща�

ющих сил, образующихся от неровностей, кривых и т.д.)

обеспечивает непревзойденную плавность хода � уси�

лия от торможения, неровностей, поворотов практичес�

ки не слышны на руле. 

Рис.3



Концерн ZF стала одним из двух производителей, по+

ставляющих детали подвески на конвейеры автомоби+

лей с подобной компоновкой. Такой тип подвески мо+

жет показаться несколько сложноватым, но он обеспе+

чивает заметное улучшение ходовых качеств и управ+

ляемости благодаря раздельной плоскости рычагов

подвески. В целом автомобили, имеющие подвеску та+

кого типа, отличаются комфортабельностью, плавнос+

тью хода, сбалансированностью характеристик, про+

гнозируемым и уверенным поведением на дороге.

В первой разработке такой модели подвески были

выявлены определенные недоработки в конструкции.

Модернизацию и улучшение эксплуатационных харак+

теристик данной подвески после начала ее серийных

поставок отделение Audi, отвечавшее за разработку

этой подвески в концерне VAG, доверило

ZF Lemfoerder. Но и сегодня, после устранения всех

несоответствий, автовладельцы и специалисты авто+

сервиса могут жаловаться на невозможность точной

регулировки параметров развала+схождения, при ко+

торых автомобиль становился бы безупречным по по+

казателям. При всех выставленных рекомендованных

заводом+изготовителем показателях регулировок мо+

жет наблюдаться нестабильная управляемость авто+

мобиля. В чем же может таиться причина? Наверняка

самое первое, о чем говорят механики + это несовер+

шенство конструкции или не бросающееся в глаза

послеаварийное состояние авто. 

На самом же деле ответ кроется в ином + в подобном

типе подвески необходимым параметром является за+

мер и регулировка так называемой «кривой схожде+

ния». Этот показатель мало знаком специалистам сер+

виса, и его значения далеко не всегда отображаются

в программном обеспечении оборудования для регули+

ровки «развала+схождения». Есть отличие одного и того

же оборудования в официальном и независимом серви+

се. Дилерский сервис имеет полную версию програм+

много обеспечения, именуемую пакетом «Профессио+

нал». В нем реализована функция регулировки «кривой

схождения». Независимый сервис получает в базе толь+

ко пакет «Стандарт», где отсутствуют показатели таких

регулировок. Поэтому к ним прибегают крайне редко.

За последнее время пакет «Профессионал» не прода+

вался в независимый автосервис. Соответственно о по+

нятии «кривая схождения» специалисты знают мало,

и регулировки делаются крайне редко.

Для клиента СТО подобная несостоятельность масте+

ра в регулировках нередко заканчивается посещением

авторизованной сервисной станции, на которой уста+

навливается точный диагноз и производятся нужные

процедуры. Поэтому автовладелец после этого вполне

вероятно склоняется в пользу дилерской станции и де+

лает вывод, что оригинальный сервис на порядок выше

независимого. Такими вот механизмами дилерский сер+

вис и привлекает к себе клиентуру на заведомо завы+

шенные цены, но утверждая свое отличие качеством

запчастей и обслуживанием.
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Болты

В конструкции передней подвески с

трапециевидными рычагами развал

колёс не регулируется независимо,

как на оси с подвеской на стойках

МакФерсон. Компенсация развала

осуществляется сдвигая подрамник

влево или вправо, чтобы он был оди�

наковым с обеих сторон. Для этого

нужно ослабить восемь болтов, с по�

мощью которых он крепится к кузову.

Изменение константы схождения "S"

выполняется путём перемещения на�

конечника рулевой тяги в вертикаль�

ном направлении к поворотному ку�

лаку колеса на поднятой подвеске.

Подвеска устанавливается на подъ�

ёмнике в точках отмеченных на ри�

сунке � это болтовые соединения, ко�

торыми подрамник крепится к кузо�

ву. Высота подъёма составляет 60�

70 мм от основного положения.

Схождение передней подвески на

трапециевидных рычагах Skoda

Superb первого поколения  регулиру�

ется поворотом рулевых тяг с помо�

щью шестигранника после ослабле�

ния контргаек.

Шестигранник

Контргайка

Конструкция с высокорасположенной рейкой с коротки�

ми  рулевыми тягами обеспечивает изменения установ�

ки схождения колес при разгоне и торможении. 



autoExpert №6’201331

Технологии
ремонта

Никто не оспаривает высокое качество авторизован+

ного сервиса, но, допустим, именитые производители,

выпускающие детали в aftermarket, предлагают запчас+

ти оригинального качества. К примеру + все запчасти

производства Lemfoerder. И оборудование, применяе+

мое на независимом сервисе, также может совершенно

не отличаться. По этому поводу в Европе приняли т.н.

регламент GVO, позволяющий обслуживать гарантий+

ные автомобили на независимом сервисе запчастями

качества, аналогичного оригинальному. При этом все

технологические решения, которые раньше могли дер+

жаться в тайне, должны предоставляться специалистам

независимых сервисов. Это отличная возможность для

них привлечения новых платежеспособных клиентов,

которые с удовольствием предпочтут любой хороший

независимый сервис «оригинальному». Но в Украине,

как показывает практика, в частности, описанная ситу+

ация с регулировкой кривой+схождения + отечествен+

ный независимый сервис очень легко прощается со

своими существующими и потенциальными клиентами.

Кривая схождения
Кривая схождения + это разность значений схождения

колеса, возникающих вследствие процесса разгона

и торможения. Подобное явление возможно на мостах

с четырехрычажной подвеской, потому что рулевой ме+

ханизм у таких автомобилей расположен выше обычно+

го и имеет короткие рулевые тяги. 

Зачем так сложно? 
Каждое колесо передней подвески на трапециевид+

ных рычагах семейства VW B5 управляется рулевой тя+

гой и четырьмя рычагами подвески, независимыми друг

от друга. Такое решение подвески минимизирует влия+

ние силового привода на рулевое управление, и этим

достигается непревзойденный комфорт и повышается

безопасность вождения. 

Разработчиками конструкционно предусмотрено, что

на автомобиле с отрегулированными значениями «кри+

вой схождения» при ускорении и разгрузке передней

подвески увеличивается переднее схождение, и благо+

даря этому автомобиль остается устойчивым и легко

управляемым. Точно так же и при торможении колесо

прогибает подвеску, колеса «расклинивает» + т.е. уве+

личивается отрицательное схождение колес, и это уси+

ливает эффект торможения. У автомобиля с неотрегу+

лированными значениями «кривой схождения» услож+

няется управляемость, и поэтому его уводит в сторону

и при разгоне, и при торможении, даже при исправной

тормозной системе. 

Регулировка «кривой схождения» требуется при лю+

бом вмешательстве в работу подвески и при характер+

ных проявлениях: после ДТП, при замене деталей ходо+

вой и подвески, при жалобах на нестабильную управля+

емость и торможение и даже в случаях ослабевания за+

тяжки рычагов и рулевых тяг.

Перейдем непосредственно к диаграмме значений

схождения, которая образует кривую в подвеске на

платформе VW B5. После регулировок развала и схож+

дения на завершающей стадии необходимо отрегулиро+

вать показатели кривой схождения. Для этого необходи+

мо вывесить передний мост. В идеале для этого исполь+

зуется специально предназначенная траверса со штиф+

тами, разработанная специалистами VW. Стоимость

этого приспособления составляет около тысячи услов+

ных единиц, что ставит вопрос о целесообразности ее

применения. Но все же существуют способы обойтись

без подобного приспособления и достигнуть необходи+

мых показателей изменяемого схождения. 

Регулировка значений схождения на четырехры+

чажной независимой подвеске выставляется на руле+

вой тяге, а более точное схождение, именуемое «кри+

вой схождения», устанавливается позицией паза на

наконечнике рулевой тяги. Болт крепления можно за+

фиксировать выше, ниже или посередине паза. Ка+

кая из позиций правильная? Ответ на этот вопрос по+

является только в процессе замеров геометрии.

При неправильно выставленной позиции на наконеч+

нике тяги автомобиль теряет свою стабильность, то

есть этот показатель очень серьезно влияет на гео+

метрию автомобиля. Для автомобилей с подвеской

такого класса подруливание на скорости свыше

60 км/ч + просто кощунство! 

Измерения схождения делаются только в двух точ+

ках + когда автомобиль стоит на колесах, что симулиру+

ет торможение, и когда передняя часть автомобиля

приподнята, что симулирует разгон. Значения величин

вывешивания автомобиля разнятся в зависимости от

Регулировка кривой схождения: Гайка A ослабляется,

регулировочный болт B неполностью выкручивается. На�

конечник рулевой тяги полностью прижимается к болту

B, длина которого укорачивается по отношению к подве�

ске колеса в целом. Постепенно затягивая регулировоч�

ный болт его положение можно регулировать, чтобы пос�

ле опускания подвески схождение соответствовало нуж�

ной величине. После затяжки гайки A, а также болта В

подвеска вернётся в первоначальное положение, в кото�

ром схождение проверяется еще раз.

Регулировка кривой схож�

дения осуществляется пе�

рестановкой положения

паза на наконечнике.

Изменяемые значения

схождения в разных поло�

жениях подвески образовы�

вают кривую на диаграмме.
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автомобиля. Точную величину позволяет задать тра+

верса. В случае с Skoda Superb этот показатель равня+

ется 70 мм. Если функция «кривой схождения» не пред+

установленна на оборудовании, и соответственно нет

точных значений регулировок, необходимо произво+

дить регулировку по приблизительным значениям. За+

меры и регулировки без применения траверсы делают+

ся с приблизительным значением вывешивания колеса

на 60+70 мм. Это хоть и не обеспечит идеально точные

показатели, но в любом случае будет лучше, чем не де+

лать регулировки вообще. 

Разница схождения в двух точках составляет не+

сколько минут, то есть является очень тонкой величи+

ной, которую нелегко поймать экспериментально. По+

этому без полной версии ПО на оборудовании регули+

ровки приходится делать несколько раз. Данные о точ+

ных необходимых значениях для разных автомобилей

доступны в поставляемом программном обеспечении

и на онлайн+портале для СТО+партнеров Original Sachs

Service и Boge Service. Значения для Skoda Superb

должны составлять 9 минут с допуском +/+ 2 минуты.

Если в результате выходит дельта, соответствующая 20

минутам + этот показатель неправильный. Чтобы отре+

гулировать значения, нужно открутить болт, фиксирую+

щий наконечник, переместить его и снова зафиксиро+

вать. Не имеет значения, делается это на вывешенных

колесах или на стоящем автомобиле. Большое значе+

ние имеет то, что при вывешивании колеса ни в коем

случае не должны оторваться от земли!

Вместо эпилога
Правильная регулировка «кривой схождения» сильно

влияет на ресурс алюминиевых деталей подвески.

О важности такой регулировки может свидетельство+

вать тот факт, что даже оригинальные запчасти, уста+

новленные на замену, в среднем выдерживают в отече+

ственных условия около 80 тыс. км пробега. Хотя запча+

сти, которые были установлены на автомобиль с кон+

вейера, и который обслуживался на дилерском сервисе,

выхаживают значительно больше.

К теме об алюминиевой подвеске: производители

автомобилей и разработчики деталей не рекоменду+

ют в алюминиевых деталях подвески замену шаровых

шарниров. Несмотря на то, что подобное практикова+

лось в деталях, изготовленных из стали, и было на+

много более дешевым, в алюминиевой подвеске это

не предусмотрено. Замена шаровых шарниров путем

перепрессовки может привести к появлению микро+

трещин и деформации, что отразится на безопаснос+

ти автомобиля.

На семинарах, проводимых компанией ZF Services,

рассматривается применение всевозможного специн+

струмента, который облегчает работу механика и дела+

ет ее более быстрой и точной. Демонстрируется приме+

нение приспособления для точной установки угла схож+

дения, для проблемных закипевших болтов ходовой ча+

сти, для работы с двухмассовыми маховиками. Всего

не изложить в рамках одной статьи. Как говорится +

лучше один раз увидеть, чем сто раз услышать. А что

может быть понятней для автомеханика, чем попробо+

вать самому! Это может сделать каждый желающий

в рамках практической части семинаров от ZF, прово+

дящихся на территории СТО.

Максим Белановский
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Официальный дистрибьютор ведущих корейских производителей автозапчастей

АВТОЗАПЧАСТИ 
ДЛЯ КОРЕЙСКИХ АВТОМОБИЛЕЙ

Профессионализм в бизнесе автомобильных запчастей 

Резино-металлические 
детали подвески

Детали подвескиТормозные колодкиАмортизаторы Фильтры, детали двигателя, 
подвески и тормозной системы

Элементы сцепления, ролики, 
в/в провода, тормозные диски, помпы

Ремни

Эксклюзивный дистрибьютор HAN в Украине

Специалист в запасных частях
ДЛЯ КОРЕЙСКИХ АВТОМОБИЛЕЙ

ООО “КИК АВТО”, тел.: (044) 200-40-97, info@kikauto.com.ua, www.kikauto.com.ua



В
сем известно, что неработающее оборудование + это

убытки станции техобслуживания. Но если в городе

у владельца автомобиля есть возможность обратить+

ся на другую СТО, то в наших «придорожных» условиях он

становится заложником ситуации. В результате страдают

все: и СТО, и клиент. А еще + репутация фирмы. Вот и при+

ходится делать все возможное для предотвращения полом+

ки оборудования и его простоя.

Еще на начальном этапе работы, выбирая стенды, подъ+

емники и другую оснастку, мы учитывали их ремонтопри+

годность, а главное + наличие предложения по обслужива+

нию и ремонту у нас в Украине. Причем не только в гаран+

тийный период, а на протяжении всего срока эксплуатации.

Откровенно говоря, жизнь сама подсказала выход из си+

туации. С самого начала мы сами закупали продукцию ком+

пании Beissbarth. А с 2002 года работаем с компаниией «Га+

рант+Автотехник+2» которая занималась продажей, обслу+

живанием и ремонтом оборудования немецкого производи+

теля Beissbarth. Таким образом, наше сотрудничество полу+

чило новый виток, дополнившись сервисным обслуживани+

ем и ремонтом этого оборудования. 

Со временем к стендам Beissbarth присоединилась и про+

дукция Nussbaum, OMA, Bosch, в основном купленная у на+

ших партнеров «Гарант+Автотехник+2». И теперь почти все

оборудование обслуживается и ремонтируется этой компа+

нией. А это ни много ни мало грузовой шиномонтажный

и балансировочные стенды, два легковых шиномонтажных,

один полуавтоматический, один автоматический, подъемни+

ки, заправка кондиционеров Bosch, обновление программы

диагностического прибора KTS и другое.

Нельзя сказать, что все это часто выходит из строя.

Но когда случается поломка, с ремонтом вопросов не

возникает. Я набираю телефон компании, рассказываю

о возникшей проблеме, тут же приезжают специалисты

и привозят с собой все необходимые детали. Более того,

учитывая, что им приходится ездить по всей Украине,

проезжая мимо, во Львов, Ровно или Житомир, они заез+

жают или связываются со мной по телефону, интересуют+

ся, нет ли проблем. И, если возникают какие+то вопросы,

мы их тут же решаем. Теперь мы стараемся не дожидать+

ся, когда что+то выйдет из строя, а предпочитаем прово+

дить плановое обслуживание.

Я сказал почти все оборудование, ибо так получилось,

что стенд для регулировки развала+схождения у нас ла+

зерного типа. Сейчас уже заканчиваем подготовку пло+

щадки к установке четырехстоечного подъемника. Вот

на нем и собираемся поместить компьютерный стенд для

регулировки углов установки колес. Оборудование уже

заказали, все там же + у «Гарант+Автотехник+2».

Учитывая нашу специфику  работы с водителями, проез+

жающими мимо, стараемся держать марку. Ведь это не по+

стоянный клиент, который поймет наши трудности и подо+

ждет. Проезжающему мимо клиенту нет дела до наших

проблем, ему нужно отремонтировать автомобиль «прямо

сейчас», быстро и качественно. Вот и приходится своевре+

менно обращать внимание на работу оборудования, забла+

говременно менять износившуюся деталь, ведь потом ре+

монт обойдется дороже, так как износ одной детали приве+

дет к износу другой, сопрягаемой с ней. А простой скажет+

ся на финансовых показателях. Сегодня самостоятельно,

без «Гарант+Автотехник+2», вряд ли мы смогли бы обеспе+

чить бесперебойную работу оборудования.

Подготовил Анатолий Гребенюк

ООО «Гарант.Автотехник.2»

г. Киев, пр+т Освободителей, 13

тел.: (044) 543+86+65, тел.: (044) 223+57+60, (067) 983+98+18

«В обслуживании и ремонте оборудования 
неразумно полагаться лишь на собственные силы»

Сергей Ковальчук, владелец автосервисного комплекса «32 км» (Житомирское шоссе):

Приобрести оборудование для СТО сегодня не

проблема + достаточно определиться с желаемы+

ми характеристиками и соотношением цена/каче+

ство. Но приобрести + это, как говорится, полдела.

Важны ведь еще ремонтопригодность, наличие

запасных частей и расходных материалов к кон+

кретной модели, а также специалисты, способные

квалифицированно выполнить обслуживание

и ремонт этого оборудования. Можно подготовить

собственного механика и выписать деталь «из+за

моря», а можно просто обратиться в фирму, кото+

рая не только продаст, установит и наладит стен+

ды, подъемники и пр., но и обеспечит обслужива+

ние на весь период эксплуатации. К одной из та+

ких компаний относится «Гарант+Автотехник+2».

Опытом сотрудничества с ней делится владелец

автосервисного комплекса «32 км» (Житомир+

ское шоссе) Сергей Ковальчук.
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Н
и для кого не секрет, что ка+

чество ремонта автомоби+

лей зависит не только от

квалификации персонала, но в

значительной степени и от приме+

няемого оборудования. Если «бе+

зымянному» СТО достаточно

уровня, определенного его руко+

водством, то мы представляем

всемирно известный бренд, и на+

ша обязанность обеспечить каче+

ство, отвечающее европейским

Генеральный директор «Арма Моторс» Анатолий Корж:

«Сервисное обслуживание � главный критерий
в выборе поставщика оборудования»

«Сердце» компании «Арма Моторс» � комплекс Renault.

Справа расположен автосалон, слева � въезды в сер�

висную зону, на мойку, тестовую линию и подземный

паркинг на 200 автомобилей, здесь же расположены

склад и кузовной цех.

Механический цех сервисного обслуживания имеет специ�

альные подъемники для коммерческих фургонов весом до 5

тонн с длинной колесной базой. Для таких автомобилей

предусмотрен и стенд регулировки развала�схождения –

слева виден данный пост с четырехстоечным подъемником.

Киевский комплекс Renault

компании «Арма Моторс»

позиционируется как «са+

мый большой в Европе

концептуальный дилерский

центр» и построен «исклю+

чительно по европейским

стандартам бренда». Он

предлагает полный спектр

услуг + от продажи авто до

гарантийного и послега+

рантийного обслуживания.

Центр имеет мощную сер+

висную зону на 17 подъем+

ников и рассчитан на всю

гамму автомобилей брен+

да. О том, как выбиралось,

монтировалось и обслужи+

вается оборудование, рас+

сказывает генеральный ди+

ректор «Арма Моторс»

Анатолий Корж:
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стандартам. Более того, как офи+

циальный дилер Renault мы обя+

заны использовать исключитель+

но те приборы и оборудование,

которое рекомендовано француз+

ским автопроизводителем.

Это сыграло главную роль при

выборе оборудования. Учитывал+

ся еще один фактор + качество

и оперативность послепродажно+

го обслуживания. Несмотря на то,

что наш дилерский центр сущест+

вует около полутора лет, в авто+

сервисе мы работаем с 1993 года.

За это время сложились хорошие

партнерские отношения с компа+

нией «Планета оборудования».

В частности, все эти годы мы ис+

пользовали подъемники и стенды

ATT+NUSSBAUM, поставляемые

и обслуживаемые этой компани+

ей. Качество сервиса, как и само+

го оборудования, у нас не вызы+

вало нареканий. Поэтому в выбо+

ре поставщика у нас сомнений не

было: ассортимент соответство+

вал нашим требованиям, да

и в качестве сервисного обслужи+

вания мы не сомневались.

Они предложили нам подъемни+

ки, шиномонтажные и балансиро+

вочные стенды, диагностическую

линию и стенд регулировки разва+

ла+схождения ATT+NUSSBAUM,

остальное оборудование других

производителей, включая стенд

по очистке форсунок, произведен+

ный в Украине, и компрессоры бе+

лорусского производства. Конеч+

но, некоторые приборы и инстру+

мент покупались у других постав+

щиков. К примеру, инструмент +

у дилера King Tony. А учитывая,

что мы еще являемся авторизо+

ванным сервисом Volvo, использу+

ем также оснастку и приспособле+

ния этого автопроизводителя.

Но основными позициями обеспе+

чила «Планета оборудования».

Еще до закладки фундамента,

специалисты этой компании выдали

строителям технические условия

и рекомендации, и вместе с нами

постоянно контролировали их вы+

полнение. А по окончанию строи+

тельства спроектировали и смонти+

ровали пневматическую систему,

установили подъемники, шиномон+

тажные и балансировочные стенды,

вентиляционные системы и другое.

Нужно сказать, что наша зона

обслуживания автомобилей функ+

ционирует круглосуточно и вы+

полняет очень большие объемы

работ. Естественно, приходится

постоянно следить за исправнос+

тью оборудования и своевремен+

но производить регламентные ра+

боты. Множество элементов сер+

висного обслуживания покрыва+

ется собственными силами за

счет специально обученных сле+

сарей. Но более сложные, требу+

ющие применение специальных

приборов и определенных навы+

ков работы, выполняют специали+

сты «Планеты оборудования».

К примеру, если наши слесари са+

мостоятельно производят смазку

подъемника и обслуживают его

согласно регламенту работ, то

стендом регулировки развала+

схождения занимаются только

специалисты «Планеты оборудо+

вания». Где+то один раз в квартал

они приезжают, чтобы проверить

сам стенд, при необходимости от+

калибровать датчики или отниве+

лировать подъемник.

Они также занимаются обслужи+

ванием компрессоров + расход

воздуха очень большой, поэтому

нагрузка на них, можно сказать,

предельная. Из+за интенсивной

загрузки оборудования ежемесяч+

ный приезд на сервис специалис+

та по обслуживанию является не+

обходимостью.

Известно, любая техника требует

своевременного ухода, не обходит+

ся без сбоев и поломок. Но главный

вопрос не в проблемах, а в путях

и оперативности их решения, кото+

рые обеспечиваются специалиста+

ми сервисной службы «Планеты

оборудования» на высоком профес+

сиональном уровне.

Подготовил

Анатолий Гребенюк

«Планета Оборудования»

Киев, ул. Красноткацкая, 59+А 

тел.: (044) 583 06+46, (067) 233+46+59

www.oborudovanie.in.ua

Зона ТО и ремонта оснащена подъемниками ATT � NUSS�

BAUM. Кроме Renault и Volvo, на которых специализирует�

ся сервисный центр, здесь ремонтируют автомобили прак�

тически всех автопроизводителей.

Полноприводной динамометрический стенд V�tech востребо�

ван не менее чем подъемники. Сюда ежедневно приезжают

клиенты для проверки мощностных характеристик двигателя,

синхронизации момента турбин и пр. Особой популярностью

стенд пользуется у профессионалов и любителей автоспорта.
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В
ысокое качество инструмента,

его эффективность в исполь+

зовании, пожизненная гаран+

тия, обширная дилерская сеть

и удобная ценовая политика позво+

ляют нашей компании обеспечивать

потребности мастеров ведущих сер+

висных центров, таких как Audi,

Volkswagen, Honda, Toyota. Инжене+

ры TOPTUL постоянно модернизиру+

ют методы испытаний и процедуры

проверки качества, основанные на

отзывах от конечных потребителей.

Ассортимент инструмента постоян+

но растет, так же как и развивается

современный автосервис. Поэтому

появляются новые конфигурации тор+

цевых головок и бит, специнструмент.

Рассмотрим более подробно

спектр инструментальных профилей.

Системы сборного монтажного ин+

струмента классифицируются по

размеру квадратного присоедини+

тельного рабочего профиля. Наибо+

лее распространенными и разрабо+

танными являются системы на при+

соединительный квадрат 1/4", 3/8",

1/2",3/4" и 1". В редких случаях ис+

пользуется присоединительный ква+

драт 1/8", который предназначен для

точной механики.

Все составные элементы сборного

слесарно+монтажного инструмента

можно разбить на три группы:

• насадки (торцевые и отверточ+

ные головки);

• приводы для приложения мускуль+

ной силы (ручной инструмент);

• переходники.

Если внутренний присоединитель+

ный профиль всегда имеет прямоу+

гольную форму, то внешнему присо+

единительному профилю некоторых

удлинителей придается выпуклая

(оливкообразная) форма, что позво+

ляет при работе в труднодоступных

местах отклонять удлинитель от про+

дольной оси насадки. Максималь+

ный угол отклонения составляет

около 10° в любую сторону.

Основная разновидность рабочих

насадок, называемая в обиходе

просто «головками». Они подразде+

ляются по форме рабочего профи+

ля, по длине (на стандартные и уд+

линенные) и по назначению (на го+

ловки общего назначения и специ+

альные). Торцевые головки обеспе+

чивают наилучшие условия для при+

ложения рабочего усилия по срав+

нению с остальными видами ин+

струмента, при работе с внешними

рабочими профилями.

6.гранный рабочий профиль

Является наилучшим с точки зре+

ния приложения максимальных ра+

бочих нагрузок к стандартному шес+

тиграннику. Это особенно важно при

относительно малом размере шести+

гранника (до 15 + 19 мм). Единствен+

ный минус 6+гранного профиля +

большой угол (60°), между последо+

вательными положениями головки

при позиционировании ее на крепе+

же, хотя при использовании привода

с храповым механизмом (трещотка)

он сводится до минимума.

12.гранный рабочий профиль

Удобнее 6+гранного, так как дает

большую свободу для позициониро+

вания головки на крепеже (угол меж+

ду соседними положениями головки

составляет 30°). В то же время для не+

го характерен меньший размер пятен

контакта рабочих поверхностей го+

ловки и крепежа, и он может дефор+

мировать («скруглять») грани крепе+

жа при высоких нагрузках. При раз+

мерах рабочего профиля более 20 мм

это практически не проявляется.

Полные размерные ряды в основ+

ных системах инструмента (1/4",

3/8", 1/2", 3/4", 1").

Торцевые головки

с профилем «TORX»

Предназначены для работы с ра+

бочим профилем «внешний TORX».

Этот профиль применяется только

в болтах. Существуют также торце+

вые головки

с рабочими

профилями

« Д в о й н о й

к в а д р а т » ,

« S p l i n e » ,

«Tr i +W ing»

и «пятигран+

ник».

Компания «Гранд Инструмент» + официальный эксклюзивный

дилер всемирно известной компании Rotary Machinery Group,

которая изготавливает профессиональный ручной инструмент

торговой марки TOPTUL. Она основана в 1994 году и за 19 лет

уверенно заняла одно из лидирующих мест на мировом рынке

профессионального инструмента. TOPTUL + это инструмент,

превзошедший все мировые стандарты качества на 60 + 250%.

Инструмент
на все случаи жизни
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Головки увеличенной высоты

(удлиненные)

Позволяют работать с крепежом

на относительно высоких шпильках

или с резьбовыми деталями удли+

ненной формы. Набор удлиненных

головок желательно использовать

в комбинации с набором головок

стандартной длины.

Торцевые головки для свечей

зажигания двигателей

внутреннего сгорания

Отличаются от обычных удлинен+

ных головок более тонкими стенка+

ми, а также наличием магнита или

резиновой вставки для фиксации

свечи в головке. На рисунке такая

головка показана в разрезе. При за+

ворачивании свечи зажигания, ее

отклонение от продольной оси го+

ловки, облегчает правильную уста+

новку на заходные витки резьбы. Ре+

зиновая вставка предотвращает

удары изолятора о внутреннюю по+

верхность головки, ограничивая

угол наклона свечи.

Метрические размеры (мм): 14,

16, 21.

Присоединительный квадрат: 3/8", 1/2".

Торцевые головки с вырезом

Часто используемые по причине

распространения в современных ав+

томобильных двигателях различных

датчиков, инжекторов и других дета+

лей, для которых характерна слож+

ная форма, а работа стандартными

или удлиненными головками невоз+

можна. Причиной этому могут быть

и присоединенные к датчикам про+

вода, и трубопроводы, и т.п.

В ассортименте компании «Гранд

Инструмент» представлены торцевые

головки как поштучно, так и в набо+

рах. Наборы инструмента могут быть

комбинированными и однотипными.

Однотипные наборы могут содер+

жать или только ключи, или только

торцевые головки, либо же биты+

вставки. Отличаются они по количе+

ству единиц в наборе и по конфигу+

рации содержимого. 

Комбинированные наборы могут

включать в себя и разнообразные

торцевые головки, биты и ключи.

Большой популярностью пользу+

ются инструментальные тележки.

В продаже они имеются разных цве+

тов, комплектаций и есть модели,

оснащенные системой защиты от

опрокидывания (одна полка откры+

та + остальные заблокированы).

Приобретая продукцию TOPTUL

вы можете на практике убедиться

в том, что известно всему миру.

Телефоны горячей линии 

компании «Гранд Инструмент»:

0.800.508.044, 050.808.00.66

Харьков, пр+т Победы, 46

тел.: (057) 337+13+35

(067) 888+00+44

(066) 888+00+44

Киев, пр. Краснозвездный, 196+Б

тел.: (044)233+04+83

(050)133+98+14

(067)236+31+41

Киев, ул. Луговая, 9

тел.: (044) 362+09+47

(096) 881+81+88

(067) 449+47+78

Донецк, ул. Куйбышева, 109

тел.: (062) 203+85+17

(050) 147+71+15

Львов, ул. Зеленая, 256+А 

(Авторынок 

«Зеленый Круг»)

тел.: (067) 315+91+17

(096) 609+95+05

(096) 667+13+13
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+ Вопрос перехода на более деше+

вое топливо встал после резкого

подорожания природного газа. По+

этому, не колеблясь, в 2009 году мы

установили котлы Clean Burn CB+

500+CTB, работающие на отрабо+

танном масле. Вначале один, а че+

рез пару месяцев еще один. Пер+

вый год эксплуатации показал, что,

несмотря на немалый автопарк гру+

зовых автомобилей, отработки ока+

залось недостаточно. Нужно ска+

зать, что котлы эти используются

для отопления трех 3+этажных зда+

ний вместе со столовой, общей пло+

щадью около 5000 кв.м. По этой

причине мы решили установить

еще два котла, работающих на дро+

вах или на угле. Но от «бесплатно+

го» отопления отказываться не со+

бираемся, и теперь имеем возмож+

ность использовать любой вид топ+

лива, а при необходимости + вклю+

чить все котлы одновременно. 

Техника заслуживает к себе вни+

мания, ведь она помогает нам жить.

Еще в процессе монтажа оборудо+

вания специалисты «СВ Далс» обу+

чили нашего работника, который

в последующем и занимался обслу+

живанием этих котлов. Собственно,

ничего сложного в этом нет: от+

крыть топку, вычистить ее, затем

промыть и продуть фильтры и все

собрать. Единственное + для того,

чтобы прокачать воздух из маслоп+

ровода, необходимо два человека.

Один должен быть у котла, второй +

работать с фильтрами и обратным

клапаном. Ибо с воздухом маслоп+

ровод работать не будет. Во время

отопительного сезона такое обслу+

живание проводится примерно раз

в месяц. А если возникают какие+то

вопросы помимо этого, инженера

«СВ Далс» тут же дают консульта+

ции по телефону. 

Это то, что касается так называе+

мого «повседневного» обслужива+

ния. Но есть регламентные работы,

которые самостоятельно нам не

провести. К примеру, горелка +

в ней множество деталей, специ+

альные настройки, трогать ее в на+

ших условиях нет резона. Да и срок

службы до профилактики у нее две

тысячи часов. Можно отправить ее

в сервис, но так получилось, что

специалисты «СВ Далс» в позапро+

шлом году во время регламентных

работ почистили горелку в одном

котле, так как подошел срок,

а в прошлом году пришла пора го+

релки второго котла. Несмотря на

то, что обслуживание агрегатов за+

планировано через 800+1000 часов

работы, специалисты сервисной

службы приезжают к концу каждо+

го лета, по мере поступления за+

явок из одного региона. Они произ+

водят полную профилактику с раз+

боркой котлов, их чисткой, промыв+

кой, заменой деталей, наладкой

и испытаниями. Благодаря этому

серьезных вопросов с работой обо+

рудования не возникало, если не

считать замену по гарантии элек+

тромотора вентилятора.

Несмотря на то, что котлы Clean

Burn очень эффективны + быстро

«нагоняют» температуру, и просты

в обслуживании, с некоторыми ка+

зусами все же пришлось столкнуть+

ся. Как известно, эти котлы требуют

сжатого воздуха. Можно подклю+

читься к магистрали, но если ее

нет, то приходится ставить ком+

прессор. Мы решили сэкономить

и купили вместо большого малень+

кий, этакий чисто «гаражного» ти+

па. Через полтора месяца об этом

пожалели + у него не хватило мощ+

ности, а потому вышел из строя.

Немало хлопот доставляет и сама

отработка. Ее нужно тщательно

фильтровать еще до перекачки

в емкость котла и следить за тем,

чтобы в нее не попала вода. Был

случай + котлы перестали работать,

а когда разобрались + в отработке

оказалась вода. Да и нефильтро+

ванное масло быстро забивает

фильтры, оно перестает поступать

в котел, но автоматику не прове+

дешь. Она тут же его отключает,

и даже если удается запустить сно+

ва, через полчаса будет тот же ре+

зультат. Выход один + чистить филь+

тры котла. Как известно, бутерброд

падает маслом вниз, а техника вы+

ходит из строя в самый неподходя+

щий момент, поэтому лучше ее об+

служивать заблаговременно и за+

ливать подготовленную отработку.

На первый взгляд, все это может

показаться громоздким, но если

учесть, что отработанное масло до+

стается бесплатно, станет понятно +

обслуживание котлов Clean Burn

компенсируется сполна. 

Подготовил

Анатолий Гребенюк

«Своевременное обслуживание котлов
Clean Burn компенсируется сполна»

Владимир Молин, главный механик компании «Транспеле», г. Луганск:

Доступность отработанного масла сделала котлы Clean

Burn, поставляемые компанией «СВ Далс», популярными

у работников автосервиса, и теперь многие из них не зна+

ют лучшей альтернативы этому виду топлива. Вопрос лишь

в его количестве. О своем опыте эксплуатации отопитель+

ного оборудования Clean Burn рассказывает главный меха+

ник ООО «Компания «Транспеле» Владимир Молин.

Представитель Clean Burn в Украине ЧП «СВ Далс» г. Черновцы, ул. Русская, 86/3

тел./факс: (0372) 52+75+96, моб.: (050) 434+37+75, e+mail: cleanburn@ukr.net, www.cleanburn.com.ua



Официальный дистрибьютор в Украине продукции
Serwo Аutomotive – ООО «Карсистем Украина»

03187, г. Киев, ул. Академика Заболотного, 3-А, тел./факс: (044) 526-48-44, 526-48-45
e-mail: carsystem@kw.com.ua, www.carsystem.kiev.ua

Защитные материалы для автомобилей

Дилер по Западной Украине - АвтоМаркет, г. Луцк, тел: (0332) 75-60-03, е-mail: AutoMarket-lutsk@ukr.net



KIAPARTS
Запчастини опт і роздріб

(067) 531�25�25, (067) 793�00�00, (095) 735�00�21 
www.kiaparts.com.ua (on�line наявність на складі)

Материалы Sikkens предназначены для СТО, которые уделяют 
большое внимание скорости и качеству ремонтов. 
Наиболее прогрессивные разработки в первую очередь реали
зуются в этой системе. 
Использование материалов Sikkens позволяет участвовать в 
программе «5и летняя гарантия» от  AkzoNobel.
Оптимальный технологический процесс, постоянные програм
мы обучения персонала, технические возможности материа
лов, все это поможет максимально повысить прибыльность 
кузовного участка, использующего Sikkens.

Материалы Dynacoat получили широкое распространение благо
даря отличной цене.
Все продукты имеют не только высокое качество, но и удобную 
расфасовку. Наличие готовых цветов на распространенные в 
регионе модели автомобилей так же способствует повышению 
интереса к продуктам Dynacoat в розничной торговле.
Система подбора цвета, позволяя приготовить цвет практически 
на любой автомобиль, отлично зарекомендовала себя в работе 
на СТО.
«Антикризисное» решение для кузовных участков и торговых точек.

При неизменно высоком качестве, присущем только сис
темам топуровня, материалы Lesonal предлагаются по 
стоимости, сопоставимой с материалами среднего цено
вого диапазона.
С помощью материалов Lesonal  возможно решать 
любые задачи, возникающие при ремонтной покраске.
Система позволяет сделать ремонт быстро, качественно 
и недорого.
Lesonal  с успехом применяется как на авторизованных, так 
и на независимых станциях технического обслуживания.

08112, Украина, г. Киев, КиевоСвятошинский район, с. Мила, ул. Комарова, корп. 23Б
Тел.: (067) 4643036, (044) 3901106, 3901107, факс (044) 3901108,  www.farby.net.ua

ООО «Фарбы»  лакокрасочные материалы для покраски автомобиля. Материалы 3M

От хорошей цены  

до самых высоких технологий
покраски автомобилей

58004, м. Чернівці, вул. Маршала Рибалко, 3В
ПП Панівський
Тел.: (0372) 520634, (050) 5137196

69000, м. Запоріжжя, вул. Глісерна, 8
ТОВ «Десна плюс»
Тел.: (061) 2895574, (067) 5622127

58004, м. Чернівці, вул. Маршала Рибалко, 3В
ПП Панівський
Тел.: (0372) 520634, (050) 5137196

69000, м. Запоріжжя, вул. Глісерна, 8
ТОВ «Десна плюс»
Тел.: (061) 2895574, (067) 5622127

Лакофарбові матеріали та засоби 
для кузовного ремонту автомобіля
Лакофарбові матеріали та засоби 
для кузовного ремонту автомобіля



www.mobihel-helios.si
www.mobihel.ua

Дилерская сеть и доставка по всей Украине
Телефон горячей линии: +38 (095) 239-40-04

ЭКСКЛЮЗИВНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ  
ДЛЯ КУЗОВНЫХ ЦЕНТРОВ

ЦЕНА/КАЧЕСТВО, ПРОВЕРЕННЫЕ ВРЕМЕНЕМ



ТОВ «РиалСервіс»
18000, м. Черкаси, вул. Одесская 50, оф. 301

(067) 9801970
(0472) 384202
(067) 4706222

email: realservice@ukr.net
www.realservice.ck.ua

0БЛАДНАННЯ 
для СТО 
та АВТОСЕРВІСУ
ПІдІймаЧІ вІд 
виробника
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Оборудование
для СТО

Балансировочные
стенды

Шиномонтажные
стенды

BERUF�AUTO

Рихтовочные стенды

Покрасочные
камеры
и посты

подготовки

YOKI
FUTURA

Подъемники Лаборатория по
подбору

автоэмалей
Sikkens и Lesonal

Обогреватели
воздуха

С е р в и с н а я  с л у ж б а  –  т е л . :  0 5 0  3 1 3  3 6  1 7

Оборудование 

производства Китая

Диагностическое
оборудование

Стенды для
регулировки

геометрии углов
установки колес

au
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 ©

тел./факс: (044) 390.11.06, тел.: (066) 767.24.27

(050) 313.38.15, (067) 111.11.67, (067) 501.11.55

e.mail: diachuka@ukr.net 

www.beruf.auto.com.ua, www.beruf.auto.prom.ua

по самым 
низким ценам!!!

Компаня «Гарант Автотехник+2» пред+

лагает современные автоматизирован+

ные стенды для обслуживания автомо+

бильных кондиционеров. ACS 611 + одно

из лучших решений дляо бслуживания

систем кондиционирования в легковых

и грузовых автомобилях. 

Полностью автоматизированный

стенд от Bosch предназначен для обслу+

живания систем кондиционирования с

использованием  хладагента типа R+

134a и минимальной необходимостью

ручного управления. Стенд автоматиче+

ски контролирует каждую фазу обслу+

живания, откачивание масла и хлада+

гента, их очистку и заправку системы

без необходимости участия оператора.

Встроенные весы позволяют точно конт+

ролировать количество хладагента и

масла. В ручном режиме механик может

также контролировать работу каждого

шага индивидуально. Мощный двухсту+

пенчатый насос ACS 611 обеспечивает

быструю и эффективную откачку.

Стенд имеет базу данных, содержа+

щую информацию о необходимых коли+

чествах масла и хладагента для систем

кондиционирования воздуха множества

автомобилей. ACS 611 оснащен встро+

енным принтером для печати отчетов. 

В качестве альтернативы для авто+

сервисов с невысоким уровнем загруз+

ки Bosch предлагает ACS 511 с менее

мощным компрессором и встроенным

баллоном меньшего объема, но также

отвечающий самым высоким требова+

ниям к профессиональному обслужи+

ванию систем кондиционирования.

Стенды ACS 611 и ACS 511 имеют

следующие функции:

• ручное или автоматическое уп+

равление;

• автоматическое управление откачи+

ванием и переработкой хладогента;

• автоматический или пошаговый

режимы;

• многофазная очистка;

• программируемая фаза вакууми+

рования;

• проверка герметичности системы

под давлением;

• автоматическое откачивание мас+

ла и заправка;

• автоматический впрыск УФ+кра+

сителя;

• автоматическое удаление некон+

денсируемых газов;

• программируемое обслуживание;

• встроенная программа промывки;

• многоязычное ПО;

• перенос данных с помощью

SmartKey.

Стоимость ACS 611 + 240 000 грн.,

ACS 511 + 135 000 грн.

ООО «Гарант.Автотехник.2»

г. Киев, пр+т Освободителей, 13 

тел.: (044) 543+86+65, 233+57+60

(067) 983+98+18

www.garauto.com.ua

Новые стенды Bosch ACS 611 и ACS 511 
для заправки кондиционеров



Автокомпоненты

– Господин Невзат, расскажи.

те, пожалуйста, о производ.

стве фильтров Wunder –

сколько лет существует ком.

пания «Бильяп Отомотив»?

– Наша компания была организо+

вана в 2000 году в Стамбуле. Как

это часто бывает, начинали с мало+

го. В первый год мы выпускали

фильтры только на Volkswagen

и Opel, но с каждым годом ассорти+

мент расширялся продукцией для

одного автомобильного бренда.

В 2005 году мы выпускали фильтры

на пять марок автомобилей – доба+

вились Peugeot, BMW и Mercedes.

А после 2005 года список стал по+

полняться и японскими брендами.

Естественно, поначалу нас мало

кто знал даже на турецком рынке,

но после 2006 года бренд стал узна+

ваемым. Для расширения ассорти+

мента нам приходилось наряду с соб+

ственной продукцией продавать под

нашей маркой фильтры других про+

изводителей. Однако в 2008 году по+

ставщики фильтров подняли цены,

и мы были вынуждены расширить

собственное производство.

Как говорят, «нет худа без добра».

Именно этот год стал для нас пере+

ломным. Резко увеличив производ+

ство, мы расширили ассортимент,

с которым уже можно было выхо+

дить на мировой рынок. Кроме того

что мы улучшили политику реализа+

Главное � доверие
наших клиентов

Беседа с производителями – это всегда приятно, потому что

человек, который не просто продает хороший продукт, а

еще и производит его, всегда особо гордится своим дети+

щем. В разговоре ты невольно проходишь его путь станов+

ления, ошибок и открытий. Особенно, если производство

начиналось с нуля и прошло тернистый путь, прежде чем

продукт завоевал свое место на рынке. Такова история ту+

рецких фильтров Wunder, которые в Украине официально

представляет компания «Росэкспорт М». А рассказал нам о

них лично Невзат Бильгин, директор «Бильяп Отомотив».

autoExpert №6’201340
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Автокомпоненты

ции фильтров на территории Турции,

компания начала участвовать в меж+

дународных выставках автозапчас+

тей. На сегодняшний день у нас име+

ется 27 дилеров только в Турции.

А еще – в Болгарии, Греции, Бело+

руссии, России, Украине, Азербай+

джане и некоторых странах Африки.

С самого начала мы поставили се+

бе цель выпускать продукцию высше+

го качества по доступной цене. Ведь

для того чтобы поддерживать конку+

рентоспособность на рынке, нахо+

диться на определенном уровне, не+

обходимо следить за качеством и по+

стоянно работать над его повышени+

ем. А еще – постоянно изучать рынок

и следить за изменениями. В этом не+

оценимую помощь оказывают наши

дилеры, с которыми мы постоянно

поддерживаем тесный контакт. Их

мнения и предложения используются

для дальнейшего развития компании.

– Почему вы решили организо.

вать производство именно

фильтров?

– Это очень длинная история... Все

дело случая, посоветовали знако+

мые, друзья... До этого у меня был

производственный опыт, но в совер+

шенно другой сфере – в текстиль+

ном производстве. Однако в тот мо+

мент в текстиле был как бы пере+

ломный период. Наступило перепро+

изводство, и многие стали обращать

внимание на другие, более прибыль+

ные области.

– В чем особенность ваших

фильтров?

– Главные параметры фильтра –

степень очистки и пропускная спо+

собность, без разницы – воздуха

или масла. Если пропускная способ+

ность, к примеру, воздушного филь+

тра в среднем находится где+то на

уровне 650 литров воздуха на кв.

метр в минуту, то у фильтров

Wunder этот показатель доходит до

800 литров. Причем, не имеет значе+

ния, масляный, топливный, воздуш+

ный или салонный фильтр, главная

составляющая фильтрующего эле+

мента – бумага. А пропускная спо+

собность достигается благодаря оп+

ределенной пористости бумаги, ко+

торая обеспечивает не только про+

хождение определенного количест+

ва воздуха за определенный период

времени, но и демонстрирует высо+

кую фильтрующую функцию.

Некоторые производители меняют

цвет бумаги, позиционируя это как

повышение качества. Они делают ее

то темно+желтой, то светло+желтой,

заявляя, что добавляют специаль+

ные вещества, улучшающие пара+

метры. Однако с качеством это ни+

коим образом не связано. Качество

бумаги зависит от количества пор на

квадратный миллиметр. Именно от

них зависит пропускная и фильтрую+

щая способности. Также одной из

важных черт, определяющих качест+

во фильтра, является устойчивость

бумаги к высокой температуре.

Поэтому мы придирчиво относим+

ся к ее качеству, и используем сы+

рье только высшего качества. Ко+

нечно, высокое качество бумаги

имеет и высокую стоимость. Но мы

не обращаем внимания на цену, по+

тому что стремимся сделать продук+

цию, соответствующую мировым

стандартам. Иногда приходится про+

изводить фильтры с нулевой рента+

бельностью лишь для того, чтобы

расширить круг покупателей, повы+

сить популярность и узнаваемость

наших фильтров на рынке. 

– Проводите ли вы входной

контроль бумаги и как контро.

лируете качество готовой

продукции?

– Мы получаем бумагу из Герма+

нии и полностью доверяем произво+

дителю, у которого есть свой конт+

роль, поэтому в качестве сомневать+

ся не приходится.

Что же касается фильтров,

об этом стоит рассказать подроб+

нее. В Турции имеются организации,

проверяющие качество выпускае+

мой продукции. Такая проверка про+

водится каждые три месяца, после

чего выдается сертификат качества.

Чтобы его получить, необходимо со+

ответствовать турецким стандартам

производства, качества сырья и вы+

пускаемой продукции.

Наша компания начала проходить

сертификацию полтора года назад.

Это означает, что качество сырья

и наших фильтров соответствует

высшему стандарту качества Тур+

ции. Но самое главное, этот доку+

мент дает право продавать продук+

цию за пределы нашей страны, в ос+

новном в Европу. Производимая на+

ми продукция соответствует качест+

ву TSE 932  ISO 5011  ISO 9001.

Следует отметить, что в Турции до+

вольно много производителей филь+

тров – порядка 20+30 фирм. Но сер+

тификат имеют три+четыре компа+

нии, к числу принадлежим и мы.

– Полный ли у вас ассорти.

мент и сколько, по вашему

мнению, позиций нужно для

полного ассортимента?

– На данный момент у нас произ+

водится около 1100 позиций, но это

далеко не полный ассортимент...

Полный ассортимент… эта цифра

бесконечна! Это как бездонный ко+

лодец – сколько ни сделай, будет

мало, ведь автомобили постоянно

обновляются, разрабатываются но+

вые двигатели и т.д. 

– Возьмем, к примеру, дилеров

Украины – сколько им нужно

позиций, чтобы «закрыть» ас.

сортимент?

– Это десять+пятнадцать процен+

тов от того, что имеется у нас.



autoExpert №6’201342

Автокомпоненты

В данный момент, на наш взгляд,

не достает 100+200 «ходовых»

фильтров. Но, естественно, в каж+

дой стране свои потребности, в за+

висимости от страны меняется

и вид мотора. Ведь на определен+

ном рынке определенные виды ав+

томобилей. Парк автомобилей

в Турции существенно отличается

от парка украинского.

– У Вас есть 1100 фильтров, не

хватает 200, нет ли резона за.

казать их у других производи.

телей и паковать под своим

брендом, чтобы предоставить

дилерам полный ассортимент?

– Если сделать так, как вы говори+

те, мы не сможем конкурировать на

рынке. Сегодня это вопрос времени.

Главной целью сейчас для нас явля+

ется расширение производственных

площадей и увеличение выпуска

продукции. Мы рассчитываем через

год+полтора решить эту проблему.

– Производите ли вы фильт.

ры, которые поставляются на

автосборочные заводы?

– После получения сертификата

качества мы получили и право по+

ставлять продукцию автопроизводи+

телям. Сегодня ею пользуются ту+

рецкие конвейеры Nissan, Kia,

Honda, Hyundai, Opel, Ford. Постав+

ляем также на кипрский сборочный

завод Volkswagen.

– Выпускаете ли вы фильтры

под марками автомобилей,

так называемый, «оригиналь.

ный фильтр»?

– В данный момент это является

нашей целью, и мы работаем над

ней. Другие компании из «четвер+

ки», имеющие сертификаты качест+

ва, работают на рынке уже 40+

50 лет, но, несмотря на это, фильтры

под оригинальным брендом они на+

чали выпускать сравнительно не+

давно. Возраст нашей компании –

всего 13 лет. И за такой короткий

срок, я считаю, мы много достигли.

– Учитывая, что в этой «чет.

верке» ваша компания очень

молодая – откуда взялись си.

лы для такого прорыва?

– Те фирмы, которые достигли

вершины популярности, уже имеют

определенный уровень конкурен+

тоспособности, ассортимента, реа+

лизации. Им не приходится что+то

искать, что+то выдумывать. У нас

же коллектив молодой, мы посто+

янно в поиске нового, следим за

рынком Турции и других стран. Как

только выходит новая модель авто+

мобиля, мы для нее запускаем про+

изводство фильтров.

– То есть, единственная при.

чина успеха – рано вставать

и поздно ложиться? Нет ли

других факторов: финансо.

вых вливаний, инвестиций

и прочего?

– Совершенно верно! Кто рано

встает – тот больше зарабатывает!

Есть такая поговорка и у нас. Есте+

ственно, это – одна из главных при+

чин. Поддержки со стороны мы не

имеем, все в наших руках, соб+

ственных силах, собственных фи+

нансах. Как я уже говорил, все раз+

вивалось постепенно. 

Если говорить о поддержке, то

главной поддержкой для нас явля+

ется доверие наших клиентов.

В самом начале было нелегко.

В 2002 году я даже собирался ос+

тавить затею с фильтрами, ибо ры+

нок в Турции был очень сложен.

Трудно было найти хорошего ком+

паньона или клиента, которому

можно было бы поставлять товар.

Недоверие друг к другу стояло на

пути развития. Тогда меня поддер+

жал товарищ, занимающийся зап+

частями, и я понял: если придешь

к людям с доверием, то заслужишь

и их доверие. Это и сыграло роль

в нашем дальнейшем развитии.

Беседовал Александр Кельм





Качество первичной комплектации 
для вторичного рынка автозапчастей

Сцепления и элементы трансмиссии LuK 
Компоненты ременного привода и детали двигателя INA
Ступичные подшипники и ступичные модули FAG

TOV “Schaeffler Ukraine”
Zhylyanska 75
01032 Kyiv (Ukraine)
tel.: + 380 44 5201380
fax: + 380 44 5201381
www.schaeffler-aftermarket.com



Schaeffler automotive aftermarket рас+

ширяет ассортимент продукции, пред+

оставив новое ремонтное решение ко+

лесного подшипника для легких ком+

мерческих автомобилей. Созданное

специально для Mercedes+Benz Sprinter,

Vito, Viano и для VW Crafter ремонтное

решение на 60% уменьшает время, за+

трачиваемое на снятие и установку ко+

лесного подшипникового узла. Автома+

стерские при этом получают реальную

выгоду, т.к. новое решение подразуме+

вает замену только ступичного подшип+

ника и не затрагивает компоненты, свя+

занные с поворотным кулаком.

Когда СТО экономит столько времени,

это положительно влияет на удовлетво+

ренность клиентов. По словам Марио Ри+

кьюза, старшего менеджера департа+

мента развития отдела легковых автомо+

билей в Schaeffler Automotive Aftermarket,

«Решения, которые сокращают время

простоя транспортного средства в слу+

чае ремонта, играют важную роль в при+

обретении новых и сохранении текущих

клиентов. Это актуально для транспорт+

ных компаний и логистических компаний

т.к. длительный ремонт + это большие за+

держки и потеря прибыли».

Основным элементом нового решения

для автомастерских является подшип+

ник ступицы колеса поколения 2.1.,

включающий в себя двухрядный ради+

ально+упорный шарикоподшипник. Каче+

ство узлов, производимых специалиста+

ми FAG, соответствует качеству завод+

ской сборки. Компактный подшипнико+

вый узел имеет определенный и заранее

отрегулированный зазор, плюс смазоч+

ный материал и сальник на весь срок

службы. Также интегрирован датчик

ABS и инновационное стопорное кольцо

со стороны ступицы колеса.

ООО «Шеффлер Украина»

г. Киев, ул. Жилянская, 75, 5 этаж

www.schaeffler+aftermarket.com
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Ремонтные решения FAG. Cтупичные подшипники для передней
оси Mercedes�Benz Sprinter, Vito, Viano и Volkswagen Crafter

Из+за особенностей конструкции и способа установки на автомобиль

этот подшипниковый узел не может быть демонтирован и переустановлен

с использованием стандартного инструмента.

Schaeffler Automotive Aftermarket предлагает специальный инструмент

для монтажа/демонтажа этого подшипника. С его помощью механик мо+

жет запрессовывать узел, прилагая усилие только на внешнее кольцо, та+

ким образом, безопасно запирая стопорное кольцо. Артикульный номер

специнструмента для заказа 400 6199 10.

В процессе монтажа/демонтажа могут потребоваться большие усилия для запрессовки. Мы рекомен+

дуем использовать гидравлический насос с интегрированным манометром. Этот насос не входит

в комплект специнструмента, но может быть заказан у других поставщиков, таких как компания

KLANN. При наличии гидронасоса в Вашей мастерской Вы можете использовать его. В случае необхо+

димости KLANN также предлагает широкий ассортимент адаптеров и переходников.

Для профессиональной установки нового решения FAG

доступна детальная инструкция по установке в печатной

и электронной форме, а также видеоинструкции «FAG:

Решение для авто+

сервисов легкого

коммерческого

транспорта» в фор+

мате DVD. Все ма+

териалы доступны

на сайте портала

для СТО repXpert

(www.repxpert.com)

Ремонтное решение от производителя

• Автомобиль приезжает в мастерскую

• Демонтаж колес, тормозных колодок, тор+

мозного суппорта и тормозного диска.

• Демонтаж всех компонентов, связанных

с поворотным кулаком.

• Демонтаж поворотного кулака.

• Монтаж поворотного кулака.

• Монтаж всех компонентов, связанных с по+

воротным кулаком.

• Монтаж колес, тормозных колодок, тормоз+

ного суппорта и тормозного диска.

• Проверка углов установки колес.

• Регулировка углов установки колес.

• Пробная поездка.

Ремонтное решение 

для ступичного

подшипника FAG

• Автомобиль приезжает

в мастерскую.

• Демонтаж колес, тормозных

колодок, тормозного суп+

порта и тормозного диска.

• Замена ступичного подшип+

ника с применением спе+

цинструмента.

• Монтаж колес, тормозных

колодок, тормозного суп+

порта и тормозного диска.

• Пробная поездка.
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Автокомпоненты

. Александр, какая ситуация

сложилась в секторе подшип.

ников сегодня в Украине?

+ Сегодня подшипники вошли в по+

вседневность и стали повсеместно

применяемой деталью, при этом на

самом деле они являются высокотех+

нологичным и ответственным меха+

низмом. От надежности и рабочих

свойств подшипника зависят очень

многие параметры: рабочие свой+

ства, плавность хода, долговечность,

безопасность и т.д. Перечислять мож+

но очень долго. Поэтому представите+

ли автосервиса не хотят рисковать ни

своей репутацией, ни безопасностью

клиента, и в подавляющем большин+

стве склоняются в сторону качествен+

ных производителей подшипников.

Естественно, что существуют и недо+

рогие аналоги, но рынок формируют

несколько производителей, среди ко+

торых одно из лидирующих мест за+

нимает компания  NTN+SNR.

. Как позиционируется бренд

NTN.SNR на рынке? 

+ На украинском рынке так уж сло+

жилось, что есть определенные брен+

ды подшипников, которые зареко+

мендовали себя исторически. Пер+

вые лет десять запчасти в своем

большинстве попадали в Украину из

Польши и Германии, поэтому и сер+

висмены, и потребители воспитаны

на тех торговых марках, которые при+

сущи европейскому ассортименту. 

Мы попытались отойти от сложив+

шихся традиций и вывели на рынок

поставщика оригинальных подшип+

ников на мировые автомобильные

конвейеры, тем самым расширив

свое предложение по подшипникам.

Торговая марка NTN+SNR представ+

лены в компании «Владислав»

с 2009 г. Первым был представлен

SNR с европейской гаммой продук+

ции. Как и любому новому продукту,

подшипнику NTN+SNR понадобилось

время, чтобы заявить о себе в усло+

виях существующей конкуренции.

Допустим, в восприятии продук+

ции SNR на отечественном рынке

присутствовал и психологический

фактор + запчасти французского

происхождения ошибочно иногда

могут восприниматься с определен+

ной долей скепсиса. Если говорить

о топ+марках в сфере подшипников,

то украинская ментальность воспри+

нимает за эталон немецкое качест+

во, а к остальному сначала присмат+

ривается. Мало кто знает, что SNR

поставляет на конвейер Mercedes+

Benz в процентном выражении по

модельно (A + 100% задних ступич+

ных подшипников; B, E, SL, SLK +

100% задних фланцевых ступичных

подшипников; C, S + 40+70% задних

ступичных подшипников).

На сегодняшний день NTN+SNR +

один из столпов, на котором держит+

ся рынок подшипников в Украине.

. С чем Вы связываете такую по.

пулярность продукции NTN.SNR?

+ Я считаю, что спрос на продукт

возник благодаря грамотно выстро+

енной рыночной политике NTN+

SNR. Компания делает ставку на ас+

Гарантированное качество оригинала

Продукция компании NTN+

SNR сегодня известна и за+

рекомендована во всем ми+

ре, но в Украине все же нуж+

дается в особом представле+

нии. Подшипники NTN+SNR

продаются довольно хорошо,

есть определенная неосве+

домленность о том, что пред+

ставляет собой сама торго+

вая марка, и о ее традициях.

Тем более, что несмотря на

объединение французской

SNR и японской NTN, под+

шипники до сих пор продают+

ся каждый под своим брен+

дом. О том, что собой пред+

ставляет сегмент подшипни+

ков в Украине, беседуем

с Александром Войтовичем,

продукт+менеджером компа+

нии «Владислав».
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сортимент продукции, который на се+

годняшний день уникален, и на очень

высокое качество продукции. Этого

не могут не заметить представители

сервиса, для которых эти критерии

крайне важны. Кроме того, NTN+SNR

вошел в украинский рынок подшип+

ников и роликов ГРМ в очень удачное

время + в среде aftermarket назрело

разочарование существующим пред+

ложением качества и ассортимента

от конкурентов. Одним словом япо+

но+французская компания NTN+SNR

в короткие сроки заняла свою до+

стойную нишу в Украине.

. Если я правильно понима.

нию, то продукция NTN.SNR

до сих пор поставляется под

разными брендами. В чем их

отличие? 

+ Да, действительно, несмотря на

объединение компаний, каждая из

них производит продукцию под соб+

ственным именем. Бренд SNR + ев+

ропейский и нацелен на удовлетво+

рение спроса в Старом Свете,

а NTN + исконно японская компания+

производитель, поэтому имеет в ас+

сортименте максимальное количест+

во позиций на автомобили азиатско+

го производства. 

. В эпоху глобализации произ.

водственных процессов мно.

гие компании.производители

стремятся расширить гамму ас.

сортимента выпускаемой про.

дукции. Но, насколько я знаю,

предложение NTN.SNR . это ис.

ключительно подшипники?

+ Компания NTN+SNR узкоспециа+

лизированная. Как говорится: нель+

зя быть хорошим во всем и везде.

Подшипники применяются не только

в ступицах колеса + сегодня они на+

ходят все больше сфер применения

в самых различных механизмах ав+

томобиля. Поэтому в этой сфере

хватает работы. 

Ассортимент продукции NTN+SNR,

предлагаемой на украинском рынке,

состоит из подшипников ступиц во

всевозможных вариациях, одиночных

роликов приводных ремней и ремней

ГРМ, а также комплектов ремень+ро+

лик, опорных подшипников и опор

амортизаторов в сборе. Особо стоит

отметить подшипники генераторов

и компрессоров кондиционера, кото+

рые часто не имеют аналогов.

. Какие особенности есть

у подшипников NTN.SNR пе.

ред конкурентами?

+ Многие продукты, производимые

NTN+SNR, являются уникальными.

На существующее предложение

компаний в aftermarket очень сильно

влияют разработки и поставки про+

дукции в первичную комплектацию

автомобилей. NTN+SNR является од+

ним из самых больших в мире по+

ставщиков запчастей на конвейер,

поэтому имеет в своем предложении

то, чего нет ни у кого на рынке. Как

пример, компания изобрела под+

шипники ASB, и до сих пор многие

позиции подобных подшипников

NTN+SNR не имеют конкурентных

аналогов в предложении вторичного

рынка. Такая же ситуация в постав+

ках подшипников задних балок, обо+

рудованных торсионами на итальян+

ские и французские автомобили.

Ассортимент предлагаемой продук+

ции покрывает до 99% существующе+

го парка автомобилей, у NTN+SNR

очень широко представлена азиат+

ская и европейская группа товара.

Например в ассортименте NTN+

SNR есть ступичные подшипники на

многие популярные современные мо+

дели Nissan и Mitsubishi, которыми

насыщен украинский автопарк. Япон+

ские и корейские производители под+

шипников очень слабо представлены

на отечественном рынке, потому что

в их линейке представлена азиатская

продукция, но совершенно нет евро+

пейской. Поэтому зачастую в нашем

ассортименте NTN+SNR является

единственным производителем для

азиатских автомобилей. 

. Отличается ли ценовая поли.

тика японо.французского про.

изводителя от конкурентов?

+ Ценовая политика NTN+SNR в це+

лом соответствует другим топ+мар+

кам, присутствующим на рынке. Зато

их соотношение цена+качество несо+

измеримо выше, чем у конкурентов.

Могу сказать без преувеличения, что

NTN+SNR предлагает на сегодняшний

день лучшую по качеству продукцию,

которая поставляется на конвейер

и в свою очередь соответствует са+

мым строгим стандартам качества.

У NTN+SNR на многие тысячи об+

разцов проданной продукции брак

за прошлый год составил всего пару

единиц. Это существенно меньше,

чем у конкурентов. 

. Как Вы это объясняете?

+ Я думаю, что вопрос опять же

стоит в тесном сотрудничестве с ав+

топроизводителями. Вся продукция,

поставляемая на сборочный конвей+

ер автомобиля и на рынок послепро+

дажного обслуживания aftermarket,

выпускается на одной производ+

ственной линии. Поэтому контроль

за качеством продукции осуществ+

ляется буквально в каждом образце

многомиллионных партий выпускае+

мых подшипников.

Максим Белановский

Автокомпоненты

Технология ASB � подшипник c активным

датчиком
Технология ASB (Active

Sensor Bearing � подшипник

c активным датчиком) была

разработана компанией

NTN�SNR еще в начале 90�

х годов XX века. В 1997 го�

ду на выставке EquipAuto в Париже концепция ASB получила Первый

Grand Prix в номинации «Новые технологии для оригинального (кон�

вейерного) производства». Создание и начало производства мехат�

ронных подшипников ASB стали ключевым моментом в истории миро�

вого подшипникостроения, так как впервые в отрасли подшипники

объединили в себе элементы классического машиностроения и пере�

довые решения электронной промышленности.

Первоначально технология Active Sensor Bearing была ориентирована

на автомобилестроение. Главной ее задача являлось интегрирование в

подшипники электронных активных сенсоров, предназначенных для из�

мерения частоты вращения колеса и передачи данных в автоматичес�

кие системы стабилизации движения автомобиля (ABS, ESP…), что по�

вышало управляемость в сложных дорожных ситуациях, а также умень�

шения габаритов ступичного узла и снижения неподрессоренных масс.

Сегодня ASB активно применяется в индустрии и авиастроении.

Лицензии на производство по технологии ASB были приобретены

всеми крупнейшими мировыми производителями подшипников, таки�

ми как: FAG, NSK, SKF, NTN, JTEKT (бывшее Koyo), TIMKEN. 
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С
истемы помощи водителю

упрощают управление ав+

томобилем. «Стереотех+

нология открывает новые пер+

спективы для систем безопасно+

сти, использующих видео», +

комментирует Герхард Штейгер,

п р е з и д е н т п о д р а з д е л е н и я

ChassisSystemsControl компании

Bosch. Благодаря бинокулярно+

му видению, система измеряет

расстояние до других объектов,

используя только видеосигнал.

Исходя из этого, Bosch развива+

ет технологии, позволяющие ав+

томобилю «самостоятельно» ма+

неврировать или выбирать опти+

мальную траекторию на участ+

ках дороги, где ведется рекон+

струкция или ремонтные работы.

Безусловно, новые системы бу+

дут взаимодействовать с ис+

пользуемыми сейчас адаптив+

ным круиз+контролем (ACC), си+

стемой автоматического экс+

тренного торможения и другими.

Новая видеокамера Bosch пред+

оставляет данные для целого ряда

функций. Так, при движении на ско+

рости до 80 км/ч, полученная с уст+

ройства информация значительно

снижает как риск, так и послед+

ствия столкновения с другим транс+

портным средством, пешеходом

или велосипедистом. Такая иннова+

ция значительно повышает без+

опасность движения в городских

условиях. «Обычной видеокамере

необходимо интенсивное обучение,

прежде чем она сможет различать

разные типы объектов, такие как

пешеходы и автомобили. В отличие

от нее стереовидеокамера может

обнаруживать и измерять препят+

ствия, основываясь только на рас+

стоянии до объектов и их движе+

нии», + подчеркивает Герхард

Штейгер. Таким образом, данных

стереокамеры может быть доста+

точно для активации автоматичес+

кого экстренного торможения. Если

аварию нельзя предотвратить, то

система сможет снизить скорость,

а значит минимизировать силу уда+

ра и тяжесть последствий. Кроме

того, своевременный запуск систе+

мы пассивной безопасности позво+

лит аварийным подушкам и пред+

натяжителям ремней сработать на+

иболее эффективно.

Система автоматического ава+

рийного торможения должна рабо+

тать надежно и безотказно. «Для

эффективной работы такой систе+

мы необходима входная информа+

ция, которую можно получить либо

объединением видео+ и радиолока+

Два объектива
для бинокулярного видения

Cтереовидеокамеры Bosch повышают уровень комфорта и безопасности
Мы видим мир двумя глазами, бинокулярное зрение позволя+

ет нам определять расстояния, размеры объектов, восприни+

мать продольные движения. Инженеры Bosch с помощью но+

вой стереовидеокамеры смогли дать те же возможности сис+

теме активной безопасности автомобиля.
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ционных датчиков, либо благодаря

стереовидеокамере», + отмечает

Герхард Штейгер. При этом стерео+

технология выполняет все задачи

обычной видеокамеры. Среди них:

распознавание дорожных знаков,

удержание полосы движения, авто+

матическая регулировка света фар

автомобиля с учетом движения по+

путных и встречных автомобилей.

Удивительно

компактная
Инженеры Bosch создали неве+

роятно компактную систему, объ+

единив блок управления и блок

обработки изображения непосред+

ственно в корпусе камеры. Рас+

стояние между оптическими ося+

ми объективов стереовидеокаме+

ры + всего 12 см, что делает ее од+

ной из самых миниатюрных в со+

временном автопроме. Такой раз+

мер делает камеру удобной для

установки на автомобили различ+

ных производителей. Каждый из

двух CMOS (комплементарный

металло+оксидный полупровод+

ник) датчиков изображения имеет

разрешение 1.2 мегапикселя. Бла+

годаря высококачественным объ+

ективам, камера способна охва+

тить угол обзора в 25° по вертика+

ли и 45° по горизонтали, а также

проводить 3D+измерения на рас+

стоянии более чем 50 м. Светочув+

ствительность датчиков изобра+

жения позволяет обрабатывать

контрастное изображение и охва+

тывать весь спектр света, види+

мый человеческим глазом.

Требования

к безопасности растут
Развитию систем помощи води+

телю способствуют, с одной сто+

роны, строгие требования к авто+

безопасности, выдвигаемые Ев+

ропейской комиссией, а с другой +

рейтинги организации по защите

прав потребителей EuroNCAP (Ев+

ропейская программа оценки но+

вых автомобилей). По мнению

экспертов, уже с 2014 года полу+

чить все пять звезд EuroNCAP

смогут только автомобили, осна+

щенные целым комплексом таких

систем. Особое место среди них

отводится системе автоматичес+

кого экстренного торможения.

Кроме того, с 2013 года, согласно

решению Национальной админис+

трации безопасности дорожного

движения США (NHTSA), все лег+

ковые автомобили уже в базовой

комплектации должны быть осна+

щены камерами заднего вида.

На данный момент компания

Bosch производит широкий ассор+

тимент автомобильных видеоуст+

ройств: от цветных аналоговых

камер (с разрешением 640х480

пикселей и углом охвата 130+180

градусов) до сложных интеллекту+

альных устройств, способных не

только фиксировать, но и интерп+

ретировать изображение. Пример

т а к о г о п о д х о д а + с и с т е м а

BoschVisionPlus, которая обнару+

живает пешеходов и предупреж+

дает о них водителя при движении

в ночное время.

Главные преимущества новой

стереовидеокамеры, которая также

является составной частью слож+

ных систем помощи водителю, Гер+

хард Штейгер обозначил следую+

щим образом: «Наша новая стерео+

видеокамера со встроенным бло+

ком управления не только выполня+

ет функции обычной камеры,

но и дополняет их новыми возмож+

ностями. Это компактная и эконо+

мичная технология отвечает всем

современным требованиям к уров+

ню безопасности и комфорта».
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В
ся продукция Umbra Rimorchi

сертифицирована и является

гарантом качества и без+

опасности, так как все фаркопы

при изготовлении тщательно тести+

руются и проходят множество про+

верок и испытаний. Гарантия на

продукцию завода + 2 года.

Фаркопы завод производит

нескольких типов (см. фото):

1, 4 + горизонтальный быстро+

съемный;

2 + вертикальный быстросъемный

на замочке;

3 + условно+съемный на двух 

болтах;

5 + съемный торцевой с регулиров+

кой по высоте;

6 + фаркопы с усиленными крюка+

ми под кольцо.

Основная задача завода + раз+

работка быстросъемных механиз+

мов (1, 2, 4) на все автомобили,

так как в Европе не разрешается

ездить с фаркопом, когда он не

используется.

А вертикальный механизм (2) ин+

тересен для тех, кто хочет полно+

стью спрятать фаркоп под бампе+

ром. Он разработан таким обра+

зом, что при снятии крюка сложно

будет узнать, что на автомобиле

установлено сцепное устройство.

Такие механизмы используют

в оригинальных фаркопах, которые

по цене в 3, а то и в 5 раз дороже

итальянских, а по качеству некото+

рые даже уступают.

Фаркопы Umbra Rimorchi + это на+

стоящее европейское качество, ко+

торое гарантирует надежность, без+

опасность и долговечность!

В 2013 году наша компания прини+

мала участие в SIA'2013и была на+

граждена дипломом 21+го Киевского

международного автосалона.

Umbra Rimorchi Ukraine

Официальный дистрибьютор 

прицепных устройств завода

Umbra Rimorchi в Украине

г. Киев, ул. Казацкая, 126

тел: (044) 257+25+55, (066) 300+22+60

e+mail: info@umbrarimorchi.com.ua

www.umbrarimorchi.com.ua

Среди продукции многих производителей, представленных

на рынке Украины, непросто выбрать фаркоп, который об+

ладал бы хорошими тягово+сцепными характеристикам

и при этом был удобен в использовании. Итальянская ком+

пания Umbra Rimorchi + первый в Италии завод, который

профессионально занялся производством фаркопов (тяго+

во+сцепных устройств) начиная с 1976 года и по сей день яв+

ляется лидером по производству фаркопов не только в Ита+

лии, но и в Европе. Компания находится в промышленной

зоне города Перуджа, недалеко от Рима и Флоренции.

Итальянские
фаркопы в Украине
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S
ogefi Group выводит на ры+

нок России и стран СНГ но+

вый бренд высококачествен+

ных фильтров для легких грузовых

транспортных средств, грузовиков

и автобусов   Sogefi Pro. Впервые

бренд был представлен на выстав+

ке Automechanika. Марка Sogefi

Pro объединила все фильтры для

коммерческого транспорта брен+

дов Purflux, Fram и CoopersFiaam.

В линейке продукции Sogefi Pro

будет представлено более 500 ар+

тикулов, покрывающих более 90%

европейского парка грузовиков

и автобусов.

Андреа Таскини (Andrea Taschini),

генеральный директор Sogefi

Aftermarket Division, отмечает: «Вы+

вод на рынок нового бренда Sogefi

Pro + это еще один большой шаг на+

встречу нашим клиентам. Теперь за+

казывать фильтры для коммерчес+

кого транспорта стало еще проще.

Ассортимент продукции торговой

марки Sogefi Pro, дает нашим клиен+

там возможность предлагать высо+

кокачественные фильтры ориги+

нального качества на рынке после+

продажного обслуживания».

«Объединяя весь ассортимент

фильтров для коммерческого

транспорта торговых марок Purflux,

Fram и CoopersFiaam под одним

брендом Sogefi Pro, мы значительно

упростим процесс выбора и заказа

продукции наших клиентов.

При этом сохранится соответствие

качества всей продуктовой линейки

для рынка автозапчастей требова+

ниям автопроизводителей при кон+

вейерной комплектации.

Новый бренд + это ответ компании

на увеличение спроса на высокока+

чественные комплектующие в сек+

торе коммерческих автомобилей.

Целевой рынок продукции Sogefi Pro

выглядит следующим образом:

78% + малотоннажные коммерчес+

кие автомобили, около 19% + тяже+

лые грузовики и 3% + автобусы. Об+

щий потенциал рынка составляет

примерно 10 млн транспортных

средств, эксплуатируемых в восьми

странах Европы, при этом на страны

СНГ + один из ключевых рынков +

приходится около 3,5 млн таких ав+

томобилей.

«Сейчас дистрибьюторы автозап+

частей по всей Европе инвестируют

в расширение ассортимента продук+

ции для рынка коммерческой техни+

ки, + добавил г+н Таскини. + Объясня+

ется это большой емкостью рынка.

На одном грузовике может быть ус+

тановлено до 11 различных фильт+

ров, при этом ежегодной замене

подлежат шесть из них против двух

в легковых автомобилях». Речь,

прежде всего, идет о различных гид+

равлических, топливных, масляных

и воздушных фильтрах, а также

о фильтрах осушителей воздуха

и салонных фильтрах. Это, безус+

ловно, создает огромный потенциал

для развития бизнеса в будущем.

Помимо этого, фильтры Sogefi

Pro для коммерческого транспорта

обеспечивают соответствие требо+

ваниям Euro VI, новейшего стандар+

та токсичности отработавших газов

дизельных двигателей, принятого

Европейской комиссией и предпи+

сывающего производителям грузо+

виков и автобусов с 2013 года сни+

жать выбросы оксидов азота

и твердых частиц.

Получить печатную версию нового

каталога Sogefi Pro клиенты компа+

нии смогут по запросу, при этом ис+

черпывающая информация о бренде

приведена в системе TecDoc. Кроме

того, посмотреть новый каталог

Sogefi Pro можно и на сайте

www.sogefipro.com. Дополнительную

информацию о брендах Sogefi для

рынка автозапчастей можно найти

на сайте www.sogefigroup.com.

Новый бренд на рынке фильтров

На рынок России и стран СНГ выходит новый бренд

фильтров для коммерческого транспорта, объединивший

Purflux, Fram и CoopersFiaam.

Итальянская компания Sogefi Group основана более 30 лет назад,

и сегодня она сотрудничает с крупнейшими мировыми производите+

лями легковых и грузовых автомобилей. В составе Группы подразде+

ление Sogefi Fluid Filtration входит в пятерку лучших поставщиков

фильтров в мире. Подразделение Sogefi Aftermarket включает пять

брендов: Purflux, Fram, CoopersFiaam, Sogefi Pro и Tecnocar (в Ита+

лии), и предлагает все виды продуктов для фильтрации. В компании

работает свыше 6 700 сотрудников по всему миру, включая 43 произ+

водственных участка и 18 коммерческих офисов в 21 стране.



Обещают
Начнем с заявлений производителя. Летние шины

Yokohama C.Drive 2 для легковых автомобилей можно от+

нести к категории «дождевых». При производстве данной

модели акцент был сделан на качество сцепления с мок+

рой трассой и легкость в управлении. Качественно новой

степени сцепления с мокрой и сухой дорогой способству+

ет новый состав резиновой смеси «Micro Flexible

Compound». Асимметричный рисунок протектора, назван+

ный «Full Logic Tread Pattern», соответствует концепции

«пожизненного комфорта» компании Yokohama. Суть её

заключается не только в качественном сцеплении с мок+

рой трассой, но и в полном отсутствии шума во время ез+

ды в течение всего срока эксплуатации шин. 

Проверили
Действительно, резина довольно мягкая, и как след+

ствие + цепкая. Приемлемый уровень мягкости сохраняет+

ся при любой температуре воздуха + шины не «дубеют»

при снижении температуры и не «плывут» в жару. Часто

мягкость оборачивается валкостью в управлении. Не в

случае с C.Drive 2! Управление стало наоборот более чув+

ствительным. Шины превосходно держат дорогу, как на

сухом, так и на мокром асфальте. В поворотах + просто

супер! Сцепление с асфальтом настолько хорошее, что с

пробуксовкой и не всегда тронешься. Тормозит тоже ве+

ликолепно + ABS действительно перестала работать. Бо+

ковой корд тоньше обычного, и шина немного легче чем

её конкуренты. Это огромный плюс! Но при этом бокови+

на достаточно упругая. Швы и жесткие неровности ас+

фальта «глотаются», слышны лишь хлопки.

И еще + шины действительно не шумят.

Комфорт и управляемость, как известно, во многом зави+

сят от низкой подрессоренной массы. Т.е. + ставьте легкие

шины и легкие диски.  Последнее уже стало нормой + на лет+

ний сезон устанавливать легкосплавные диски. Очевидно,

что и мы нашли партнера нашим шинным испытаниям + ук+

раинское предприятие, производящие легкосплавные диски

по торговой маркой Disla. Они стали отличным антуражем

испытуемой резине. Нареканий на качество дисков (коих у

нас в редакции 4 комплекта для разных автомобилей) у нас

нет, вид автомобиля всегда преображается в лучшую сторо+

ну. При установке на диски Disla шины сели очень хорошо,

масса грузиков + минимальная.

Мало кому все равно, как выглядит его автомобиль. И

красота шин в этом вопросе играет не последнюю роль. Эта

модель Yokohama действительно смотрится и украшает ав+

томобиль.

«Собачий» тест
Частенько журналиста забрасывает в неожиданные ме+

ста, где можно оказаться в неожиданной ситуации. Суть

этой прописной истины для меня оказалась весьма оче+

видной во время поездки в Севастополь. Ехал под бод+

рые, но лишенные всяких эмоций подсказки GPS навига+

тора. Поздно вечером, проезжая Инкерман, искоса по+

смотрел на городок, и, возвращая взгляд на дорогу, в

свете фар буквально перед автомобилем увидел нечто

красное и блестящее. Я и опомниться не успел, как реф+

лексы автоспортсмена сработали быстрее, чем мозг ус+

пел осознать, что это большая, абсолютно черная собака

вальяжно переходит дорогу, широко распахнув пасть.

Скорость составляла 65+70 км/ч, асфальт сухой и ровный,

Yokohama не издала ни звука, очень четко отработав по+

вороты руля как при «лосином тесте». 

Конечно, это не полноценный «лосиный тест» с замером

предельной скорости. Но кому нужны сухие цифры на бума+

ге? Важнее всего ощущение уверенности, что ваш автомо+

биль не выбросит в кювет при резком маневре. В Yokohama

Drive 2 я теперь уверен + не выбросит!

Самурай
Самурай + от глагола saberu, в дословном переводе с

японского означает «служить, поддерживать». Самураи

были не только воинами+рыцарями. Они были и телохра+

нителями своего даймё или сюзерена, и слугами в повсе+

дневной жизни.

Yokohama проявила самурайский характер в полной ме+

ре. На мой взгляд, она отлично служит, великолепно удер+

живая автомобиль на дороге в любых штатных и нештат+

ных ситуациях.

Александр Кельм

Официальные дистрибьюторы шин Yokohama:

«Интершина», www.intershina.com.ua

«Омега+Автопоставка», www.omega+auto.biz 

Самурай
Yokohama + достаточно известная и в мире,

и в Украине марка шин. Но у нас известная во

многом благодаря тому, что устанавливается на

конвейерах многих японских марок автомоби+

лей. А продвигаться активно на рынок вторич+

ных продаж стала не так давно. Редакция обра+

тились с предложением к представителю марки

предоставить комплект шин на ресурсный тест.

Итак, на нашем Hyundai Getz + Yokohama C.Drive

2 AC02 размерностью185/60R14 82H.
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Антифриз HighWay, который разработан и выведен на

рынок компанией Delfin Group USA, с марта 2013 года

представлен на рынках Евро+

пейского Союза и СНГ, в том

числе и в Украине. Карбокси+

латный антифриз последнего

поколения HighWay предна+

значен для использования

в системах охлаждения дви+

гателей внутреннего сгора+

ния. Обеспечивает надежную

работу системы охлаждения

двигателя при температуре

окружающей среды от +40°С

до +50°С. Не содержит нитри+

тов, фосфатов, аминов и си+

ликатов. Совместим со всеми типами охлаждающих жид+

костей на основе этиленгликоля и органических ингиби+

торов коррозии, в т.ч. G11 и G12.

Антифризы HighWay отвечают требованиям международных

стандартов и спецификациям мировых автопроизводителей:

ANTIFREEZE+40 LONG LIFE G11

VW/Audi/Seat/Skoda TL 774+C (G 11), Opel GM QL 130100,

Porsche TL 774+C, MB 325.0/325.2, BMW GS 9400, Saab 6901

599, ASTM D 3306/D 4656/D 4985, SAE J 1034

ANTIFREEZE+40 LONG LIFE G12+ 

Audi/Seat/Skoda/VW TL 774+D/F, Ford WSS+M 97B44+D ,

MB 325.3, ASTM D 3306/D 4985, SAE J 1034, O+norm V5123,

Nato S+759

Компания Delfin Group имеет многолетний опыт работы на

мировом рынке охлаждающих жидкостей. Передовые техноло+

гии, новейшее оборудование и продуманная стратегия разви+

тия позволяют компании создавать новые продукты и успешно

продвигать их по всему миру.

На сегодняшний день продукция Delfin Group выпуска+

ется на четырех производственных площадках (США,

Россия, Латвия, Украина) и поставляется более чем

в 20 стран мира. Наша компания старается учитывать

специфику каждого региона и выводит на рынок качест+

венный продукт, который оптимально подходит для кон+

кретного региона по соотношению цены и качества. 

Официальный дистрибьютор

в Украине . ООО «Делфин 

Дистрибьюшен Украина»

тел.: (0462) 68+88+49, www.delfingroup.uaR U S S I A

«HighWay» для Украины
На протяжении многих лет компания Delfin

Group уделяет особое внимание производству

и продвижению охлаждающих жидкостей

в Украине.  Соседство с Европейским союзом

напрямую влияет и на ассортимент охлажда+

ющих жидкостей в Украине, и на конкуренцию

среди производителей. Антифриз, выходящий

на местный рынок должен быть не только до+

ступным и качественным, он должен отвечать

передовым международным стандартам.

Н
априкінці травня відбулося одне з найголовніших

автомобільних шоу України в 2013 році +

Київський Міжнародний автосалон SIA, де

на своєму стенді ТОВ «Карго.Тек», окрім напряму

пневматики та елементів тормозної системи, презенту+

вало відносно молодий, але вже доволі успішний та зна+

ний в Україні бренд NEOTEC виробництва TipTopol.

Підприємство TipTopol, засноване в 1988 році, за+

раз + найбільший в Польщі виробник пневморесор та

їх комплектуючих для вантажного транспорту і авто+

бусів. На підприємстві є власна лабораторія контролю

якості вхідної сировини і готової продукції. Завдяки

використанню високоякісної сировини від найпрес+

тижніших європейських виробників продукція

NEOTEC характеризується підвищеною міцністю.

Так, наприклад, випробування показали, що пневмо+

ресори NEOTEC не втрачають своїх робочих харак+

теристик навіть після 5 млн робочих циклів.

На підприємстві TipTopol здійснюється 100%+й

вихідний експрес+контроль якості вироблених пневмо+

ресор і, крім того, за випадковою вибіркою з кожної

партії кілька зразків випробовуються на розрив. Як

показують результати даних випробувань, пневморе+

сори витримують максимальне навантаження, яке

у кілька разів перевищує нормативне.

В даний час NEOTEC може запропонувати покупцям

близько 400 популярних пневморесор. Більше того,

у стадії розробки знахо+

дяться кілька пневморе+

сор, які в найближчому

майбутньому з'являться

в наших пропозиціях. 

Сьогодні пневморесо+

ри NEOTEC поставля+

ються на конвеєр

МАЗ/MAN (Білорусь).

На всі пневморесо+

ри розповсюджується

гарантія 2 роки.

ТОВ «Карго.Тек»

м. Київ, вул. Автозаводська, 18

тел.: (044) 451+41+75, факс: (044) 224+60+58

e+mail: info@kargo+tek.com.ua, http://kargo+tek.com.ua

«Карго�Тек» на SIA�2013
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Н
а сегодняшний день сфера

деятельности «Технического

центра «Анкомтех» + ремонт

и сервис всего коммерческого ав+

томобильного транспорта, включая

ремонт и обслуживание холодиль+

ного оборудования. Кроме того,

«Анкомтех» + активный участник

рынка запасных частей в Украине.

Главный офис, СТО и одно из

представительств компании нахо+

дятся в столице. Еще одна СТО

«Анкомтех» расположена в Запоро+

жье, а магазины +  в Одессе, Нико+

лаеве и Полтаве. 

А начиналось все гораздо

скромнее + с цеха по ремонту и

восстановлению шин. Но «Анком+

тех» изначально был ориентиро+

ван на работу с грузовыми авто+

мобилями, что и определило все

его дальнейшее развитие. 

В начале 90+х в Украину хлыну+

ли автомобили импортного произ+

водства, спрос на сервисные услу+

ги постоянно повышался, работа

компании была качественной, и

количество клиентов увеличива+

лось.  Кроме регенерации шин,

остро ощущался дефицит и других

технических работ. Для автопред+

приятий, обращавшихся за помо+

щью в «Анкомтех», было крайне

неудобно ремонтировать покрыш+

ки, не имея возможности заодно

заменить тормозные колодки,

сделать профилактику ходовой

части. Поэтому наша компания

постепенно втянулась в настоя+

щий ремонт. Для обеспечения

сервисных работ потребовались

высококвалифицированные кад+

ры, разбирающиеся в технических

тонкостях импортной техники.

То есть «Анкомтех» начинал прак+

тически с нуля, и его продвижение

на рынке сопровождалось накопле+

нием опыта и репутации. 

Развитие сферы ремонта сразу

же определило и другое направле+

ние работы + сотрудничество с про+

изводителями запасных частей, по+

ставки этой продукции в Украину,

как для собственных нужд, так и

для реализации ее другим компани+

ям и автопредприятиям.

Для успешной работы в таком сег+

менте рынка необходимо иметь в ас+

сортименте качественный продукт в

широком ценовом диапазоне для

одних и тех же деталей, узлов, агре+

гатов. Сейчас в списке наших по+

ставщиков + около трех десятков

компаний из всей Европы, а первы+

ми из них стали немецкие компании.

Кроме того, надо знать один ню+

анс: те запчасти, которые на евро+

пейских дорогах свою задачу вы+

полняют, в СНГ могут и не выдер+

жать. Поэтому требования к над+

ёжности запчастей у нас ещё вы+

ше, чем в Европе. 

Один из явных лидеров в сфере грузового автосервиса

в Украине, компания «Анкомтех», была основана

в 1996 г. О специфике и особенностях работы предпри+

ятия рассказывает директор компании, Вадим Луценко.

Что может ?
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из первых рук

К тому времени, как было приня+

то решение заниматься поставками

запчастей  в Украину, в структуре

«Анкомтех» был создан аналитиче+

ский отдел, занимающийся монито+

рингом рынка запчастей, изучени+

ем и прогнозированием спроса и

предложений, их сезонных колеба+

ний, определением объемов и но+

менклатуры оборотного фонда зап+

частей на своих складах и пр.

Главным источником информа+

ции для нас служат сведения, по+

лучаемые нашими менеджерами

из первых рук + от конечного по+

требителя, клиентов, которые об+

ращаются в наши магазины или на

СТО. Именно от их запросов зави+

сят наши действия в отношении

ассортимента и количества  пред+

лагаемых услуг, товара и форми+

рование политики на ближайшую

перспективу. Действия наших кон+

курентов, или стратегия произво+

дителей нами тоже принимается во

внимание, но у рынка Украины

есть своя специфика, поэтому са+

мый надежный источник информа+

ции для нас + реальный спрос. 

Естественно, огромная работа про+

водится нашими специалистами на

всевозможных технических выстав+

ках и презентациях, где мы отслежи+

ваем все новинки применительно к

своей деятельности, а также ищем

новых надежных партнеров. 

Как наполнить

«потребительскую

корзину» перевозчика

Условия работы на украинском

рынке запчастей предполагают

необходимость учета особеннос+

тей «потребительской корзины» в

каждом регионе. Они определя+

ются качеством дорог, професси+

онализмом водителей и механи+

ков, спецификой работы транс+

порта, степенью износа подвиж+

ного состава.   Речь идет о том,

что на автомобиль c большим

сроком эксплуатации перевозчик,

как правило, ищет более деше+

вые запчасти. То есть ему надо

предложить замену брендовым

запчастям. Следует отметить, что

многие альтернативные детали,

хотя и стоят дешевле, ничем не

уступают брендовым. Выбор в

этом сегменте рынка очень ши+

рок, однако мы должны следить,

чтобы соотношение «цена/качест+

во» строго соблюдалось.

У рынка запчастей есть еще од+

на важная особенность. Обеспе+

чить клиента необходимой дета+

лью или агрегатом + это лишь по+

ловина дела. Их надо еще пра+

вильно установить, и сделать это

должны специалисты, потому что

современный автомобиль + очень

сложный механизм. 

«Анкомтех» оказывает весь

спектр ремонтных услуг для

грузовых автомобилей, вплоть до

капитального ремонта двигате+

лей, трансмиссий и КПП, а также

выполняет гарантийные обяза+

тельства таких производителей,

как SAF и THERMO KING,

ТЦ «Анкомтех � партнер ведущих торговых 

марок. Осуществляет оптовую и розничную 

продажу запасных частей и аксессуаров.

Высококвалифицированные кадры � главная 

ценность компании.
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Eberspacher, Webasto, BPW,

Knorr+Bremse, KRONE. Кроме это+

го, ТЦ «Анкомтех» + сервисный

партнёр Wabco со статусом Золо+

того сервисного центра, соответ+

ствующего высшей шкале оценки

профиля сервиса и масштабов

деятельности. 

В отношении холодильного обо+

рудования следует отметить, что

наша компания уже более 5 лет

является официальным дилером

корпорации «Thermo King» + миро+

вого производителя в этой сфере.

ТЦ «Анкомтех» осуществляет тех+

ническое обслуживание, продажу

оригинальных запчастей и ремонт

холодильных установок, обеспечи+

вая заданный температурный ре+

жим при перевозках.

Как известно, нормальный ремонт

и сервис автомобиля начинается с

мойки. Наша мойка для грузовиков

оснащена оборудованием фирмы

«Karcher», которое позволяет вы+

полнять мойку грузовых автомоби+

лей, автобусов, прицепов, полупри+

цепов, самосвалов, двигателя, агре+

гатов и уборку салона.

«Анкомтех» также продолжает

дело, с которого все начиналось +

ремонт и восстановление шин. 

Качественное восстановление

протектора + хорошая альтернатива

покупке новых шин. Восстановлен+

ные шины столь же безопасны и

долговечны, как и новые, зато го+

раздо дешевле. 

Производственный потенциал ТЦ

«Анкомтех» дает возможность

обеспечивать полный цикл восста+

новления шинных каркасов «холод+

ным методом» с использованием

современных европейских техноло+

гий и протекторов австрий+

ской фирмы «Kraiburg». Это самый

эффективный способ регенерации,

не меняющий свойств шины. 

Выгодное решение автотранспортных предприятий �

восстановление шин.

СТО компании оказывает широкий комплекс услуг

грузовым автомобилям европейского производ�

ства:  диагностика, техобслуживание, капитальный

и текущий ремонт.
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«Анкомтех» предоставляет гаран+

тии на восстановленные шины на

один год, или 100 тыс. км пробега.

Это хорошие показатели.

Приобретение запасных частей и

оказание сервисных услуг в ТЦ

«Анкомтех» для клиента имеет ряд

преимуществ, перечень которых

следует привести: 

• Гарантия качества;

• Гибкая ценовая политика;

• Весь спектр услуг в одной ком+

пании;

• Высококвалифицированные со+

трудники;

• Прямые поставки от производи+

телей;

• Сертифицированный товар;

• Наличие всех необходимых за+

пасных частей для любого вида

коммерческой техники;

• Минимальные затраты времени

клиента.

Одним из главных активов и пре+

имуществ компании «Анкомтех» яв+

ляется сформированный коллектив

профессионалов. Обращаясь в от+

дел продаж, наши клиенты могут

заметить, что менеджеры умеют

квалифицированно проконсульти+

ровать, подобрать оптимальные

комплектующие к любой модели

грузового транспорта, а не просто

продать запчасти. 

Для повышения квалификации

и изучения современных техноло+

гий мастера СТО регулярно про+

ходят стажировку и обучение +

как на территории Украины, так и

за рубежом +  в Польше, России,

Германии. 

Наше постоянное сотрудничест+

во с ведущими зарубежными про+

изводителями обеспечивает высо+

кий уровень продукции и услуг, со+

блюдение самых высоких требова+

ний современного производства.  

Мы ценим время наших клиентов

и гарантируем отличный результат!

Подготовил Сергей Пархомов

Главный офис компании

находится по адресу: 

Киево+Святошинский район 

(промышленный узел Жуляны)

с. Софиевская Борщаговка

переулок Черновола, 1 

тел.:  +38 (044) 536+92+05 

+38 (044) 536+92+06

Работают представительства 

в Киеве, Полтаве, Одессе,

Запорожье и Николаеве. 

Все контакты можно найти а сайте

www.ankomtech.com

Сверху � вниз: главный офис, склад и СТО компании в г. Киеве, представи�

тельства в городах Николаеве, Запорожье и Полтаве.
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+ Я работал на различных диагнос+

тических комплексах, но с JalTest по+

знакомился непосредственно на се+

минаре. Дело в том, что наша компа+

ния намерена расширить перечень

услуг для грузовых автомобилей. Хо+

рошие отзывы о JalTest я слышал от

своих коллег и решил узнать об этом

комплексе подробнее. На мой взгляд,

семинары + это хорошая практика.

Ведь прежде чем остановить свой

выбор на каком+то оборудовании, не+

обходимо попробовать его в работе. 

Впечатления от семинара по изуче+

нию JalTest остались самые положи+

тельные. Во+первых + очень высокий

уровень преподавания. Видно, что

преподаватель + профессионал свое+

го дела. Отлично ориентируется не

только в процессе работы самого ди+

агностического комплекса, но и в ус+

тройстве автомобилей различных

марок. Всегда готов объяснить, если

что+то неясно, дать профессиональ+

ный совет в сложной ситуации. Кро+

ме того, к нему можно обратиться за

помощью в любое время и после

окончания семинара. На семинаре

можно было не только изучить тео+

рию, но и опробовать прибор на прак+

тике. Так сказать потрогать руками.

И здесь помощь преподавателя была

кстати. В нашей группе были люди,

которые только начинают свой путь

в профессии, и помощь опытного

и знающего человека была не лиш+

ней. Кроме того, участие в подобных

семинарах позволяет познакомиться

и наладить сотрудничество с колле+

гами по цеху. После семинара мы ча+

сто созваниваемся, делимся опытом.

Иногда приходиться обращаться за

советом, в котором тебе никогда не

отказывают. 

Мое первое знакомство с JalTest

меня не разочаровало: удобный

в работе, может использоваться для

диагностики различных моделей ав+

томобилей, имеет обширный список

диагностируемых систем + более 30.

Кроме того, обновления програм+

много обеспечения производятся

каждый квартал, поэтому появление

новых автомобилей не станет не+

ожиданностью для СТО. 

Программное обеспечение JalTest

имеет встроенные подсказки о распо+

ложении того или иного диагностиче+

ского разъема и возможных вариан+

тах подключения. В процессе работы

можно смотреть коды ошибок в сис+

темах, видеть параметры блоков

и датчиков в виде графических диаг+

рамм. Также можно сохранять отчет

о проделанных изменениях или рас+

печатать его по требованию клиента.

На сегодняшний день я опреде+

лился не только с выбором диагно+

стического комплекса, но и с учас+

тием в семинарах компании «Изо+

топ Прибор Сервис», ведь совре+

менная техника постоянно усовер+

шенствуется, а подобные семинары

всегда дают возможность быть

в курсе всех изменений.

«После семинара 
я выбрал для себя JalTest»

Механик СТО ЧП Колесник Виталий Марченко:

В семинарах по изучению диагностического комплекса

JalTest, проводимых компанией «Изотоп Прибор Сервис»

официального дистрибьютора испанского производителя

диагностического оборудования CoJali, могут принять учас+

тие все желающие + как уже имеющие опыт работы с ком+

плексом, так и те, кто еще не  определился с выбором.

О том, что послужило толчком в выборе диагностического

комплекса JalTest, рассказал Виталий Марченко, механик

СТО ЧП Колесник, г. Кременчуг Полтавской области.

ООО НПП «Изотоп Прибор Сервис» . официальный дистрибьютор CoJali в Украине

г. Киев, тел.: (044) 233+46+81, www.truck+elektronik.com.ua, www.jaltest+diagnostik.com



ДIACТУРБО
Офіційний представник
ТУРБОКОМПРЕСОРИ

Провідних світових виробників для легкових та вантажних 
автомобілів всіх типів

02160, м. Київ, вул. Каунаська, 13
тел.: (044) 3891594, (050) 3311594, (095) 3477771, т./ф.: 5037336
www.saabzauto.ru;  email: diasturboua@yandex.ru

СКЛАД ТУРБІН: 
П Р О Д А Ж ,  О Б М І Н ,  Р Е М О Н Т  З А  Т Е Х Н О Л О Г І Є Ю 
З А В О Д І В  В И Р О Б Н И К І В ,  Т У Р Б О  Д Л Я  Т Ю Н І Н ГА

SAV DIESEL 
Украина, Киев, ул.Фрунзе, 47 
(067) 788-33-39 Алексей, (067) 396-99-65 Александр 
E-Mail: savdiesel@gmail.com, www.sav-diesel.com.ua

Ремонт 
элементов 
топливной 
аппаратуры 

Для профессионалов

ПРЕВРАТИТЕ ОТРАБОТАННЫЕ МАСЛА 
В ДЕШЕВОЕ И ЧИСТОЕ ТЕПЛО

Энергосберегающие отопительные системы 

 АВТОМАТИЗИРОВАННОЕ И ЭКОЛОГИЧЕСКИ 
БЕЗОПАСНОЕ ОБОРУДОВАНИЕ. СЕРТИФИКАТ УКРСЕПРО.

 ТЕПЛОВАЯ МОЩНОСТЬ – ОТ 45 кВт ДО 150 кВт. 
 ОБСЛУЖИВАНИЕ – 1 РАЗ В ГОД

 УДОБНОЕ РАСПОЛОЖЕНИЕ ЗА ПРЕДЕЛАМИ РАБОЧЕЙ ЗОНЫ.
 ТОПЛИВО – МОТОРНЫЕ, ТРАНСМИССИОННЫЕ И ГИДРАВЛИЧЕСКИЕ 

ОТРАБОТАННЫЕ МАСЛА, РАСТИТЕЛЬНОЕ МАСЛО.
 ЛИМИТИРОВАННАЯ ГАРАНТИЯ 10 ЛЕТ.

ЧП «СВ Далс»
моб/менеджер: (067) 3726908, моб/офис: (050) 4343775

тел/факс:  (0372) 527596, email: cleanburn@ukr.net,
www.cleanburn.com.ua



Произведено в Италии


